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hye viện làm giàu 


Một trong những nguyên nhán khiển người giàu ngày càng giàu, người nghèo ngày càng 
nghèo, còn giới trung lưu thì thường mắc nợ chính là vì chủ dè tiên bạc thường được dạy ở nhà 
chứ không phải ở trưởng. 


Hau hết ching ta học cách xử lý tiên bạc từ cha mẹ mình, và thường thì người nghèo không day 
con về tiên bạc mà chỉ nói đơn giản là: “Hãy đến trường và học cho cham chi.” Va rôi đứa trẻ có 
thể sẽ tốt nghiệp với một số điểm xuất sắc nhưng với một dau óc nghèo nàn về cách quan lý tiễn 
bạc, vì trường học không dạy về chuyện tiễn nong mà chỉ tập trung vào việc giáo dục sách vở va 
những kỹ năng nghề nghiệp mà không nói gì về kỹ năng tài chính. 


Đó chính là lý do tại sao những nhân viên ngân hàng, bác sĩ, kế toán thông minh dù đạt được 
nhiêu điểm số xuất sắc ở trường nhưng lại gặp nhiễu rắc rồi tài chính suốt đời. Và những món nợ 
quốc gia chóng mặt thường bat nguồn từ những vị lãnh đạo có học van cao, nhưng chi được huấn 
luyện rät ít hoặc không co chút kỹ năng nào về vấn dé tài chính. 


Một quóc gia có thê ton tại nhw thé nào nêu việc dạy trẻ con quan lý tiên bạc van là trách 
nhiệm cua phụ huynh, ma hau het họ không có nhiêu kiên thức vé van dé này? 


Chúng ta phải làm gì để thay döi số phận tiền bạc lận dën của mình? Nhà giàu đã làm giàu 
nh thê nào từ hai bàn tay trăng}... 


Có lẻ bạn sẽ tim thay cho minh những lời giải đáp về các vấn dè đó trong cuón sách này. Tuy 
nhiên, do khác biệt về văn hoá, tập quán và chính thể, có thể một số phan nào do cua cuốn sách sẽ 
khiến bạn thấy lạ lam, thậm chí chưa dong tình... dù rằng đây là một cuốn sách đã được đón 
nhận nông nhiệt ở rất nhiều nước trên thế giới. 

Ching tôi giới thiệu cuốn sách này với mong muốn giúp bạn có thêm nguồn tham khảo về một 
trong những lĩnh vực cần day con trẻ biết trước khi vào đời, của các bậc phụ huynh ở các nước 
khác... 


Rất mong nhận được những ý kiến đóng góp của các bạn. Xin trân trọng cảm ơn. 


NHÀ XUẤT BAN TRE 


CHUONG 1 
use 


Cha Giàu, Cha Nghèo 


ROBERT RIYOSARI Ré 


Tôi có hai người cha, một người giau và một người ngheo - một người cha ruột và một người cha 
nuôi (cha của Mike - bạn tôi). Cha ruột tôi đã có bằng thạc sĩ, còn người cha nuôi thì chưa học hết lớp 
tám, nhưng cả hai người đều thành công trong sự nghiệp và có ảnh hưởng đến người khác. Cả hai đều 
khuyên bảo tôi rất nhiều điều, nhưng những lời khuyên đó không giống nhau. Cả hai đều tin tưởng mãnh 
liệt vào sự học nhưng lại khuyên tôi học những khóa học khác nhau. 


Nếu tôi chỉ có một người cha, tôi sẽ hoặc chấp nhận hoặc phản đối ý kiến của ông. Có hai người 
cha dạy bảo, tôi thấy được những quan điểm trái ngược nhau giữa một người giàu và một người nghèo. 
Và thay vì chỉ đơn giản chấp nhận hay phản đối người này hay người kia, tôi đã cố suy nghĩ nhiều hon, 
so sánh và lựa chọn cho chính mình. 


Cả hai người cha của tôi khi bắt đầu tạo dựng sự nghiệp đều phải đấu tranh với chuyện tiền nong, 
nhưng cả hai có những quan điêm khác nhau về vân đê tiên bạc. 


Ví dụ, cha ruột tôi thường nói: "Ham mé tiên bạc là nguôn sốc. cua Tội điêu xấu. " Còn cha nuôi 
của tôi lại bảo rằng: "Thieu thon tiên bạc là nguồn gốc của moi điễu xấu. ' 


Những sự khác nhau trong quan điểm của họ, nhất là khi đề cập đến tiền bạc, khiến tôi trở nên tò 
mò và bat đâu suy nghi... 


Vì có hai người cha đầy ảnh hưởng, tôi đã học từ cả hai người. Tôi suy nghĩ về lời khuyên của mỗi 
người, và nhờ vậy, tôi có được một hiểu biết sâu sắc về quyền lực và tác động của suy nghĩ lên cuộc 
sông con người như thế nào. 


Vi dụ, cha ruột tôi thường nói: “Tôi không mua nói vat do.” Còn cha nuôi thì cam tôi nói như vậy 
ông muôn tôi nói: "Lam thê nào đề mua được vật do?" Một bên là câu khăng định, còn bên kia là câu 
hỏi. Một bên khiên bạn rũ bỏ trách nhiệm, còn bên kia buộc bạn phải suy nghi... 


Hai người cha của tôi có những quan điểm cực kỳ khác biệt. Chàng hạn, một người bảo: "Phai học 
cho giỏi thì mới được làm việc ở những cong ty tot.” Người kia bao: "Hoc cho giỏi thì mới mua 
được những công ty tót. " 
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Một người tin răng: “Ngôi nha là só dau tư nhiêu nhát và là tai sản lớn nhất cua chúng ta. 
Người kia lại nghĩ khác: “Ngồi nhà cũng là một khoản tiên phải trả, và nêu ngôi nhà là khoản đáu 
tư lớn nhát của con thì con gap rac roi rồi day." 

Cả hai người cha đêu trả tiên hóa đơn đúng thời hạn, nhưng một người luôn trả đầu tiên còn người 
kia luôn trả sau cùng. 


Một người vật lộn để tiết kiệm từng đồng một. Người kia chỉ làm một việc đơn giản là đầu tư. 


Một người dạy tôi cách viết một lá đơn xin việc thé nào cho án tượng để có thể tìm được việc làm 
tot. Người kia dạy tôi cách viêt một dự án kinh doanh tài chính như thê nào đê có thê tao ra công viéc. 


Được huấn luyện bởi hai người cha, tôi có thé quan sat tác động của những suy nghĩ khác nhau lên 
cuộc sống con người. Tôi thấy người ta thật sự định hình cuộc sống của họ qua suy nghĩ của chính họ. 


Vi dụ, người cha nghèo của tôi luôn phan nàn: "Tôi sẽ không bao giờ giàu lên noi.” Và lời tiên 
đoán đó đã trở thành sự thật. Ngược lại, người cha giàu của tôi luôn nói những câu đại loại như: “Tõi 
là một người giàu, mà người giàu thì không làm những việc đó." Ngay cả khi ông gặp thất bại thảm 
hại sau một cuộc đầu tư lớn không thành, ông vẫn nghĩ mình là một người giàu. ông nói: “Có khác biệt 
giữa nghèo nàn và phá sản. Phá sản chỉ là tạm thời nhưng nghèo thì vinh tiễn. " 


, Những quyền lực của suy nghĩ không bao giờ có thé do hay đánh giá được, nhưng đó là một điều 
hiên nhiên mà tôi nhận thức được ngay từ khi còn nhỏ. Tôi thay rang người cha nghèo không phải 
nghèo vi sô tiên ông kiêm được, mà vì những suy nghĩ và hành động cua ông. 


Dù cả hai người cha của tôi đều rất tôn trọng việc giáo dục và học hỏi nhưng họ lại bat đồng về 
việc học cái gì là quan trọng. Một người muôn tôi học hành chăm chỉ, có thứ hạng chuyên môn cao dé 
có công việc tốt, kiếm được nhiều tiền. Người kia khuyến khích tôi học dé trở nên giàu có, dé hiểu tiền 
bạc làm việc như thế nào và học cách bắt tiền bạc phải làm việc cho mình. Ông thường nhắc đi nhắc 
lại: "Tôi không làm việc vì tiền. Tiền bạc phải làm việc vì tôi." 


Năm lên 9 tuổi, tôi quyết định nghe theo và học hỏi từ ngwöi cha giàu về van đề tiền bạc. Vì lúc 
đó, tôi chi mới 9 tuói nên những bài học cha nuôi tôi dạy rất đơn giản. Thực ra tất cả chỉ có 6 bài học 
lặp đi lặp lại và quyên sách này nói về 6 bài học đó, cũng theo thứ tự đơn giản như khi cha nuôi tôi 
dạy tôi. Những bài học này là những lời hướng dẫn giúp bạn và con cái bạn trở nên giàu có hơn, 
bất kế điều gì sẽ xảy ra trên một thế giới không chắc chắn và đang thay đối nhanh chóng như 
hiện nay. 


CHƯƠNG 2 


Bài 1 


Người giàu không làm việc vì tiền 


Bài học bắt đầu: 
“Ta sẽ trả cho các con 10 xu một gio." 
Ngay cả vào những năm 1950, 10 xu một giờ cũng là quả thấp. 


Buổi sáng hôm 4 lấy, cha của Mike hẹn gặp tôi và nó lúc 8 giờ. Vì là chủ của một kho hàng, một công 
ty xây dựng, một số cửa hiệu và ba quán ăn, nên ông rất bận rộn.. 


Khi chúng tôi đến, cha Mike đang nói chuyện điện thoại và chúng tôi phải ngồi chờ ông ở băng ghế 
ngoài hiên sau, cùng với hai người phụ nữ và một người đàn ông trung niên làm nhiệm vụ quan lý nhà 
hàng và coi kho cho cha của Mike, 


Hai đứa tôi đã ngồi chờ rất lâu, rồi khi tôi cảm thấy mình đã bat đầu mat hết kiên nhẫn, thình lình 
cha Mike xuât hiện. Mike và tôi giật mình bật đứng lên. 


“Săn sàng học chưa, các con?” Cha Mike hỏi, kéo một cái ghê đên ngôi với chúng tôi. 
Tôi và Mike cùng gật đầu. 


“Tốt. Cha sẽ dạy các con, nhưng không phải theo kiểu trong lớp học. Neu các con làm việc cho 
cha, cha sẽ dạy các con cách làm giàu. Nêu không, cha sẽ không dạy... Thê đây đông ý hay không là 
tùy các con." 


“O... con có thé hỏi vai câu được không?" Tôi hỏi. 


Không. Chịu hay không chịu, thế thôi. Cha có quá nhiều việc phải làm và không thể lãng phí thời 
gian được. Nếu con không thê quyết định dứt khoát, con sẽ không học cách kiếm tiền được đâu. Cơ hội 
đến rồi đi. Biết được khi nào cần quyết định là một kỹ năng quan trọng. Con có cơ hội mà con đang 
cần. Lớp học sẽ bắt đầu hoặc kết thúc trong mười giây nữa." Cha của Mike nói cùng với một nụ cười. 


“Con chiu" tôi và Mike cùng đáp. 


“Tôt,” cha Mike nói. "Cac con sẽ làm việc với bà Martin. Cha trả các con 10 xu một giờ và các 
con phải làm việc ba tiêng đông hô môi thứ Bảy.” 


“Nhưng hôm nay con có một trận bóng chày” tôi nói. 

Cha Mike trầm giọng nghiêm khắc “Làm hay không làm nào?” 

“Con làm ạ.” Tôi trả lời, quyết định làm việc và học hỏi thay vì đi chơi bóng. 
30 XU SAU ĐÓ 


Bà đốc công Martin bắt chúng tôi làm việc không ngơi tay. Trong ba tiếng đồng hồ chúng tôi phải 
khiêng những thùng hàng hóa trên kệ xuống, phủi sạch bụi bằng một cây chối lông gả, sau đó sắp xếp 


chúng lại một cách gọn gang. Đó quả là một công việc chán ngây vì những cánh cửa của cửa hàng luôn 
mở rộng ra đường và bãi đậu xe. Môi lân có một chiéc xe di ngang hay chạy vào bãi, bụi mù trời tràn 
ngập cửa hàng... 


Suót ba tuần, Mike va tôi đến làm việc ở chỗ bà Martin trong ba giờ mỗi thứ Bảy. Vào buổi trưa, 
khi công việc kết thúc, bà trả cho mỗi đứa 30 xu. Vào những năm 1950, với một đứa bé 9 tuói thì 30 
xu cũng chang nhiều nhan gì. Một quyên truyện tranh cũng đã đến 10 xu rồi, vì vậy sau khi được trả 
tiền tôi chỉ mua truyện rồi đi về nhà. 


Vào ngày thứ Tu của tuân thứ tư, tôi quyêt định sẽ nghỉ việc. Tôi muôn được cha của Mike day 
cách làm giàu, chứ đầu có muôn trở thành tên nô lệ của 10 xu một giờ. Trên hét, kê từ ngày thứ Bảy 
dau tiên dën nay, tôi van chưa gặp lại ông ay. 

Vào giờ ăn trưa ở căn-tin trường, tôi nói với Mike: "Tó bỏ việc thôi!" 

Mike mim cười. Tôi giận dữ hỏi: "Cậu cười cái gi chứ?" 

"Cha tớ nói răng cậu sẽ xin nghỉ. Cha nói trước khi nghỉ việc cậu hãy dën gap ông ay." 

Tôi phẫn nộ: 

“Cai gi? Thê ra cha cậu đang chờ xem tớ chán việc a?" 


"Cũng gân như vậy. Kiêu dạy của cha tớ khác với cha cậu. Cha cậu nói lý thuyêt nhiêu còn cha tớ 
thì rät ít lời. Cậu cứ chờ dën thứ Bay nay di đã. Tớ sẽ nói với cha là cậu muôn nghi việc. ” 


“Cậu muôn nói là mọi thứ đã được dự liệu à?” 


“Không, không hắn thế... Thứ Bay nay cha sẽ giải thích cho cậu.” 


NGÀY THU BAY XEP HANG 
Tói dà san sàng đối mặt với cha của Mike và tôi đã chuẩn bị trước. Thậm chí cha ruột tôi cũng női 
giận, ông cho răng cha của Mike đã vi phạm luật lao động trẻ em và mọi chuyện phải được làm cho rõ 


ràng. Ong bao tôi phải đòi hỏi những gi xứng đáng dành cho mình. ít nhất là 25 xu một giờ. Ông còn 
nói rằng nếu tôi không được nâng lương thì tốt hơn là nên nghỉ việc. 


Và vào 8 giờ sáng ngày thứ Bảy đó, tôi lại đứng trước cánh cửa văn phòng của cha Mike. 
"Hãy ngồi chờ đến phiên mình nhé!" Cha Mike nói thế khi tôi bước vào. 


Tôi e dè ngồi xuống kế bên hai người phy nữ dang ngòi trén bàng ghé bén ngoài vàn phòng nhu bón 
tuần trước. 45 phút trôi qua và đầu tôi gần như muốn bốc hỏa. Hai người phụ nữ đã vào gặp cha của 
Mike và di ra 30 phút trước đó. Một người đàn ông lớn tuổi ở day khoảng 20 phút và cũng đã đi rồi. 


Ngôi nhà văng lặng. Cha của Mike vẫn mài mê làm việc trong phòng. Cuối cùng, sau cả tiếng đồng 
hô chờ đợi, đúng 9 giờ, cha của Mike mới gọi tôi vào gặp ông. 


“Bác biét con muôn được tăng lương hoặc sẽ nghỉ việc.” Người cha giàu vừa nói vừa xoay 


ghê. 


"Bác đã không làm đúng thỏa thuận..." Tôi nói mà gàn như bật khóc. Thật kinh khủng khi một đứa 
trẻ 9 tuôi phải đôi mặt với người lớn. 


“Bác nói là bác sẽ day con nếu con làm việc cho bác. Con đã làm việc chăm chỉ, bó cả những trận 
bóng chày de đến làm việc cho bác. Thế mà bác không giữ lời. Bác chang day con diéu gi ca. Bac chi 
muốn có tiền va không thèm quan tâm đến những người lao động. Bác bắt con phải chờ đợi quá lâu và 
không tôn trọng con chút nào cả. Con chỉ là một đứa trẻ, và con cần phải được đối xử tốt hơn chứ!” 
Tôi âm ức tuôn ra một tràng. 


Người cha giàu nhìn chằm chằm vào tôi, rồi thong thả nói. "Không tệ. Trong vòng chưa đầy một 
tháng, con nói chuyện giông như hàu hêt những người làm việc cho bác vậy” 


“Sao cơ a?” Tôi ngơ ngác hỏi lại. Rồi chang hiểu ông đang nói gi, tôi tiếp tục bất bình: "Con nghĩ 
bác sẽ giữ đúng giao kèo và sẽ dạy con. Nhưng thật ra bác chỉ muôn hành hạ cơn thôi..." 


“Bác vẫn dang day con day chứ.” Người cha giàu bình thản nói. 


“Day con u? Thậm chi bác còn không buôn nói chuyện với con ké từ khi con đồng ý làm việc chi 
vì mây xu lẻ nay. 10 xu một giờ, thê đây, lẽ ra con đã phải bao với chính quyên vé bác rôi. Bác biét 
ma, chúng ta có luật lao động trẻ em. Bác cũng biệt là cha con làm việc cho chính quyên...” Tôi la lên 
giận dữ. 


“Úi chà, bây giờ thì con nói chuyện nghe y như những người đã từng làm việc cho bác vậy. Những 
người đó hoặc bác cho nghỉ việc hoặc họ tự xin nghỉ r61.” 


“Bác đã nói dối con. Con đã làm việc cho bác, nhưng bác đã không giữ lời. Bác đã không dạy con 
điêu gi ca.” Tôi nói dôn dập, cam thay mình thật can dam. 


“Sao con nghi là bác không day con gi ca?" Người cha giàu hỏi lại. 


Tôi biu môi: "Bác đâu nói chuyện với con. Con đã làm việc được ba tuân, vậy mà bác chăng dạy 
con gì cả." 


“Dạy nghĩa là phải nói chuyện hoặc làm một bài diễn thuyết à?” 
“Um, vâng a.” Tôi dè dät trả lời. 


“Đó là cách dạy ở trường, còn ở đời sẽ rất khác,” người cha giàu mỉm cười nói. "Đời sẽ chăng hè 
nói gi với con mà chỉ xô đây con thôi. Khi cuộc đời xô đây con, nó muốn nói rằng: “Dậy di thôi, có 
một cái mới dé học đây!” Khi bị đời xô day, một số người bỏ cuộc, một số người khác thì chiến đấu. 
Một số ít học được những bài học và tiếp tục đi... 


Nếu con là loại người không có chút can đảm nào, con sẽ bỏ cuộc mỗi lần cuộc đời xô đây con. 
Khi đó con sẽ sống một cuộc sống sao cho an toàn, có tránh những việc có thê không bao giò xảy ra. 
Sau đó con sẽ chết như một ông già tẻ nhạt. Nhưng sự thật là con đã để cho cuộc đời đây con đến bên 
bờ khuất phục. Tận đáy lòng con là nỗi kinh hoàng khi phải mạo hiểm. Con muốn chiến thắng, nhưng 
nỗi lo sợ thất bại còn lớn hơn cả niềm vui chiến thắng. Con đã chọn sự an toàn mà.” 


Tôi nhìn cha của Mike một lúc lâu, rôi bật hỏi. “Thê ra bác đã xô đây con u?” 


Người cha giàu mỉm cười. "Bác muốn cho con nếm thử chút mùi vị cuộc đời. Các con là những 
người dau tiên đề nghị bác day cách làm giàu. Bác có hon 150 nhân công, nhưng chang ai hỏi bác về 
điều đó cả. Họ hỏi bác về công việc tiền lương mà không hề yêu cầu bác dạy về tiền bạc. Do đó, hầu 
hết mọi người dùng những năm tháng tốt nhất trong đời để làm việc vì tiền mà thật sự không 
hiểu họ đang làm việc vì cái gì." 


Tôi ngồi im lặng lắng nghe. Khi Mike nói với bác là con muốn học cách làm giàu, bác quyết định 
sẽ thiệt kê một khóa học thật gan với cuộc sông thực. Vì thê mà bác đê cho đời xô đây con một chút, 
khi đó con sẽ thâm những điêu bác nói. Chính vi vậy, bác chỉ trả con 10 xu một gio." 


“Vậy bài học mà con học được khi làm việc để có 10 xu một gid là gi? Là bác đã quá keo kiệt va 
bóc lột nhân công à?” Tôi vặn lại. 


Người cha giảu bật cười thật to. 


“Đừng đồ lỗi cho bác và đừng nghĩ bác là nguồn gốc của mọi vẫn đề. Nếu con nhận ra rằng vấn đề 
là ở chính bản thân con, con mới có thể thay đôi chính mình, học được cái gi đó và trở nên khôn ngoan 
hon. Hầu hết mọi người đều muốn người khác thay đối chứ không muốn mình thay đối. Khi không 
được như ý, họ nghỉ việc và đi tim một việc làm khác, lương cao hơn, vi họ nghĩ răng những điều đó 
sẽ giải quyết được van dè. Nhưng, họ đã lầm. Trong hau hết mọi trường hợp thì không đâu." 


“The cái gì sẽ giải quyêt van dé?” Tôi hỏi. “Tiệp tục làm việc với 10 xu một giờ và cô vui a?” 


“Đó là điều mà những người còn lại sẽ làm, chấp nhận tiền lương thấp dù biết rằng họ và gia đình 
họ sẽ gặp khó khăn về tài chính. Họ trông chờ được nâng lương, hoặc làm thêm một công việc thứ hai, 
hi vọng răng có nhiêu tiên sẽ giải quyêt được vân đê... ” 


Tôi gam mặt nhìn xuống sản, bắt đầu hiểu ra bài học mà người cha giàu đang nói đến. 
BÀI HỌC SỐ I. 
Người nghèo làm việc vì tiền bạc. Người giàu buộc tiền bạc làm việc vì mình. 


Người cha giàu tiếp tục giảng bài học đầu tiên cho tôi. “Bác rất mừng khi con nổi giận vì phải làm 
việc 10 xu một giờ. Nếu con không tức giận và chấp nhận nó một cách vui vẻ bác sẽ không thê dạy con 
được. Con thấy đó, việc học thật sự phải mat công sức, phải có sự đam mé va khát khao cháy bong. Sự 
giận dir là một phần lớn trong công thức đó, vì niềm đam mé là kết hợp của tình yêu và cơn giận. Khi 
nói đến tiền bạc, hầu hết mọi người đều muốn được an toàn và bảo đảm. Vì vậy, không phải niềm đam 
mê mà chính sự e ngại sẽ hướng dẫn họ. 


Nhiều tiền chưa hắn đã giải quyết được vấn dè. Hãy nhìn cha con mà xem. Ông ấy làm ra nhiều 
tiền, nhưng vẫn không thé trả hết các hóa đơn. Hầu hết mọi người được cho tiền chi dé mắc nợ nhiều 
hơn mà thôi. Nguyên do vì ở trường, họ chăng được học gi về tiền bạc cả, vì vậy ho tin rằng phải làm 
việc để kiếm tiền.” 


“Còn bác không nghĩ vậy à?” 


“Không, không hàn thê. Nêu con muôn hoc đê làm việc vì tiên, hãy học ở trường. Còn nêu muôn 
học cách buộc tiên bạc phải làm việc cho mình, bác có thê dạy con, nhưng chỉ khi con thật sự muôn 
học mà thôi.” 


“The không phải mọi người déu muôn học hay sao?" 


“Không. Vi học làm việc dé có tiên thì dé hơn rät nhiêu, nhật là khi sự e ngại là cảm giác dau tiên 
khi nhäc den tiên bạc.” 


“Con không hiểu.” Tôi nhăn mặt nói. 

Chính sự lo ngại là nguyên nhân khiến người ta phải làm việc, họ lo không có đủ tiền, lo phải bắt 
đầu lại từ đầu. Đó là cái giá của việc học một nghề nghiệp nào đó, sau đó là phải làm việc vì tiền. Hầu 
hết mọi người trở thành nô lệ cho tiền bạc... và sau đó họ nỗi giận với ông chủ." 

“Học cách buộc tiền bạc làm việc cho mình là một khóa học hoàn toàn khác hay sao a?" Tôi hỏi. 

"Nhất định rồi," người cha giàu nói. "Nhất định là vậy." 


Chúng tôi ngồi im đặng một lúc lâu. Giờ này có lẽ các bạn tôi đang bắt đầu trận bóng chày, còn tôi 
thì đang học những điêu mà bạn bè tôi sẽ không học được ở trường. 


“Lúc 9 tuôi, con đã được nêm thử cảm giác thê nào là làm việc vì tiên. Chỉ cân nhân một tháng vừa 
qua cho 50 năm, con sẽ hiệu hau hêt người ta phải làm gì suót đời.” Người cha giàu nhẹ nhàng nói. 


“Con không hiểu...” 
“Con cam thay thé nào khi phải ngồi chờ bác dé được thuê làm việc và dé hỏi xin tăng lương?” 
“Thät kinh khủng a?" 


“Nêu con chọn làm việc vì tiên, cuộc sông của con sẽ như thê đây.” Người cha giau nói tièp. "Và 
con cảm thay thê nào khi bà Martin trả cho con 30 xu sau ba giờ làm việc?” 


“Con cam thay không đủ. Có vẻ như nó không là gi cả. Con rat thất vọng.” 


“Đó là cảm giác mà hầu hết các nhân viên cảm thấy khi họ nhận tiền lương, nhất là sau khi phải trả 
thuê và những chi phí khâu trừ. It ra thì con cũng được nhận 100% rôi.” 


“Bác muôn nói là hau hêt mọi người không được nhận toàn bộ tiên lương sao?” Tôi kinh ngạc hỏi. 


"Rất tiếc là không. Chính quyên sẽ lấy phần trước hết bằng các loại thuế. Con phải trả thuế khi con 
làm ra tiền. Con phải trả thuế khi con tiêu xài tiền. Con phải trả thuế khi con tiết kiệm tiền. Con phải 
trả thuế ngay cả khi con chết.” 


“Sao lại như thé được ạ?I” Tôi lang bung hỏi. Tôi chăng thích những điều tôi vừa nghe chút nào. 
Tôi biệt cha tôi thường xuyên phan nan vì phải trả thuê quá nhiêu, nhưng thật sự ông không làm gi cả. 
Có phải cuộc đời cũng đang xô đây ông hay không? 


Người cha giàu cham chậm du đưa chiéc ghê và lặng lẽ nhìn tôi. "Bác đã nói rôi có rat nhiêu điêu 


dé hoc. Hoc càch khiến tiền bạc phải làm việc cho mình là phải học suốt đời. Hầu hết mọi người 
học đại học trong bốn năm, sau đó không học nữa. Ho di làm. lãnh lương, can đối thu chi, và thế thôi. 
Trên hết, họ vẫn tự hỏi tại sao họ gap những rắc rối về tiền bac. Và ho nghĩ rằng có nhiều tiền sẽ giải 
quyết được mọi chuyện. Một só rất it nhận ra rằng chính vì họ không có kiến thức về vẫn đề tài chính 
nên mới nảy sinh các van đề khác. Hôm nay bác chỉ muốn xem liệu con có đủ say mê dé học về tiền 
bạc hay không thôi. Hầu hết mọi người đều không có. Họ đến trường, học một nghề øì đó, vui vẻ làm 
việc và kiếm được nhiều tiền. Một ngày kia họ thức dậy với những rắc rối tài chính không lồ và không 
thê ngưng làm việc được nữa. Đó là cái giá của việc chỉ biết làm việc vì tiền thay vì học cách buộc 
tiền bạc làm việc cho mình. Vậy con có còn đủ say mê dé học hay không?" 


Tôi gật đâu. 

“Tôt làm", người cha giàu nói. "Bây giờ quay lại làm việc di. Lan này, bác sẽ không trả con 
đồng nào cả." 

Sao a?" Tôi kinh ngạc hỏi. 


“Con nghe rôi đây. Không trả gì cả. Con vẫn sẽ phải làm việc ba giờ mỗi thứ Bảy, nhưng lần này 
con sẽ không được trả 10 xu một giờ nữa. Con nói con muôn học không phải đê làm việc vì tiên, do đó 
bác sẽ không trả con đông nào hết.” 


Tôi không thé tin vào những gi mình đang nghe nữa. 


“Bác đã nói chuyện này với Mike. Nó đang làm việc, lau bụi và chât các thùng hàng mà không 
được nhận đông nào cả. Có lẽ con nên nhanh lên và quay lại làm việc thôi.” 


Tôi la lên: “Như thế là không công bằng. Bác phải trả con cái gi chứ!” 


“Con đã nói là con muốn học mà. Nếu con không học bây giờ thì sau này con sẽ giống như các 
nhân viên của bác, làm việc vì tiền và hy vọng không bị sa thải. Hoặc giống như cha con, kiếm thật 
nhiều tiền chỉ để no nän den tận cô, luôn hy vọng nhiều tiền hơn sẽ giải quyết được vấn đề. Nếu đó là 
những điều con muốn, bác sẽ tiếp tục trả con 10 xu một giờ như lúc đầu. Hoặc con có thé làm những 
điêu mà hau hêt mọi người sẽ lam: phan nan là tiên lương qua thâp, nghỉ việc và đi tìm một công việc 
khác.” 

Người cha giàu vỗ đầu tôi và nói tiếp: "Hãy dùng cái nay. Nếu con biết dùng cái đầu của mình 
một cách tôt nhät sau này con sẽ phải cảm ơn bác vi đã cho con một cơ hội, và con sẽ lớn lên thành 
một người giàu có." 

Tôi đứng đó, không tin nổi vào sự thỏa thuận non nót của mình. Ban đầu tôi đến đây để đòi tăng 
lương, còn bây giờ tôi phải tiêp tục làm việc mà không được trả dộng nào cả. 

KKK 

Trong ba tuần ké tiếp, Mike và tôi làm việc ba giờ mỗi thứ Bảy mà không được trå công. Công 


việc không làm tôi bực mình và mọi chuyện cũng dân trở nên dễ dàng hơn. Điêu vướng bận còn lại là 
phải bỏ những trận bóng chày và không thê mua được vài cuôn truyện tranh nữa. 


Vào buổi trưa của tuần làm việc thứ ba, người cha giàu ghé lại chỗ chúng tôi. Sau khi xem xét 


những việc đang diễn ra trong cửa hàng, ông bước đến tủ kem lạnh, lây ra hai cây, trả tiền và ra hiệu 
cho Mike và tôi cùng ra ngoài đi dạo. Cha Mike đưa kem cho hai đứa tôi và hỏi: "Mọi việc thê nào 
rôi, hai chang trai?" 


“Tốt thôi a.” Mike nói. 

Tôi gật đầu đồng ý. 

Người cha giảu lại hỏi. “Đã học được gì chưa?” 

Mike và tôi nhìn nhau, nhún vai và đồng loạt lắc đầu. 

TRÁNH NHŨNG CAM BAY LỚN NHẤT CUA CUỘC ĐỜI 

“Các con thấy không, bà Martin và hầu hết những người ở đây đều phải làm việc cật lực để kiếm 
một ít tiên, bám vào viên ảnh của một công việc bảo đảm, mong chờ một kỳ nghỉ kéo dài ba tuân môi 
năm và một sô lương hưu bún xin sau mây chục năm làm việc. Nêu điêu đó làm các con thây hứng thú, 
cha sẽ nâng lương các con lên 25 xu một gid...” 

“Nhưng đó là những người làm việc chăm chỉ. Bác đang chế gièu họ à?” Tôi hỏi. 

Một nụ cười thoáng qua trên gương mặt #gưởi cha giàu. 


“Có thé những lời nói của bác nghe có vẻ tàn nhẫn, nhưng bác đang cô găng dé các con có thể thấy 
được một cái gì đó. Hầu hết mọi người không thấy được những cái bẫy mà họ đang mắc vào chỉ vì tầm 
nhìn của họ quá hẹp.” 


Mike và tôi ngồi ngân ra đó, không hiểu rõ hết những gi vừa nghe. Người cha giàu nói chuyện 
nghe thật tàn nhân. Tuy nhiên chúng tôi có thê cam thay ông đang rat muôn chúng tôi hiêu được một 
điều gì đó. 


Người cha giàu mim cười. "25 xu một giờ nghe có vẻ tuyệt đấy chứ? Nó có làm cho tim các con 
đập nhanh hơn không?" 


Tôi làc đâu. 
“Thôi được 7 đó la một giờ.” Người cha giau noi cùng với một nụ cười kín đáo. 


Tim tôi đập mạnh. Trí óc tôi muốn hét lên: “Nhận đi! Nhận đi!” Tôi không thể tin vào những gi 
mình đang nghe nữa. Nhưng tôi vân không nói gi cà. 


"A thé thì 2 đô la một giờ." 


Bộ óc và trái tim 9 tuói của tôi gàn như muốn nö tung. Tôi không thê tưởng tượng là mình có thể 
kiếm được ngần ấy tiền. Tôi muốn nói “vâng ạ.” Tôi như thấy ro trước mắt một cái xe đạp mới, một bộ 
gang bóng chày mới va sự ngưỡng mộ của bạn bè khi tôi xoè tiền ra. Nhung không biết tại sao, tôi vẫn 
im lặng. 


Cây kem đang chảy xuống tay tôi. Bây giờ chỉ còn lại cái que và ở dưới đất là một đống vani và 
sócóla mà lũ kiên rät khoái. Người cha giàu nhìn hai đứa trẻ dang chăm chăm ngó ông, mat mở to và 


dàu óc tróng rỗng. Ông biết răng có một phân trong chúng tôi muốn đồng ý thỏa thuận này. Ông biết 
trong tâm hồn của môi người đều có một phân yêu đuôi và tham lam mà người khác có thé mua được. 
Và ông cũng biết rằng trong tâm hồn của mỗi người đều có một phần mạnh mẽ và quyết tâm không bao 
giờ mua được cả. Vấn đề chỉ đơn giản là phần nào mạnh hơn mà thôi. 


"Thôi được ròi, 5 đô la một giờ." 


Bỗng dưng, lòng tôi chot lắng lại. Điều gi đó đã thay đổi. Lời mời chào trở nên quá lớn và đâm ra 
16 bịch. Vào năm 1956, không có nhiều người lớn có thé kiếm được hơn 5 đô la mỗi giờ. Sự cám dỗ 
biến mắt và sự bình tĩnh trở lại. Tôi chằm chậm quay sang nhìn Mike. Nó quay lại nhìn tôi. Cái phần 
yêu đuôi và tham lam trong con người tôi đã im lặng. Có một sự điềm tĩnh và chắc chan về tiền bạc 
đến với trí óc va tâm hôn tôi. Tôi biết Mike cũng đang cảm thấy điều đó. 


“Tốt lắm. Hầu hết mọi nguòl đều có một cái giá. Và họ có cái giá đó vì họ có những cảm xúc mà 
ta gọi là nỗi lo sợ và sự tham lam. Đầu tiên, nỗi lo không có tiền buộc họ phải làm việc, và khi họ lãnh 
lương thì sự tham lam hoặc lòng thèm muốn khiến họ bắt đầu nghĩ đến những thứ tuyệt vời mà tiền bạc 
có thê mua được. Khi đó thì một khuôn mẫu bắt đầu..." Người cha giàu diu dàng nói. 


“Khuôn mẫu nào ạ?” Tôi hỏi. 


“Cái khuôn mẫu của việc thức dậy, đi làm, trả hóa đơn, thức dậy, đi làm, trả hóa đơn... Sau đó thì 
cuộc sống của họ cứ kéo dài mãi chỉ với hai cảm giác: nội lo sợ và sự tham lam. Khi được đưa ra 
nhiều tiền hơn, họ sẽ tiếp tục cái vòng luân quần nêu trên bang cách gia tăng các chi phí. Đó là cái mà 
cha gọi là Rat Race. " 


“Có một con đường khác hả cha?” Mike hỏi. 


“Co day nhưng chi một it người tim ra nó. Đó là con đường mà cha hy vọng hai con sẽ tim ra khi 
học và làm việc với cha. Chính vì vậy mà cha đã đê nghị đủ loại tiên lương cho hai con.” 


“Cha có ám chỉ gì không vậy? Tui con thấy rất mệt khi phải làm việc nặng, nhất là khi không được 
trả công gi ca.” Mike nói nho nhỏ. 


“Các con có thấy những người làm việc cho cha không? Nỗi lo sợ không có tiền kìm giữ họ trong 
cái cạm bẫy: đi làm, kiếm tiền, đi làm, kiếm tiền, hy vọng nỗi lo sẽ vơi đi. Nhưng mỗi ngày khi họ 
thức dậy, sự lo lắng ấy thức dậy cùng họ, gam nhắm trái tim ho. Tiền bạc điều khiến cuộc sống của họ, 
nhưng họ không dám thú nhận sự thật đó. Tiền bạc điều khiển cảm xúc và làm chủ luôn cả tâm hồn 
họ...” 


Mike và tôi lắng nghe nhưng không thật sự hiểu hết mọi điều... Tôi chỉ biết rằng tôi vẫn thường tự 
hỏi tại sao những người lớn luôn phải vội vã đi làm, và trông họ không bao giờ có vẻ hạnh phúc, như 
thê có một cái gi đó buộc họ phải di làm vậy... 


“Cha muốn hai con tránh được cái bay đó. Đó là điều mà thật sự cha đang dạy các con chứ không 
phải chỉ dạy cách kiêm tiên, bởi vì tiên không giải quyêt được vân đê.” 


“Không a?” Tôi ngạc nhiên hỏi. 


“Không hê. Người ta ham muôn tiên bạc vì những niêm vui mà họ nghĩ rắng nó có thê mua 


được. Nhưng niềm vui do tiền bạc mang đến thường rất ngắn ngúi, và người ta lại cần tiền dé có 
được những niềm vui khác, những điều thú vị hơn, tiện nghi hơn, an toàn hơn. Vì vậy mà họ tiếp tục 
làm việc, nghĩ rằng tiền sẽ làm dịu di tâm hồn đang khô sở vì những nỗi lo sợ và lòng ham muốn của 
họ. Nhưng tiền không thể làm được điều đó." 


“Ngay cả với những người giàu sao?” 


“U, ngay ca với những người giàu. Nhiều người giàu khao khát kiếm tiền không phải vì lòng ham 
muốn mà vì nỗi lo sợ bị nghèo túng, vì vậy họ tích lũy hàng tấn tiền chỉ dé cho nỗi lo sợ ấy ngày cảng 
tệ hại hơn. Cha biết nhiều người có hang triệu đô la lại còn lo sợ hon cả khi họ không có đồng nào 
trong túi. Họ rất lo bị mat tiền. Nỗi sợ đã giúp cho họ giàu có nay lại càng tồi tệ hơn. Cái phần yếu 
đuôi và tham lam trong tâm hồn họ đang hét lớn hơn. Họ không muốn mất những ngôi nhà lớn, những 
chiếc xe hơi và một cuộc sống cao sang mà tiền bạc đã đem đến. Họ lo không biết bạn bè sẽ nói gì khi 
họ không còn tiền nữa. Rất nhiều người cảm thấy tuyệt vọng và bị căng thắng thần kinh dù trông họ rất 
lộng lẫy và đang có nhiều tiền.” 


“Thế những người nghèo có hạnh phúc hơn không ai". Tôi rut re hỏi. 


“Không. Sự tránh né tiến bac cũng chi là một kiểu loạn thần kinh giống như quá gắn bó với 
tiền bạc thôi. Cha đã gặp rất nhiều người nói rằng họ không quan tâm đến tiền bạc, nhưng lại làm việc 
để kiếm tiền 8 giờ một ngày. Nếu họ không quan tâm đến tiền thi họ đi làm kiếm tiền dé làm gì? Kiểu 
suy nghĩ đó có lẽ còn tệ hơn cả những người chuyên tích cóp tiền bạc nữa...”. 


“Thé ta phải làm gì? Không làm việc kiếm tiền cho đến khi hết cảm thấy lo sợ và tham lam hay 
sao?” 


“Nếu lo không đủ tiền, thay vì phải chạy đi làm việc ngay lập tức để kiếm tiền, hãy tự hỏi rằng: 
'Liệu một công việc có phải là giải pháp tột nhất để Vượt qua noi lo nay hay không?’ Theo cha thì 
câu trả lời sẽ là ‘Khong’, đặc biệt là khi con nhìn qua suốt một đời người. Công việc chỉ là một giải 
pháp ngắn han cho một van dé dài hạn thôi. Cũng giống như câu chuyện về một con lừa kéo xe trong 
lúc người chủ treo lủng lắng một củ cà rết trước mũi nó vậy. Người chủ có thê sẽ đến được nơi mà ông 
ta muốn, còn con lừa thì chỉ đuổi theo một ảo tưởng thôi. Nếu con lừa có thể nhìn thấy toàn cảnh bức 
tranh này, có thé nó sẽ suy nghĩ lại xem có nên theo đuổi củ cà rốt nữa hay không..." 


“The bác khuyên con làm thê nao?” Tôi băn khoăn hỏi. 


“Hãy có năm cho được sức mạnh của tiền bạc, đừng e sợ nó. Nói cho cùng thì chúng ta đều là 
những người làm công cả, chỉ có điều là ở những mức độ khác nhau thôi. Cha chỉ muốn hai con có cơ 
hội dé nhìn rõ cái cam bẫy này, cái cam bẫy gây ra bởi nỗi lo sợ và lòng ham muốn. Hãy kéo chúng về 
phe mình chứ đừng để chúng chống lại mình. Đó là điều mà cha muốn dạy các con. Nếu đầu tiên mà 
các con không thê giải quyết được nỗi lo sợ và lòng ham muốn, mà sau đó các con lại giàu lên, thì các 
con sẽ chỉ là những nô lệ được trả lương cao mà thôi...” 


Trên đường quay trở lại cửa hàng, người cha giàu giải thích cho chúng tôi biết người giàu đã "làm 
ra tiền" như thế nào. Lúc đó, chúng tôi không hiểu ô ông đang nói gi, nhưng nhiều năm trôi qua thì mọi 
thứ dần dan sáng tỏ... 


NHIN THAY NHÜNG GÌ NGƯỜI KHAC KHONG THAY 


Trước khi leo lên chiếc xe tải nhỏ bên ngoài cửa hàng, cha Mike nói với chúng tôi: "Hãy sử dụng 
đầu óc của mình. Cái đầu sẽ chỉ cho các con cách làm ra tiền còn nhiều hơn số tiền cha có thể trả. Các 
con sẽ thấy được những điều mà người khác không thấy. Cơ hội ở ngay trước mắt mọi người. nhưng 
hầu hết người ta không thấy được chúng vi họ đang bận kiếm tiền và sự bảo dam công việc nên 
họ chỉ thấy được có hai thứ đó thôi. Một khi các con đã nhìn thay cơ hội rồi thì suốt đời các con sẽ 
nhìn ra chúng. Khi các con đã nhìn ra thì cha sẽ dạy cho các con một điều khác...” 


Hai tuần nữa trôi qua, chúng tôi vẫn tiếp tục suy nghĩ, thảo luận với nhau và tiếp tục làm việc 
không lương. Điêu đáng buôn nhàt với tôi khi không được hưởng 30 xu môi thứ Bảy là không có tiên 
mua truyện tranh nữa... 


Hết ngày thứ Bảy thứ hai, khi tạm biệt bà Martin, tôi chợt thấy bà làm một việc mà trước đây tôi 
chưa từng thây, nói đúng ra là đã từng thây nhưng không chú ý lăm... 


Bà Martin đang cắt trang đầu quyền truyện tranh làm đôi. Bà giữ lại nửa trên bìa sách và quăng cả 
cuốn còn lại vào một thùng cạc ông lớn. Khi tôi hỏi bà đang làm gi, bà trả lời: "Bác bỏ nó di. Bác đưa 
trả lại nửa trên bìa sách cho người giao truyện tranh khi ông ta mang sách mới đến. Khoảng một tiếng 
nữa ông ấy sẽ đến đây." 


Mike và tôi ngôi chờ. Khi người giao sách đên, tôi hỏi ông xem liệu chúng tôi có thê lây những 
cuôn truyện tranh này không. Ong trả lời: “Các cậu có thê lay chúng nêu các cậu làm việc cho cửa 
hàng và nêu các cậu không ban chúng lai...” 


Nha Mike có một căn phòng còn bỏ trống ở tầng ham. Chúng tôi lau dọn căn phòng thật sạch sẽ và 
bắt đầu chất hàng trăm cuốn truyện tranh vào. Sau đó, thư viện truyện tranh của chúng tôi nhanh chóng 
được khai trương, với khách hàng là bọn trẻ trong xóm. Chúng tôi thuê chị gái của Mike, một người rất 
thích đọc sách, đến làm thủ thư. Chị ấy lẫy mỗi đứa trẻ 10 xu khi vào thư viện, và trong hai tiếng mở 
cửa mỗi ngày, khách hàng của chúng tôi có thể đọc bao nhiêu cuốn truyện cũng được. Như thế bọn trẻ 
rất có lời vì mua một cuốn truyện tranh phải mat 10 xu, nhung voi 10 xu do, néu dén thu vién cúa 
chúng tôi, trong hai giờ chúng có thé đọc đến 5, 6 cuốn. 


Chị của Mike sẽ kiểm tra bọn trẻ khi chúng ra về, để chắc chắn rằng chúng không đem quyền nào 
về nhà. Chị ấy cũng giữ gìn những quyên sách, ghi lại có bao nhiêu đứa trẻ vào xem, chúng tên gi và 
chúng bình luận gi... Tính trung bình sau ba tháng, Mike và tôi kiếm được 9.5 $ một tuần. Mỗi tuần 
chúng tôi trả cho chị của Mike 1$ và cho chị ày doc truyèn thoài mài, du rất hiém khi chị ày đọc truyện 
vì lúc nào chị cũng phải học bài cả. 


Mike và tôi thu thập tất cả truyện tranh từ những cửa hàng khác. Chúng tôi giữ lời hứa với người 
giao sách là sẽ không bán đi cuốn truyện tranh nào cả. Khi chúng bị rách nát, chúng tôi đốt đi. Chúng 
tôi cô gäng mở một chi nhánh nữa, nhưng không thê tìm ra một người nào tốt bụng và có thê tin tưởng 
được như chị của Mike. 


Ngay từ khi còn nhỏ, chúng tôi đã hiểu được răng: tìm được những nhân viên tết là rất khó. 


Người cha giàu rất vui vì chúng tôi đã học bài học đầu tiên rất tốt - học cách buộc tiền bạc phải 
làm việc cho mình. Không được trả lương cho công việc ở cửa hàng, chúng tôi đã bị buộc phải suy 
nghĩ đê tìm ra một cơ hội kiêm tiên. Khi bắt đâu công việc kinh doanh, mở cửa thư viện truyện tranh, 


chúng tôi đã tự quan ly van dè tài chính của mình, không còn phụ thuộc vào một ông chủ nào khác nữa. 
Điêu tôt nhât là việc kinh doanh này đã sinh ra tiên bạc cho chúng tôi, thậm chí cả khi chúng tôi không 
cân có mặt ở đó. 


Thay vì trả công, người cha giàu đã cho chúng tôi nhiều hơn thé... 


CHUONG 3 


Bài 2 


Tại sao phải day con về tài chính? 


Hâu hêt mọi người không nhận ra răng: trong cuộc sông, vân đê không phải là bạn kiêm được bao 
nhiêu tiên mà là bạn giữ được bao nhiêu tiên và làm cho nó sinh sôi nảy nở như thê nào. 


Điều đó cũng giống như trồng một cái cây vậy. Ban đầu, bạn sẽ phải mat rất nhiều công sức dé 
chăm bón nó, đến một ngày nào đó, khi rễ cây đã đâm sâu vảo lòng đất, cái cây đã đủ lớn để tự mình 
phát triển, bạn sẽ không cân phải tốn công chăm bón nữa mà vẫn có thể được hưởng những mùa quả 
ngọt lành. 


Muốn cho cái cây tiền bạc của bạn phát triển, bạn phải có nhiều kiến thức về tài chánh để biết 
chăm bón nó thật đúng cách. 


Khi bat đầu học cách làm giàu. tôi va Mike hãy còn là những đứa trẻ nên nguròi cha giàu đã nghĩ 
ra một cách đơn giản dè dạy chúng tôi. Trong nhiều năm, ông đã vẽ những bức vẽ và sử dụng những từ 
ngữ đơn giản để Mike và tôi hiểu được những biệt ngữ và sự vận động của tiền bạc. Nhiều năm sau đó 
ông mới bắt đầu thêm vào những con só. Tuy đơn giản nhưng những bức vẽ này đã góp phần hướng 
dẫn hai đứa trẻ bé nhỏ trong một bài toán sô học không lồ về tài chính, hình thành một nen tang sâu sắc 
và kiên cô... 


Quy luật 1. Bạn phải biết sự khác nhau giữa tài sản (asset) và tiêu sản (liability) và để được 
giàu có, bạn phải mua tài sản. 


Nehe thì có vẻ đơn giản đến buồn cười, nhưng hầu hết mọi người đều không biết được nó uyên 
thâm đến mức nào, vì ho không biết được sự khác nhau giữa một tài sản va một tiêu sản là ở dau. 

"Người giàu kiếm được tài sản. Người nghèo và người trung lưu chỉ thu được tiêu sản, nhưng 
họ nghĩ rằng họ đã kiếm được tài sản." Khi người cha giàu giải thích điều này cho Mike và tôi, 
chúng tôi nghĩ ông đang nói đùa. Chúng tôi đang chờ đợi một bí mật làm giàu, vậy mà ông lại trả lời 
như thé day. Nó đơn giản đến mức chúng tôi phải khựng lại một lúc lâu dé suy nghĩ về điều đó. 


“Bác muôn nói tat cả những điêu chúng con cân biết là: tài sản là gi, sau đó phải đi kiêm nó va rôi 
chúng con sẽ giàu có sao?” Tôi ngờ vực hỏi. 


Người cha giảu gật đầu. “Đơn giản thê thôi.” 
“Nêu chỉ đơn giản như thê, tại sao những người khác không giàu được?” Tôi lại hỏi. 
Người cha giàu mim cười. “Vì người ta không biệt được sự khác nhau giữa tài sản và tiêu san.” 


“Tai sao người lớn lại ngớ ngân thế nhỉ? Nếu đó chỉ là một điều đơn giản nhưng quan trọng thì tại 
sao người ta lại không muốn tìm hiệu?” 


Người cha giàu phải mắt vài phút mới giải thích được cho chúng tôi biết tài sản là gì và tiêu sản 
là gì. 


Là một người lớn, tôi cảm thày giải thích điều này với những người lớn khác thật khó khăn. Vi sao 
vậy? Vì người lớn khôn ngoan hơn. Gân như trong mọi trường hợp, hâu hêt người lớn không năm được 
sự đơn giản của một ý tưởng vì họ được giáo dục khác nhau. Và một người lớn thông minh thường cảm 
thay bi hạ thâp khi phải chú ý dën những khái nệm quá đơn giản. 

Người cha giảu tin vào quy luật KISS - "Giữ Cho Đơn Giản” (Keep It Simple Stupid) - vì vậy 


ông có làm cho mọi thứ trở nên thật đơn giản với hai chúng tôi... 


Ong nói: "Nhüng điểu xác định nên một tai san không phải là từ ngữ mà là những con số. Va 
neu các con không biết đọc sô thì các con không thê xác định được một tai sản trong mo bong 
bong ay dau." 


Trong kê toán, van đê không phải ở ban thân những con só mà là những con sô ây nói lên điêu gi. 
Cũng như từ ngữ vậy, vân đê không phải ở bản thân từ ngữ mà là câu chuyện những từ ngữ ây kê. 

“Neu con muôn trở nên giàu có, con phải đọc được và hiệu được những con sô.” Người cha 
gidu lặp di lặp lại câu nói ây cả ngàn lân với chúng tôi: "Người giàu kiêm được tài sản. Người 
nghèo và người trung lưu chỉ kiêm được tiêu sản." 


MÔ HÌNH VÒNG QUAY CUA MOT TÀI SAN 


\ Tài sản Tiêu sản 


Hình hộp ở trên la Ban ke lợi tức, hay còn gọi là Ban ke lời 16. Nó đo các khoản thu nhập va chi 
phí, tiền vào và tiền ra. Cái hộp bên dưới là Bản cân doi thu chỉ. Nó được gọi như vậy vi nó đòi hỏi 
phải có sự cân đối giữa tài sản và tiêu sản. Lý do chính gây ra những cuộc vật lộn tài chính đơn giản là 
vì người ta không biết được sự khác nhau giữa một tài sản và một tiêu sản. Nguyên nhân của sự nhằm 
lẫn chính là vì định nghĩa của hai từ này. Càng có tra tự điển, bạn sẽ chỉ càng nhằm lẫn nhiều hơn thôi. 


Người cha giàu đã nói với hai chúng tôi một cách đơn giản răng: "Tài sản bó tiên vào túi các 
con, còn tiêu sản thì lôi tiên ra khỏi túi." 


MO HÌNH VÒNG QUAY CUA MOT TIEU SAN 


Thụ nhập 


Nếu bạn muốn trở nên giảu có, hãy mua tài sản. Nếu muốn trở nên nghèo đi, hãy mua tiêu sản. 
Chính vì không phân biệt được sự khác nhau này mà rất nhiều người gặp các rắc rối về tài chính. 


“Mù chữ” và “mù số” đều là nguyên nhân gay ra những khó khan tai chính. Nếu người ta gặp khó 
khăn tài chính nghĩa là đang có một điều gì đó mà họ không hiểu được: hoặc những từ ngữ hoặc những 
con số. Người giàu phát tài được là nhờ họ "biết doc biết viết" trong nhiều lĩnh vực khác nhau hon 
những người đang phải vật lộn về tài chính. Vì vậy, néu ban muốn giàu có và giữ được của cải, ban 
cần phải hiểu biết về tài chính, cả về từ ngữ lẫn những con só. 


Mũi tên trong sơ đồ biéu thị vòng quay tiền mặt. Chỉ toàn những con số thì thé hiện được rät ít. Chi 
toàn từ ngữ cũng không nói lên được gì nhiều. Đó là câu chuyện về sự tính toán. Khi báo cáo tài chính, 
việc đọc những con số nghĩa là đang nhìn vào cốt truyện, câu chuyện ké về nơi đến của vòng quay tiền 
mặt. Trong 80% các gia đình, câu chuyện tài chính kém vui không phải vì họ không làm ra tiền mà vi 
họ dùng tiền để mua tiêu sản chứ không mua tài sản. 


Ví dụ, ĐÂY LA MÔ HÌNH VÒNG QUAY TIEN MAT CUA MOT NGƯỜI NGHÈO HAY MỘT 
NGƯỜI TRE TUÔI CHUA ĐI LÀM: 


Công việc © 


Chi phí 


Thuế 
Thức ăn 
Tiền thuê nhà 
Quan áo 
Giải trí 

Di lại 


= 


liêu san 


| 
| 
| 


PAY LÀ MÔ HÌNH VÒNG QUAY TIEN MAT CUA MOT NGUOI TRUNG LUU: 


Công việc © m nhập 
Luang 
— | 


Những so đồ trên thể hiện vòng quay tiền mặt trong cuộc sống người nghèo, người trung lưu và 
người giàu. Chính là vòng quay tiên mặt đang kê chuyện, cầu chuyện về một người sử dụng tiên 
bạc của anh ta như thê nào, anh ta làm øì sau khi câm tiên trong tay... 


Người ta thường nói rằng: “Tôi đang mắc nợ, vì vậy tôi phải đi kiếm tiền.” 
Nhưng có nhiều tiền thường không giải quyết được van đề thật sự nó chỉ làm cho mọi chuyện trở 


nên trầm trọng hơn thôi. Tiền làm cho những sai lầm bi thảm của con người trở nên hiển nhiên. Chính 
vì vậy mà thông thường, khi người ta được hưởng một vận may bât ngờ - ví dụ như được thừa hưởng 


gia tài, tăng lương hay trúng só - rước sau gi thì họ cũng sẽ trở về với tinh trạng tài chính hỗn độn như 
ban dau, nêu khong muôn nói là tệ hon lúc đầu nữa. Tiền chỉ làm női bật mô hình vòng quay tiền mặt 
trong đầu bạn. Nếu bạn thường sử dụng hết mọi thứ bạn có thì gàn như chắc chắn là việc tăng lương sẽ 
dẫn đến tăng chỉ tiêu. 


Chúng ta thường kiếm tiền bằng kỹ năng nghề nghiệp của mình và đa số sinh viên rời trường mà 
không có một kỹ năng tài chính nào, nên dù hàng triệu người có học theo đuôi nghề nghiệp của mình 
một cách thành công, họ vẫn gặp phải rất nhiều khó khăn tài chính. Họ làm việc vất vả nhưng không 
giàu được. Điều thiếu sót trong vốn học của họ không phải là làm thế nào để kiếm tiền, mà là làm 
thế nào để sử dụng tiền - kiếm được tiền rồi thì cần phải làm gì với chúng. Cái đó gọi là năng lực tài 
chính - bạn làm øì với tiền bạc sau khi đã kiếm ra chúng, làm sao để giữ không cho người khác 
chiếm lấy, bạn giữ chúng được bao lâu, tiền bạc sẽ làm việc cho bạn như thế nào? 


Hau hết những khó khăn tài chính người ta gặp phải là do họ không hiểu được vòng quay tiền mặt. 
Một người có thể được học hành tới nơi tới chốn, thành công trong sự nghiệp nhưng vẫn không hiểu gi 
về tài chính. Những người này thường phải làm việc nhiều hơn cần thiết vi họ đã học cách làm việc 
chăm chỉ, nhưng không được học cách buộc tiền bạc phải làm việc cho minh. 


CA U CHUYEN VE MOT GIÁC MO TAI CHÍNH TRO THÀNH MOT CON AC MONG TAI 
CHÍNH 


Cuốn phim về những người làm việc chăm chỉ có sẵn một khuôn mẫu. Sau khi kết hôn, những cặp 
vợ chong trẻ liền thuê một căn hộ dé ở. Van dé là căn hộ thì quá tù túng, nên họ quyết định phải tiết 
kiệm dé mua một ngôi nhà trong mộng và có thé có con. Lúc này họ có hai nguồn thu nhập và họ bat 
đầu tập trung vào sự nghiệp của mình. Thu nhập của họ bắt đầu tăng lên. 


Chi phí số một của hầu hết mọi người là thuế: thuế thu nhập, thuế giá trị gia tăng khi tiêu xải, mua 
sam hàng hoá... Khi thu nhập tăng, chi phí tang theo, sô tiêu sản cũng sẽ tăng lên. 


Có thé chứng minh bằng cách quay lại ví dụ của cặp vợ chồng trẻ. Kết quả của việc thu nhập tăng 
lên là họ quyết định sẽ đi mua ngôi nhà trong mộng. Khi đã có nhà, họ sẽ phải trả một thứ thuế mới gọi 
là thuế bất động sản. Sau đó họ mua một chiếc xe mới, đồ đạc mới và những dụng cụ mới để hợp với 
ngôi nhà mới của mình. Rồi họ bỗng giật mình nhận ra răng phía cột tiêu sản đầy những món nợ cầm có 
và nợ tín dụng. 


Lúc này, họ rơi vào cái bẫy Rat Race. Rồi một đứa trẻ ra đời. Họ làm việc nhiều hơn. Nhiều tiền 
hơn và thuế cao hơn, gọi là đóng thuế theo thu nhập. Quá trình đó cứ lặp đi lặp lại. Một Gm thẻ tín 
dụng được gởi đến. Họ sử dụng nó. Nó hết hạn. Một công ty cho vay gọi đến và bảo rằng "tài sản" lớn 
nhất của họ, ngôi nhà, được định giá cao. Công ty này đưa ra một món nợ bảo đảm (bill consolidation 
loan) và bảo rằng tốt hơn hết là thanh toán những món nợ lãi suất cao bằng thẻ tín dụng của họ. Bên 
cạnh đó, lợi tức nhờ mái nhà của họ chính là sự khâu trừ thuế. Họ làm theo điều đó, và thở dài nhẹ 
nhõm. Những tâm thẻ tín dụng đã được trả. Bây giờ họ gom những món nợ tiêu thụ lại thành một văn tự 
cầm nhà. Số tiền phải trả giảm xuống vì họ gia hạn món nợ đến 30 năm cơ mà. 


Những người hàng xóm gọi điện rủ họ đi mua săm, vì đang có đợt bán hàng giảm giá... Một cơ hội 
đê tiêt kiệm chút ít tiên. Họ tự nhủ: “Tôi sẽ không mua gì cả. Tôi chỉ đi xem thôi.” Nhưng ngay khi 
nhìn thây một vật gì đó, họ lại lây tâm thẻ tín dụng ra... 


KHI THU NHẬP TÀNG LÊN 


Ll ES 
CHI PHÍ TANG... só Tiêu SAN CHNG TANG... 


| Thu nhấp Thu nhập 


| | | 


- Tôi rất thường gặp những cặp vợ chồng như thé. Tên họ thì khác nhau nhưng tình trạng tài chính thì 
giông nhau cả. Những thói quen tiêu xài đã buộc họ phải kiêm thêm nhiêu nguôn thu nhập khác. 


Họ không biết rằng chính cách tiêu xài tiền của họ, là nguyên nhân chính gây ra những cuộc vật lộn 
tài chính. Mọi chuyện là do không hiệu biét về tài chính và không phân biệt được sự khác nhau giữa tài 
sản và tiêu sản. 


Người nghèo và người trung lưu rất thường cho phép tiền bạc làm chủ mình. Mỗi buổi sáng họ chỉ 
đơn giản thức dậy và đi làm mà quên tự hỏi răng những điều mình đang làm có ý nghĩa gì hay không. 
Không am hiểu nhiều về tiền bạc, phần lớn mọi người để cho quyền lực đáng sợ của tiền bạc điều 
khiển mình. 


Người ta thường làm một việc gì đó vì những người khác cũng làm như vậy. Họ thích ứng mà 
không chịu đặt cau hỏi. Họ lặp lại một cách không suy nghĩ những điều họ nghe được, những ý tưởng 
theo kiêu "căn nhà là cả một tài sản”, "ngôi nhà là sự đầu tư lớn nhất của bạn", "hãy tìm một 
công việc an toàn"', "đừng mạo hiểm"... 


Khi Mike và tôi 16 tuổi, chúng tôi bắt đầu làm việc cho cha Mike sau giờ học và mỗi cuối tuần. 
Chúng tôi thường ngôi cùng với cha Mike trong khi ông tiêp những nhân viên ngân hàng, luật sư, kê 
toán viên, người môi giới, nhà đầu tư, nhà quản lý và những người lao động... 


Cha Mike đã không đi theo đám đông. Ông có ‚anne suy nghĩ riêng và ông rät ghét câu nói: 
“Chúng tôi phải làm vậy vi mọi người đều làm vậy. ' Ông cũng không ưa những từ như “không thể.” 
Nếu bạn muốn ông làm một điều gì đó, chỉ cần nói khích rằng: “Tôi không nghĩ anh có thể làm được 
điều đó.” 


Rhi ngồi dự những buói họp của ông, Mike và tôi hoc được nhiều thứ. Cha của Mike không được 
học nhiêu ở trường nhưng ông rành vé tài chính và cuôi cùng đã thành công. Ong thường nói với chúng 
tôi: "Một người thông minh thuê những người còn thông minh hơn anh ta nữa.” 


Chúng tôi bat đầu hiểu ra vì sao người cha giàu bảo chúng tôi rằng: trường học được thiết kế dé 
tạo ra những người lao động tôt chứ không phải những ông chu giöi. 


Khi tôi 16 tuổi, có lẽ tôi đã có một nền tang tai chính tốt hơn nhiều so với cha me tôi... Một ngày 
kia, cha ruột tôi nói rằng ngôi nhà của chúng tôi là sự đầu tư lớn nhất của ông. Và thế là một cuộc tranh 
luận không lay gi làm vui vẻ nỗ ra khi tôi nói rằng, dồn tiền vào ngôi nhà chúng tôi đang ở không phải 
là một sự đầu tư tốt. 


Những biêu đô sau minh họa sự khác biệt vê nhận thức giữa người cha giàu và người cha nghèo 
trong vân dé nhà cửa. Một người nghĩ rang ngôi nhà là một tài sản, còn người kia nghĩ rang nó là 
một tiêu sản. 

NGƯỜI CHA GIÀU Tin | Tiêu én 


Ngôi nhà 


NGƯỜI CHA NGHÈO 
Tài sản Tiéu sản 


Ngồi nhà 


Tôi nhớ lúc tôi vẽ những sơ đồ này cho cha tôi xem và chỉ cho ông hướng đi của một vòng quay 
tiền mặt, những chi phí lệ thuộc khi làm chủ một ngôi nhà. Một ngôi nhà lớn nghĩa là chi phí lớn, và 
vòng quay tiền mặt sẽ tiếp tục đi ra ngoài qua cột chỉ phí. 


| Thu nhập 


Tiêu sản Chỉ phí 
No 
Thuế bất 
động sản 
Bảo hiểm 
Bảo quản | 
vật dụng x 


\ 
Tai san Tieu sän | 


Nự 


Tôi biết rằng với nhiều người, một ngôi nhà đẹp là sự đầu tu lớn nhất của họ, dù rằng nó không 
phải là một tài sản mà là một tiêu sản, vì nó làm cho tiền ra khỏi túi nhiều hơn. Tuy nhiên, sẽ có nhiều 
người không đồng ý với tôi bởi lẽ một ngôi nhà đẹp rất dé gây xúc cảm. Và khi nói đến chuyện tiền 
bac thì những cảm xúc mạnh mé sẽ làm mờ di trí thông minh tài chính. 


1. Khi nhắc chuyện nhà cửa, tôi muốn nói rằng: hầu hết mọi người phải làm việc suốt đời dé trả 
tiền cho một ngôi nhà mà họ không bao giờ thực sự được sở hữu. Nói cách khác, sau nhiều năm, hầu 
hết mọi nguòl dèu muón mua mót ngôi nhà mới, mỗi lần mua nhà sẽ dẫn đến một món nợ kéo dải nhiều 
năm trong khi nợ căn nhà trước còn chưa trả xong. 


2. Nhà cửa không phải lúc nào cũng tăng giá. Điều mất mát lớn nhất là bạn dé mắt đi những cơ hội. 
Nếu bạn đầu tư toàn bộ tiền bạc cho ngôi nhà, bạn bi buộc phải làm việc vất vả hơn vì tiền bạc sẽ tiếp 
tục chuyên qua bên cột chi phí thay vì thêm vào cột tài sản, đó chính là khuôn mẫu kinh điển vòng quay 
tiền mặt của những gia đình trung lưu. Nếu ban đầu một cặp vợ chồng trẻ dé dành nhiều tiền vào cột tài 
sản thì những năm sau này họ sẽ sống dè dàng hơn, nhất là khi con cái đến tuổi đi học. Tài sản của họ 
sẽ phát triển lên và có thé giúp họ kiểm soát các chi phí. Thông thường thì có một ngôi nha cũng giống 
như gánh một món nợ tri giá nhà phải trả và làm tăng các chi phí của ban. 


Tóm lại, kết quả cuối cùng khi quyết định sở hữu một căn nhà quá đắt tiền thay vì nên bắt đầu một 
danh mục vôn đâu tư, sẽ tác động mạnh vào một cá nhân theo ít nhât là ba cách: 


1. Mat thời gian, trong lúc những tài sản khác có thé sẽ được nâng giá trị lên. 


2. Mat một phần vốn, vi số tiền đó có thé được đem di đầu tư thay vì phải trả các chi phí bảo 
quản trực tiép liên quan đên ngôi nhà. 


3. Mat cơ hội rèn luyện. Người ta thường coi ngôi nhà, tiền tiết kiệm và kế hoạch lương hưu là tät 
cả những gi họ có trong cột tài sản. Vì không đâu tư nên ho đê mât đi những kinh nghiệm đâu tư và sẽ 
không bao giờ có thê trở thành “những nhà dau tư sành điệu.” 


Tôi không nói bạn đừng mua nhà. Tôi muôn nói, hãy hiệu được sự khác nhau giữa một tài sản va 
một tiêu sản. Khi muôn có một căn nhà lớn hơn, đâu tiên tôi phải mua một sô tài san đê có thê phát 
sinh vòng quay tiên mặt đủ trả cho ngôi nhà ây đã. 


Những bản kê tài chính cá nhân của cha ruột tôi là minh chứng tốt nhất cho cuộc sống của một con 
người trong vòng Rat Race. Các chi phí của ông dường như luôn đuôi kịp các thu nhập, không he cho 
phép óng däu tu vào mót tài sàn nào. Kết quả là số tiêu sản của ông, vi du như những món cam cố hay 
nợ thẻ tín dụng, còn lớn hơn cả số tài sản. Những bức tranh sau còn có giá trị hơn cả ngàn từ ngữ: 


Bản kê tài chính của thụ nhập 


người cha ngheo 


Chí phí 


Tài sản Tiêu sản 


Trai lại, bản kê tài chính cá nhân của người cha giàu lại phản ánh kêt quả của một cuộc sông dành 
cho việc đâu tư và giảm đên mức tôi thiêu các tiêu sản: 


Ban ké tài chính của | Thu nhập 
Hgười cha giàu 


Chi phí 


Tai sắn Tiêu sản 


Xem lại bản kê tài chính của người cha giàu ta sẽ hiểu tại sao người giàu càng ngày càng giàu hon. 
Cột tài sản làm phat sinh nhiêu thu nhập hon sô cân thiệt cho các chi phí, và chúng lại được đem dau 
tư lại vào cột tài sản. Cột tài sản sẽ ngày càng phát triên và vì vậy mà sô thu nhập sẽ ngày càng nhiêu 
hơn. 


Kết quả là người giàu ngày càng giàu hơn. 


Lý đo khiến Thu nhập 
người giàu càng, giàu hơn re A 
~ N 
VK) 
El \ 
(A 
fZ \ 
| / vi 
I / vi 
[f Chỉ phí | | 
Jj iv 
|} | 
} 
| 1) 
1) hi j n 
I u f Y 
ti i 
\\ if 
\ ji 
\ \ A / / 
Ne 
EE Lư: 


Những người trung lưu luôn gặp phải những khó khăn tài chính không dứt vi thu nhập chính của ho 


là tiền lương, và khi tiền lương tăng thì thuê cũng tăng. Mà khi lương tăng thì các cht phí của họ cũng 
có khuynh hướng gia tang băng số tiền dư, vì vậy mà xuất hiện cụm từ "Rat Race." Họ xem ngôi nhà 
như một tài sản lớn nhất trong khi nó thực ra là một loại tiêu sản, thay vì phải đầu tư tiền bạc cho 
những tài sản thật sự có thé tạo ra thu nhập. 


Khuôn mẫu của việc xem ngôi nhà như một sự đầu tư và triết lý cho răng: lương tăng nghĩa là bạn 
có thé mua một ngôi nhà lớn hơn, hay tiêu xài nhiều hơn, chính là nền tảng cho một xã hội đầy nợ nan 
như ngày nay. Quá trình gia tang chi phí đây nhiều gia đình đến những món nợ ngày càng lớn hơn và 
tình trạng tải chính không chắc chắn hơn, dù rằng có thể họ đang được thăng tiến trong công việc và 
được trả lương cao hơn mức bình thường. 


Lý do khiến người trung lưu Thu nhập 
luôn gặp phải những khó A 
khăn về tài chính 


Chi phí 


Tài sản Tiêu sản 


Bi kịch ở đây là việc thiếu kiến thức tài chính ban đầu đã tạo ra những rủi ro mà giai cấp trung lưu 
phải đối mặt. Lý do họ muốn được an toàn là vì vị thế tài chính của họ quá mong manh. Bản cân đối 
thu chi của họ không cân bằng. Chúng chịu gánh nặng của quá nhiều tiêu sản mà không có một tài sản 
thực sự nào làm phát sinh thu nhập cả. Thông thường, nguồn thu nhập duy nhất của họ là tiền lương. 
Sinh kế của họ phụ thuộc vào các ông chủ. 


Vì vậy, khi dën lượt mình được cuộc sông "chia bai", những người này không thê năm bat được 
những cơ hội tot. Họ muôn được an toàn đơn giản vi họ đang phải làm việc vat va trả thuê ở mức cao 
nhât và gánh hàng đông nợ nân... 


Như tôi đã nói ở phần trước, quy luật quan trọng nhất là biết được sự khác nhau giữa tài sản và 
tiêu sản. Một khi bạn đã hiểu được những khác biệt này, hãy tập trung mọi nỗ lực để mua những tai sản 
có khá năng phát sinh thu nhập. Đó là cách tốt nhất dé bắt đầu con đường làm giàu. Cứ tiếp tục như vậy 
cột tài sản của bạn sẽ tang lên. Có gắng chiết giảm tiêu sản và chi phí xuống, bạn sẽ có nhiều tiền hơn 
dé đồ vào cột tài sản. Chang mấy chốc thì nền tang tài sản của bạn sẽ vững vàng đến mức ban có thé 
nghĩ đến việc đầu tư... 


Giới trung lưu gọi việc đầu tư là một hành động "mạo hiểm." Thật ra bản thân việc đầu tư không 
hê mạo hiém. Chính sự thiêu thông minh nhanh nhạy về tài chính và thiêu những kiên thức tai 
chính đơn giản mới là nguyên nhân gây ra sự mao hiém. 


Nêu ban làm theo những điêu mà da sô mọi người thường làm. nói chung công việc của bạn sẽ như 
thê này: 


1. Nuôi chủ. Hau hết những người làm việc hưởng lương đều làm cho các ông chủ hay những cổ 
đông giàu hơn. Những nô lực và thành công của bạn sẽ giúp cho người chủ thành công hơn và có nhiêu 
tiên hơn. 


2. Nuôi chính quyền. Chính quyền nhận phần mình trong số lương của bạn thậm chí trước khi bạn 
nhìn thấy nó nữa. Khi cô gang làm việc chăm chỉ hơn, chi đơn giản là ban đang làm gia tăng số thuế 
phải nộp cho chính quyên. 


3. Nuôi ngân hàng. Sau khi trả thuế, cht phí lớn nhất kế tiếp thường là những món nợ tín dụng. 


Vấn dé là khi bạn có gang làm việc chăm chi hơn thi ba giới trên sẽ lấy đi một phan chi lớn hon 
trong những nô lực của bạn. Vì vậy, bạn phải học cách làm thê nào đê cho các nỗ lực của bạn có thê 
làm tăng lợi nhuận trực tiép cho bản than và gia đình mình. 


Một khi bạn đã quyết định tập trung hết tâm trí để chăm nom việc kinh doanh riêng, bạn sẽ xác định 
một mục tiêu như thê nào? Với hâu hêt mọi người, họ phải giữ lây nghê nghiệp của mình và dựa vào 
tiên lương đê kiêm tài sản. 


Khi tài sản lớn lên, họ sẽ đo mức độ thành công như thêm nào? Khi nào người ta mới nhận ra rằng 
mình đã giàu có đã có tiền? Ngay khi biết được những định nghĩa về tài sản và tiêu sản, tôi cũng đã 
định nghĩa riêng cho mình về sự có tiền. Đúng ra tôi đã mượn định nghĩa này của một người bạn tên là 
Buckminster PHẾ Anh ay nói: "Si co tiên chỉnh là khả năng ton tại của một người trong một só 
ngày sap toi...” hay nói cách khác, neu hôm nay bạn ngưng làm việc thì bạn sẽ tồn tại được bao 
lâu? 


Sự có tiền chính là sự đo vòng quay tiền mặt bên cột tài sản so với cột chỉ phí. Hãy lẫy một ví dụ 
nhỏ. Giả sử vòng quay tiền mặt bên cột tài sản của tôi là 1.000 $ một tháng. Còn sô chi phí hàng tháng 
của tôi là 2.000 $. Vậy khả năng tiền mặt của tôi như thế nào? 


Quay về với định nghĩa của Buckminster Fuller. Nếu xét một tháng 30 ngày thì tôi sẽ chỉ có đủ số 
tiên tiêu dùng trong nửa tháng. 


Khi đạt đến mức vòng quay tiền mặt bên cột tài sản là 2.000 $ một tháng, tôi sẽ trở nên có tiền. 


Như vậy nghĩa là tôi chưa giàu có, nhưng tôi có tiền. Lúc này mỗi tháng tôi sẽ có những thu nhập 
mới phát sinh từ các tài sản có thể giải quyết van dè chi phi hang thäng cho minh. Neu muón täng chi 
phí, đầu tiên tôi phải tăng vòng quay tiền mặt từ só tài sản để có thê duy trì sự có tiền này. Chú ý rằng 
vào thời điểm này, tôi không còn bị phụ thuộc vảo tiền lương nữa. Tôi phải tập trung vào và phải thành 
công trong việc xây dựng cột tài sản đã giúp tôi trở nên sung túc về tài chính. Nếu hôm nay tôi nghỉ 
việc, tôi vẫn có thể trang trải các cht phí hàng tháng nhờ vòng quay tiền mặt tài sản của mình. 


Mục đích kế tiếp là phải có dư một số tiền trong vòng quay tiền mặt để đầu tư trở lại vào 
cột tài sản. Càng nhiều tiền đầu tư vào cột tài sản thì nó sẽ càng phát triển. Và chỉ cần giữ được 
số chi phí thấp hơn số tiền mặt phát sinh từ những tài sản này thì tôi sẽ trở nên giàu hơn, với 
ngày càng nhiều thu nhập từ những nguồn khác ngoài sứ lao động của mình. 


Hãy nhớ: 


Người giàu mua tài sản 
Người trung lưu mua những tiêu sản mà họ nghĩ là tài sản 
Người nghèo chỉ có toàn chỉ phí 


CHUONG 4 


Bài 3 
Hãy nghĩ đến việc kinh doanh của mình 


Một người bạn của tôi tên là Keith Cunningham, khi đang theo học một lớp MBA của đại 
học Texas ở Austin, đã được nghe Ray Kroc, người sáng lập McDonald's, nói chuyện. Ray đã hỏi 
cả lớp: “Đố các bạn, tôi kinh doanh cái gì?” 


Hầu hết các sinh viên MBA đều cười vì nghĩ rằng Ray đang nói đùa. Không có ai trả lời cả, 
Ray lại hỏi lần nữa: “Theo các bạn thì tôi kinh doanh cái gì?” 


Các sinh viên lại cười, và cuối cùng một người la to: “Ray, ai mà không biết ông kinh doanh 
hamburger chú.” 


Ray tỏ vẻ khoái trá: “Tôi cũng nghĩ anh sẽ nói như vậy” Ông ngừng một lúc và nói nhanh: 
“Này các bạn, tôi không kinh doanh hamburger. Tôi kinh doanh bất động sản!” 


Ray đã dùng phần lớn thời gian hôm đó để giải thích những quan điểm của ông. Ray chú 
trọng vào việc bán hamburger, nhưng ông không bao giờ quên để mắt tới vị trí buôn bán. Ông 
biết rằng bất động sản và vị trí của nó là nhân tốt quan trọng nhất trong sự thành công của việc 
kinh doanh. Về cơ bản, người mua hàng cũng phải trả một phần tiền để mua khu đất kinh 
doanh cho tổ chức của Ray Kroc... 


Khi còn trẻ, chúng tôi không sống gần một cửa hàng McDonald's nào cả, tuy nhiên, người 
cha giàu đã dạy cho Mike và tôi cùng một bài học mà Ray Kroc đã nói ở trường đại học Texas. 
Đó là bí mật thứ 3 của những người giàu. 


Bí mật đó là: “Hãy nghĩ đến việc kinh doanh của chính mình” Những khó khăn tài chính 
thường là kết quả trực tiếp do người ta suốt đời phải làm việc cho người khác. Sau những 
chuỗi ngày làm việc vất vả, nhiều người không có được gì cả. 


Đây là biểu đồ thu nhập và cân đối thu chi mô tả tốt nhất lời khuyên của ray Kroc: 


Nghe chuyên Thu nhập 
môn của bạn 


` Tai sản Tiêu sån 
Viéc 
Xinh doanh 
của bạn 


Hệ thống giáo dục hiện tại tập trung vào việc chuẩn bị cho thanh niên có một số việc làm 
tốt bằng cách phát triển những kỹ năng sách vở. Cuộc sống của họ sẽ quay tròn quanh số lương 
tháng, hay như mô tả ở trên, quanh cột thu nhập của họ. Và sau khi phát triển những kỹ năng 


sách vở, ho tiến đến một bậc học cao hon để nâng cao những kỹ năng chuyên môn cho phép ho 
gia nhập vào lực lượng lao động và làm việc kiếm tiền. 


Có một khác biệt lớn giữa nghề nghiệp chuyên môn và việc kinh doanh. Tôi thường hỏi mọi 
người rằng: “Anh kinh doanh cái gì?” Và họ trả lời: “Tôi làm việc ở ngân hàng” Sau đó tôi hỏi 
họ có phải là chủ ngân hàng không, và họ thường lắc đầu: “Không, tôi chỉ làm việc ở đó thôi.” 


Trong trường hợp này, họ đã nhầm lẫn giữa nghề nghiệp chuyên môn và việc kinh doanh. 
Nghề chuyên môn của họ có thể là một nhân viên ngân hàng, nhưng họ cũng cần có việc kinh 
doanh riêng của mình. Ray Kroc phân biệt rất rõ ràng giữa nghề chuyên môn và việc kinh 
doanh của ông. Nghề chuyên môn thì lúc nào cũng giống nhau - ông là một người bán hàng. 
Ban đầu ông bán máy trộn sữa, sau đó thì chuyển sang bán hamburger. Nhưng trong khi nghề 
chuyên môn của ông là bán hamburger thì việc kinh doanh của ông là tích luỹ những bất động 
sản có thể phát sinh thu nhập... 


Suy nghĩ của đa số thanh niên là học gì thì sẽ làm nấy. nếu học luật, bạn sẽ trở thành luật sư, 
còn nếu học cơ khí thì bạn sẽ là thợ máy... Sai lầm trong vấn đề này là rất nhiêu người quên 
nghĩ đến việc kinh doanh riêng của mình. Suốt đời họ quan tâm đến việc kinh doanh của một 
người nào khác và giúp cho người đó giàu lên. Muốn được an toàn tài chính, một người cần phải 
nghĩ đến việc kinh doanh riêng của mình. Công việc kinh doanh sẽ quay tròn quanh cột tài sản 
chứ không phải cột thu nhập. Như đã nói lúc đầu, quy luật 1 là biết được sự khác biệt giữa tài sản 
và tiêu sản rồi phải biết mua tài sản. Người giàu tập trung vào cột tài sản trong lúc những người 
khác thường chỉ tập trung vào bản kê lợi tức. 


Đó là lý do vì sao chúng ta thoáng nghe nói: "Tôi muốn được tăng lương”, giá như tôi được 
thăng chúc..", “Tôi muốn đi học tiếp dé có thé tìm một công việc tốt bont", “Tôi s č làm việc 
thêm ngoài giờ”, “Có lẽ tôi sẽ tìm một việc làm thứ hai.”. 


Nguyên nhân chính khiên phân đông người nghèo và người trung lua luôn miệng bảo: "Tôi 
không có tiên đê mạo hièm" - chính là vì họ không có một nên tảng tài chính nào. Họ phải bám 
lây công việc vì họ muôn được an toàn. 


Khi một công ty lớn bị xuống cấp thì hàng triệu công nhân mới nhận ra rằng cái mà họ gọi là 
tài sản lớn nhất: ngôi nhà - dang 2 ăn tưởi nuốt sống họ. Hang tháng, ngôi nhà của họ vẫn đòi hỏi 
phải được trả tiền. Một “tài sản” khác là chiếc xe hơi cũng đang ngấu nghién họ. Những cây gậy 
đánh gôn trị giá 1.000 $ nay không còn đáng giá 1.000 đô la nữa. Nếu không có bảo hiểm công 
việc, họ không còn dựa vào thứ gì được cả. Những cái họ nghĩ là tài sản không thé giup ho ton tai 
qua con khung hoang tai chinh. 


Dé tăng só tiền mặt, ho phải ban di các thứ ho cho là tài sản, với giá chi bằng một phan nhỏ 
giá trị ghi trên bản cân đối thu chi cá nhân của họ. Hoặc nếu bán được có lời, ho phải trả thuế 
cho số lời đó. Như vậy, một lần nữa chính quyền lại được chia phan, và do đó số tiền có thé giúp 
họ thoát cảnh nợ nàn lại bị giảm đi. 


Chính vì vậy mà tôi nói rằng, giá trị thực tài sản của một người thường ít hon ho nghĩ. Hãy 
bat đầu nghĩ đến việc kinh doanh của chính mình. Cứ giữ lay công việc hàng ngày nhưng hãy bat 
đầu mua những tài sản thực sự, chứ không phải những tiêu sản hay những thứ vật dụng cá nhân 
không có một giá trị nào khi bạn đem chúng về nhà. Một chiếc xe mới mất gần 25% giá trị vừa 
mua ngay khi bạn lái nó ra khỏi showroom. Nó không phải là một tài sản thực sự dù rằng các 
nhân viên ngân hàng cho phép bạn liệt kê nó như một tài sản... 


Với những người lớn, hãy giữ các chi phí ở mức thấp, giảm thiểu các tiêu sản và hãy cô gắng 
xây dựng một nen tảng tai sản vững chắc. Với những người trẻ tuổi còn chưa rời ghế nhà trường, 
các bậc cha mẹ rất cần phải dạy cho họ sự khác biệt giữa tài sản và tiêu sản. Hãy giúp họ dựng 
nên một cột tài sản chắc chắn trước khi họ bước vào đời, lập gia đình, mua nhà, có con và rồi bị 
mắc kẹt vào một vị thé tài chính đầy rủi ro bám víu vào công việc và mua mọi thứ bằng thẻ tín 
dụng. Tôi thay rất nhiều cặp trẻ tuöi láy nhau rồi đưa nhau vào cái bẫy của một cách sống không 
thé thoát khỏi nợ nan gần như suốt đời. 


Với hầu hết mọi người, khi đứa con bé nhất đã trưởng thành thì các bậc cha mẹ mới nhận ra 
rằng họ chưa chuẩn bị đầy đủ cho việc về hưu và họ bắt đầu chạy đua với cuộc sống dé dành dum 
tién. Nhung khi đó thì chính cha mẹ cua họ cũng dang trở nên già yếu bệnh tật, và họ lại thấy 
mình có những trách nhiệm mới. 


Như vậy, tôi sẽ đê nghị bạn và các con của bạn cân kiêm những loại tài sản nào? Trong giới 
của tôi, những tài sản thực sự được chia thành một sô loại khác nhau: 


1. Những việc kinh doanh không cần sự có mặt cua tôi. Tôi sở hữu chúng, nhưng chúng được 
người khác quản lý và vận hành. Nêu tôi phải làm việc ở đó thì nó không còn là việc kinh doanh 
nữa, nó trở thành công việc màt rói. 

2. Cô phan. 

3. Ngân phiếu 

4. Công trái chung. 


5. Bất động sản phát sinh thu nhập. 


6. Giấy nợ (Giấy cho vay, cam có) 


7. Tiền bản quyèn só hữu chất xám như âm nhạc, kịch bản, bằng sáng ché. 
8. Và bat cứ thứ gì có giá trị, tạo ra thu nhập hay có khả năng tăng giá và có sẵn thị trường. 


Khi nói hãy quan tâm đến việc kinh doanh riêng của mìn, tôi muốn nói rằng hãy xây dựng và 
giữ cho cột tài sản được vững chắc. Khi một đô la rơi vào tay mình thì đừng bao giờ dé nó ra di 
một cach vô ích. Hãy nghĩ theo hướng này, khi có một đô la đi vào cột tài sản, nó phải trở thành 
nhân công của bạn. Điều tốt nhất của tiền bạc là chúng làm việc 24 giờ một ngày và có thể làm 
việc dé tự phát sinh. Cứ giữ công việc hàng ngày và làm một người lao động tích cực, nhưng hãy 
duy trì việc xây dựng cột tài sản này. 


Khi vòng quay tiền mặt của bạn phát triển lên, bạn có thé mua một vài thứ đồ dùng xa xi. 
Một điều quan trọng cần nhớ là: người giàu mua những thứ xa xỉ này sau cùng, trong lúc 
người nghèo và người trung lưu có khuynh hướng mua chúng trước hết. Người nghèo và 
người trung lưu thường mua những thứ xa xỉ như những ngôi nhà lớn, kim cương, áo lông thú, 
nữ trang... vì họ muốn trông có vẻ giàu có. Trông họ có vẻ giàu có thật, nhưng thực sự họ đang 
mắc nợ ngập đầu... Những người có kinh nghiệm hay những người giàu thường xây dựng cột tài 
sản của họ trước tiên. Sau đó họ sẽ dùng thu nhập phát sinh từ cột tài sản để mua những thứ xa 
xỉ. Còn người nghèo và người trung lưu thì lại mua những thứ đồ xa xi ấy bằng mò hôi và máu 
của chính mình cũng như gia tài dành dụm cho con cái mình. 


Một thứ đồ xa xi thật sự là phần thưởng cho việc đầu tư và phát triển một tài sản thật sự. Vi 
dụ như khi vợ chồng tôi đã có tiền phụ thêm nhờ những ngôi nha cho thuê, vợ tôi lien mua một 
chiếc Mercedes. Vợ tôi không phải làm việc thêm hay mạo hiểm gi vì chính những ngôi nhà cho 
thuê đã mua chiếc xe hởi cho cô ấy. Tuy nhiên, cô ấy phải chờ khoảng 4 năm, thời gian dé cho 
danh mục vốn đầu tu bat động sản tăng lên và cuối cùng thì lại quăng đi đủ số vòng quay tiền 
mặt dé trả cho chiếc xe. Nhưng thứ đồ xa xi này, chỉ éc xe Mercedes, lại là một phần thưởng thực 
sự vì cô ấy đã chứng minh được răng cô ấy biết cách phát triển cột tài sản của mình. Với cô ấy, 
chiếc xe hởi này có ý nghĩa rất nhiều chứ không chỉ đởn giản là một chiếc xe thông thường, vì cô 
ay đã dùng sự thông minh tài chính của mình dé mua được nó. 


Điều mà hầu hết mọi người thường làm là vội vàng chạy đi mua một chiếc xe hởi hay một 
thứ đồ xa xi gì đó bang thẻ tín dụng. Có thé họ sẽ mau cảm thấy chán và muốn có một thứ dé 
chơi mới. Thường thì khi mua một thứ đồ xa xỉ bằng thẻ tín dụng, sớm muộn gì người ta cũng 
thấy không hài lòng với nó, vì món nợ mà nó mang lại trở thành một gánh nặng tài chính cho 
họ. 


Sau khi bạn đã dành thời gian đâu tư và xây dựng việc kinh doanh cho riêng mình, lúc này 
chàc hàn bạn đã săn sàng đê học thêm một bí mật nữa - bí mật lớn nhât của những người giàu, 
một bí mật luôn đặt những người giàu đứng trước mọi người, phân thưởng cho sự kiên trì ở cuôi 


đoạn đường dành thời gian nghĩ đến việc kinh doanh của riêng mình. 


CHƯƠNG 5 


Bài 4 


Liên đoàn - bí mật lớn nhất của người giàu 


Trong thời kỳ còn thuyền buôn, người giàu đã biết cách thiết lập các liên minh như một cách 
hạn chế mạo hiểm tài sản trong mỗi chuyên buôn. Người giàu bỏ tiền vào một liên đoàn tài trợ 
cho chuyến di. Sau đó liên đoàn này sẽ thuê một thủy thủ đoàn lái thuyền đi. Nếu chiếc thuyền 
gặp sự có, sự thua lễ của người giàu chỉ giới hạn trong số tiền họ dau tư cho chuyến đi đó mà 
thôi. Sở đồ sau diễn tả càu trúc của một liên đoàn nằm ngoài bản kê lợi tức và bản thu chi cá 
nhân. 


Giảm bớt 
thuê thu nhập 
se 
| ] Chi phi 
| Thue 
Một liên p an” Các phi tôn 
minh cà nhàn | N ⁄ 


Chính kiến thức về quyên lực của một cấu trúc liên đoàn hợp pháp đã cho người giàu một 
thuận lợi rất lớn so với người nghèo và người trung lưu. Cho dù đám đông “lay của người giàu” 
có lên dén dàu di nta thì người giàu vẫn luôn tìm được cách vượt qua. Chính vì vậy mà cuối 
cùng thuế lại đè nặng lên giai cập trung luu. N guòi giàu qua mặt những người lao động trí óc chỉ 
vì họ hiểu được quyên lực của tiền bạc, một chủ dé không được dạy trong trường hoc. 


Người giàu qua mặt những người lao động trí óc như thế nào? 


Những nhà tư bản thực sự tìm đến sự bảo vệ của liên đoàn. Một liên đoàn bảo vệ người giàu. 
Nhưng có một điều mà những người chưa bao giờ thiết lập liên đoàn không thê biết được, đó là 
một liên đoàn không thực sự phải là một cái gì đó. Một liên đoàn chỉ dön thuần là một cặp giấy 
tờ với vài tài liệu hợp pháp nằm trong vài văn phòng luật sư và được đăng ký với các cơ quan 
nhà nước. Nó không phải là một tòa nhà lớn có ghi tên liên đoàn trên đó. Nó cũng không phải là 
một nhà máy hay một nhóm người. Một liên đoàn chỉ là một tài liệu hợp pháp dë tạo nên một 
cái xác hợp pháp mà không có hồn. Một lần nữa của cải của người giàu được bảo vệ. Một lần nữa, 
cách sử dụng liên đoàn trở nên pho bién - mét khi những đạo luật thu nhập thường xuyên da 
được thông qua - vì tỉ lệ thuế thu nhập liên đoàn thấp hơn tỷ lệ thuế thu nhập cá nhân. Ngoài ra, 
như đã nói ở trên, một liên đoàn có một số chỉ phí nhất định phải trả trước khi trả thuế. 


Mỗi khi người ta muốn trừng phạt người giàu, người giàu không chỉ don giản tuân theo, ho 
phản ứng lại. Họ có đủ tiền bạc và quyền lực để thay đôi nhiều thứ. Ho không chịu ngồi tự giác 
trả nhiều thuế hơn. Họ tìm mọi cách để giảm thiểu tối đa gánh nặng thuế má mà họ phải chịu. 
Họ thuê những luật sư và kế toán viên khôn ngoan nhanh nhạy, họ thuyết phục các nhà chính trị 
thay đôi luật lệ hay tạo ra một vài lỗ hồng. Họ có đủ mọi phương cách dé thực hiện các thay đôi 
đó. 


Người nghèo và người trung lưu không có những kế sách như vậy, don giản vì ho sợ chính 
quyên. Và tôi biết các nhân viên thu thuế của chính quyền đáng sợ đến thé nao. Người cha nghèo 
của tôi không bao giờ có ý phản kháng. Người cha giàu cũng không. Ông chỉ chơi trò chơi một 
cách khôn khéo hơn, và ông làm điều đó thông qua các liên đoàn - bí mật lớn nhất của người 
giàu. 


Bạn hãy nhớ lai bài học đầu tiên tôi hoc từ người cha giàu. Lúc ấy tôi là một đứa trẻ 9 tuổi 
phải ngồi chờ dè được nói chuyện với ông. Tôi ngồi trong văn phòng và chờ ông chú ý đến mình, 
trong khi ông thì cố tình phót lờ tôi. Ông muốn tôi nhận thức được quyên lực của ông và khao 
khát có được quyên lực đó vào một ngày nào đấy. Trong những năm tháng tôi học hỏi ở ông, 
ông luôn nhắc nhở tôi rằng: chính tri thức mới là quyền lực. Và đi cùng với tiền bạc là một 
quyên lực to lớn đòi hỏi phải có kiến thức để giữ gìn và làm cho nó sinh sôi nảy nở. Nếu không 
có kiến thức đó, bạn sẽ bị thế giới xô đây. 


Và nêu bạn chỉ biêt làm việc đê kiêm tiên, bạn đã trao quyên cho người chủ của bạn. Nêu bắt 
tiên phải làm việc cho bạn thì chính bạn đã giữ gìn và điêu khiên quyên lực đó. 


Khi chúng tôi đã năm vững cách khiến tiền bạc làm việc cho mình, người cha giàu muốn 
chúng tôi trở nên khéo léo hơn về tài chính và phải hiểu xem luật pháp làm việc như thế nào. 
Nếu không hiểu rõ, bạn rất dé bị bắt nat. Nếu bạn biết mình đang nói gì, bạn đã có cơ hội dé dau 
tranh. Đó chính là lý do vì sao ông trả công rat hậu cho những kế toán viên và các luật sư thuế vu 
khôn ngoan sắc sảo... Bài học hay nhất của ông đối với tôi, bài học mà tôi sử dụng hầu như suốt 
đời, là: “Hãy khéo léo hơn và bạn sẽ không bị xô đây nhiều” Người cha giàu hièu biết luật pháp 
vì nếu không biết sẽ phải trả giá rất đắt. “Nếu bạn biết là bạn đúng, bạn sẽ không lo sợ gì khi phải 
đấu tranh”. 


Người cha nghèo luôn khuyên khích tôi tìm một công việc tốt trong một liên đoàn vững 
chắc. Ông nói về những ưa điểm của việc "leo lên những nắc thang liên đoàn." Ông không hiểu 
rằng, nếu chỉ dựa vào tiền lương của người chủ liên đoàn, tôi sẽ chỉ là một con bò dễ bảo luôn sẵn 
sàng cho người ta vắt sữa. 


Khi tôi kế cho người cha giàu nghe những lời khuyên của cha ruột tôi, ông cười và hỏi lại: 
"The tại sao không làm chủ cái thang đó?” 


Là một đứa trẻ, tôi không hiểu người cha giàu ngụ ý gì khì nói rằng phải làm chủ liên đoàn 
của chính mình. Điều đó nghe thật đáng sợ và dường như không thé thực hiện được. Dù rất hứng 
thú với ý tưởng này nhưng tuổi còn quá trẻ không cho phép tôi hình dung được hết những triển 
vọng về một ngày nào đó, những người lớn sẽ làm việc cho một công ty do chính mình làm chủ. 
Năm 16 tuổi, tôi biết mình sẽ không đi theo con đường mà hầu hết những người bạn học của tôi 
đang đi. Quyết định đó đã làm thay đổi cả cuộc đời tôi. 


Nhiều người chủ cho rằng khuyên nhân viên lo kinh doanh riêng sẽ có hại cho việc kinh 
doanh của họ. Nhưng với tôi việc tập trung vào kinh doanh riêng và phát triển tài sản giúp tôi 
trở thành một nhân viên tốt hơn. Lúc này tôi có một mục đích dé phan đấu. Tôi đi làm sớm và 
làm việc chăm chỉ, tích lũy càng nhiều tiền càng tốt để có thể bắt đầu những vụ đầu tư nho nhỏ 
của mình. 


Những lời khuyên của người cha giàu trở nên có ý nghĩa... Tiền bạc làm việc rất chăm chỉ dè 
kiếm thêm tiền cho tôi. Mỗi đồng đô la trong cột tài sản là một nhân viên tích cực, làm việc dé có 
thêm nhiều “nhân viên” nữa và mua cho ông chủ của chúng một chiếc Porsche bằng số tiền 
trước thuế. 


Nhờ sử dụng những bài học từ người cha giàu, tôi có thê thoát khỏi vòng Rat Race của một 
nhân viên ngay từ khi còn trẻ. Nếu không có vốn kiến thức này (tôi gọi là IQ tài chính) con 
đường của tôi hắn sẽ khó khăn hơn nhiều. Bây giờ tôi dạy lại người khác trong những chuyên đề 
nghiên cứu hy vọng có thé chia sẻ vốn kiến thức này với họ. Mỗi lần nói chuyện, tôi luôn nhắc 
nhở mọi người rằng: IQ tài chính được xây dựng nhờ những kiến thức từ bốn lãnh vực chuyên 
môn khái quát sau: 


1. Kế toán, hay sự hiểu biết tài chính, một kỹ năng cực kỳ quan trọng nếu bạn muốn xây 
dựng một dé chế kinh doanh. Day là hoạt động của phan não trái hay phan tính toán chi tiết. 
Hiểu biết tài chính là khả năng đọc và hiểu được các bản kê tài chính. Khả năng này cho phép 
bạn nhận biết mặt mạnh và mặt yếu của bất cứ một công ty kinh doanh nào. 


2. Đầu tư, hay những chiến lược và công thức tiền kiếm tiền. Đây là hoạt động của phần não 
phải hay phân sáng tạo. 


3. Hiểu biết thị trường, hay ngành khoa hoc của cung và cau. Cần nam vững những khía cạnh 
“kỹ thuật”, cua thị trường do cảm xúc làm chủ đạo. Một nhân tô thị trường khác là giác quan kinh 


tế khi đầu tư. Sự đầu tư có ý nghĩa hay không tùy thuộc vào điều kiện thị trường hiện tại. 


4. Hiểu biết luật pháp. Một hên đoàn được “gói kỹ”, bằng những kỹ năng kỹ thuật kế toán, 


dàu tu và tiép thị có thé đem đến một su phát triển bùng nö. Một cá nhân có kiến thức về những 
thuận lợi thuế vụ và được liên đoàn bảo vệ, có thé trở nên giàu có nhanh hơn rất nhiều so với 
những nhân viên hay chủ sở hữu các doanh nghiệp nhỏ don độc. Và về lâu dài thì độ chênh lệch 
đó càng sâu sắc hơn nhiều. 


a. Những thuận lợi thuế vụ: Một liên đoàn có thể làm nhiều thứ mà một cá nhân không thê 
làm được, chăng hạn như được chỉ phí trước khi trả thuê. Đó là cả một lãnh vực chuyên môn rât 
thú vị, nhưng không cân thiệt phải dính vào trừ phi bạn có một tài sản hay doanh nghiệp kha 
lớn. 


Các nhân viên kiếm hén, trả thuế và có sống bằng những gì còn lại. Một liên đoàn thì kiếm 
tiền, chi mọi thứ có thể và chỉ bị đánh thuế trên số còn lại mà thôi. Đó là một trong những cách 
giảm thuế hợp pháp tốt nhất mà người giàu sử dụng. Một liên đoàn rất dễ thiết lập và không quá 
tốn kém nếu bạn có tài sản đầu tư tạo ra một vòng quay tiền mặt tết Ví dụ, khi bạn sở hữu một 
liên đoàn, những kỳ họp là những ngày nghỉ ở Hawaii. Tiền mua xe, bảo hiểm, sửa chữa đều là 
chi phí của công ty. Tiền y tế là phụ phí của công ty. Hầu hết những bữa ăn nhà hàng cũng là một 
phan công tác phí. Điều quan trọng là hãy làm cho mọi chuyện hợp pháp bằng các đồng tiền 
trước thuê. 


b. Biện pháp tránh khỏi kiện cáo: Chúng ta sống trong một xã hội luôn tranh chấp. Người 
giàu che giấu phân nhiều tài sản của họ bằng các phương tiện như liên đoàn và tín dụng dè bảo 
vệ tài sản của mình. Khi ai đó kiện tụng một người giàu, họ thường gặp phải nhiều lớp bảo vệ hợp 
pháp, và thường thì họ thấy rằng người giàu này thực sự không có gì cả. Họ điều khiển mọi thứ 
nhưng không sở hữu một cái gì hết. Còn người nghèo và người trung lưu thì lại cố sở hữu mọi 
thứ rồi dé chúng lại rơi vào tay chính quyền hoặc những người thích kiện tụng người giàu... 


Hãy nhớ: Hay nhớ: 


Người giàu với liên đoàn | Người làm việc cho liên đoản 
4. Kiểm tiên 1. Kiem tiên 
5. Düng tiên 2. Düng tien 
6. Trathue 3. Trảthuế 


Chúng tôi thành thật khuyên ban nên só hữu một liên doän của riêng mình trong số tài sản của 
bạn như là một phân của chiên lược tài chính tông thê. 


CHUONG 6 


Bài 5 


Người giàu tạo ra tiền 


Trong mỗi chúng ta đều ân chứa những tiêm năng to lớn, những năng khiêu bam sinh. Tuy 
nhiên, điêu kìm nén chúng ta chính là sự thiêu tự tin. 


Khi rời trường, hầu hết chúng ta đều biết rằng thế giới thực ngoài cửa trường học đòi hỏi 

những điều khác ngoài các điểm số. Những từ như “gan góc”, “can đảm”, "bạo dan", "khéo léo, 

Go bạo", "kiên quyết tài giỏi"... mới là những từ quan trọng trong câu chuyện tưởng lai của 
chúng ta chứ không phải là những điểm số... 


Những tính cách tốt đẹp đó đều có trong mỗi con người chúng ta, nhưng “yếu đuối", “bất tài”, 
và “hèn kém” cũng có nữa. Sau một năm làm phi công cho Manne Corps ở Việt Nam, tôi thực sự 
hiểu được cả hai khía cạnh này trong con người mình. Không có tính cách nào nổi trội hơn tính 
cách nào cả. 


Tuy nhiên, là một giáo viên, tôi nhận ra rằng chính nỗi sợ hãi và tự nghỉ ngờ quá mức là sự 
tự dèm pha thiên tư của chính bản thân mình lớn nhất. Tôi cảm thấy thắt long khi nhìn những 
sinh viên biết câu trả lời nhưng lại không đủ can đảm để nói ra. Thông thường trong cuộc sống 
thực, không phải sự thông minh mà chính là sự táo bạo sẽ giúp bạn vượt lên. 


Theo kinh nghiệm cá nhân tôi, năng lực tài chính đòi hỏi cả kiến thức kỹ thuật lẫn sự can 
đảm. Nếu nỗi sợ quá lớn thì thiên tư sẽ bị át đi. Trong lớp học, tôi luôn thúc đây các sinh viên 
học cách mạo hiém, dé thiên tư của họ biến nỗi sợ thành quyền lực và tài hoa. Nỗi sợ sẽ làm việc 
cho một số người và làm khiếp sợ những người khác. Tôi thấy hầu hết mọi người khi nói đến tiền 
bạc đều muốn được an toàn. Tôi đã gặp phải những câu hỏi như: Tại sao phải mạo hiểm? Tại sao 
tôi phải quan tâm đến IQ tài chính của mình? Tại sao phải hiểu biết về tài chính? 


Và tôi trả lời: "Chi đê có nhiêu lựa chọn hơn.”. 


Ba trăm năm trước, đất đai là của cải. Vì vậy có đất là có vàng. Ngày nay là thời đại 
thông tin. Ai có những thông tin đúng lúc nhất người đó sẽ làm giàu. Vấn đề là các thông tin 
bay vòng quanh thé giới bang tốc độ ánh sáng. Loại của cái mới này không bị ngăn chặn bởi 
những đường biên giới như với đất đai và nha máy. Nó thay đổi nhanh hơn và đột ngột hơn. Số 
lượng các nhà đa-triệu phú gia tăng một cách day ấn tượng. Tuy nhiên, cũng không ít người bi 
rơi lại phía sau. 


Ngày nay, tôi thấy rất nhiều người phải dau tranh với cuộc sống thường thì ho cô làm việc 
chăm chỉ hon, don giản vi họ còn gan bó với những quan niệm cũ. Ho muốn mọi thứ đều theo lệ 
thường, họ phản đối các thay đổi. Tôi bi ết rang có những người bị mat việc hay mat nhà, va họ 
đồ thửa mọi thứ cho công nghệ, cho nèn kinh té hay cho ông chủ của họ. Đáng buồn là họ không 
hề nhận ra rằng chính họ mới là vẫn đề. Những suy nghĩ lỗi thời chính là tiêu sản lớn nhất của họ. 
Don giản vì họ không nhận thức được rằng cách suy nghĩ hay cách làm việc của họ chỉ là tài sản 
trong ngày hôm qua mà thôi, mà ngày hôm qua thì đã qua rồi. 


Một hôm, khi tôi đang hướng dẫn một nhóm học viên cách chơi một trò chơi có tên là “Vòng 
quay tiên mat,’ thì một phụ nữ tình cờ dén lớp học và tham dự vào cuộc chơi. Nguoi phụ nữ nay 
vừa mới ly dị, bị cháy túi vì những thỏa thuận ly hôn nên bà đang phải đi tìm một giải pháp... 


Trò chơi “Vòng quay tiền mặt" của tôi được thiết kế để giúp mọi người hiểu được tiền bạc 
làm việc như thé nào. Khi chơi trò này, người ta học được sự tưởng tác giữa bản kê lợi tức và bản 
cân đối thu chi, biết được tiền mặt “sẽ quay” như thế nào giữa hai bản kê này và con đường di 
đến giàu có sẽ là cô gắng gia tăng vòng quay tiền mặt hang tháng từ cột tài sản đến mức vượt 
qua số chi phí hàng tháng. Một khi đã đạt được điều này, bạn sẽ có thé thoát khỏi vòng Rat Race 
(cái vòng luàn quần kiếm tiền, trả hóa dón và mắc nợ của những người nghèo) dé đến đường 
Fast Track (sự tự do tài chính của những người giàu đúng nghĩa). 


Với trò này, một số người thích, một số người không thích, còn một số khác lại bỏ qua. Ngay 
ở vòng đầu người phụ nữ đã nói ở trên rút trúng một lá bài có hình chiếc du thuyền trên đó. Ban 
đầu bà rất vui vẻ: "A, tôi có một chiếc du thuyền”, Sau đó, khi người bạn giải thích về những con 
số đang làm việc trên bản kê lợi tức, bản cân đối thu chi và vòng quay tiền mặt hàng tháng của 
bà thì bà giật mình thấy rằng chiếc du thuyền đang nuốt sống mình... Với bà, đó quả là một trò 
chơi kinh khủng. 


Trong năm 1984, tôi bắt đầu dạy học qua các trò chơi. Tôi luôn khuyến khích những sinh 
viên trưởng thành chú ý xem trò chơi phản ánh lại những gì họ biết và những gì họ cần học. Điều 
quan trọng nhất là trò chơi phản ánh cách cư xử của mỗi người. Nó là một hệ thống phản hồi lập 
tức. Thay vì các giáo viên diễn thuyết thì trò chơi cung cấp bài diễn thuyết cho từng cá nhân và 
được viết riêng cho bạn. 


Cũng như một trò chơi, thế giới luôn cung cấp cho chúng ta những phản hồi lập tức. Ta có thé 
học được rất nhiều nếu biết tự điều chỉnh. Một ngày trước đây không lâu, tôi phàn nàn với vợ tôi 
rang, han chat tay quan áo đã làm cho cái quan của tôi bị rút lại. Vợ tôi cười và lay tay nhân vào 
bụng tôi cho tôi thấy răng không phải cái quân bị rút lại mà chính tôi đã phình ra. 


Trò chơi "Vòng quay tiền mặt” được thiết kế để cung cấp phản hồi cho từng người chơi. Mục 
đích của nó là đặt ra cho bạn các lựa chọn. Nêu bạn rút phải lá bài hình chiêc du thuyên và nó 


làm bạn mang nợ, câu hỏi sẽ là "Bay giờ bạn có thê làm gi?”. Lúc nay bạn sẽ có bao nhiêu lựa 
chọn khác nhau? Đó chính là mục đích của trò chơi: dạy cho người chơi cách suy nghĩ và tìm ra 
nhiều lựa chọn tài chính khác nhau... 


Tôi đã quan sát hơn hàng ngàn người chơi trò chơi này. Những người thoát khỏi vòng Rat 
Race nhanh nhất là những người hiểu được các con số và có một đầu óc tài chính sáng tạo. Họ 
nhận biết được nhiều lựa chọn khác nhau. Những người mat thời gian lâu nhất là những người 
không quen thuộc với các con số và thường không hiéu được quyên lực cửa sự đầu tư. Thường 
thì những người giàu mới chính là những người sáng tạo và chịu mạo hiểm hơn cả. 


Có những người chơi trò "Vòng quay tiền mặt, kiếm được rất nhiều tiền trong trò chơi, 
nhưng họ không biết phải làm gì với nó cả. Hầu hết những người này đều không thành công về 
tài chính trong cuộc đời thực. Dường như những người khác đang vượt qua họ mặc dù họ có tiễn 
trong tay. Và đó cũng là một sự thực trong cuộc sống. Lam người có rất nhiều tiền nhưng 
không có tién bộ gì về tài chính cà. 


Hạn ché các lựa chon của mình cũng giống như cô bám lẫy những quan niệm cũ. Một người 
bạn thời trung học của tôi hiện đang làm ba công việc một lúc. Hai mươi năm trước, anh ta là 
người giàu nhất trong số các bạn học. Khi đồn điền làm đường ở địa phương bị đóng cửa công ty 
của anh ta cũng suy sụp theo. Trong đầu anh ta chỉ có một lựa chọn duy nhất: làm việc tích cực 
hơn. Vấn đề là anh ta không thể tìm được một công việc tương đương và những thâm niên làm 
việc như ở công ty cũ. Kết quả là anh ta có dư khả năng cho công việc hiện tại nhưng vẫn phải 
chấp nhận một mức lương thấp hơn. Hiện nay anh phải làm một lúc ba việc thì mới đủ sống. 


Tôi đã thấy nhiều người chơi trò “Vòng quay tiền mặt”, than phièn rằng những lá bài cơ hội 
thích hợp không bao giờ đên tay họ cả. Vì vậy mà họ chỉ ngôi yên đó. Tôi biêt trong cuộc sông 
thực có những người như thé. Họ ngồi chờ một cơ hội “thích hợp”. 


Tôi đã thấy nhiều người có được lá bài cơ hội thích hợp nhưng lại không có tiền. Sau đó họ ca 
cam rằng đáng lý ra họ đã thoát khỏi vòng Rat Race nếu họ có đủ tiền. Và họ cũng ngồi yên đó. 
Tôi biêt trong cuộc sông cũng có những người như thê. Họ thây được các cơ hội nhưng họ không 
có tiền. 


Và tôi thay nhiều người rút được lá bai cơ hội lớn, đọc to lên nhưng không hè biết nó là một 
cơ hội lớn. Họ có tiền, có thời gian chín muòi, họ näm quân bài trong tay nhưng họ không 
thấy cơ hội đang mỉm cười với họ. Họ không biết kế hoạch tài chính của họ có thể giúp họ thoát 
khỏi vòng Rat Race như thế nào. Và tôi biết trong cuộc sóng có nhiều người như thé hon cà 
những người kia cộng lại. Hầu hết mọi người đều có những cơ hội vụt sáng ngay trước mắt 
nhưng không thấy được nó. Phải mất cả năm sau họ mới nhận ra nó, lúc đó thì những người 
khác đã giàu lên rồi. 


Nếu có sự thông minh tài chính, bạn sẽ có nhiều lựa chọn hơn. Nếu bạn không có một cơ hội 
nào cả, bạn có thé làm gi dé cải thiện tình hình tài chính của mình? Nếu bạn có cơ hội mà không 
có tiền và không thé mượn ngân hàng được thì bạn có thê làm gi dé tàn dung co hói dó2 Nếu các 
linh cảm của bạn sai lầm và mọi tính toán đều thất bại, bạn sẽ làm øì dé bién một xu thành một 
triệu đô la? Đó chính là sự thông minh tài chính. Thông minh tài chính là khả năng bạn có thê 
nghĩ ra bao nhiêu giải pháp tài chính khác nhau dé xoay sở một vẫn dè. Thông minh tài chính là 
chuyện bạn có khả năng sáng tạo như thé nào trong khi giải quyết các van đề tài chính. 


Hàu hêt mọi người chỉ biêt một giải pháp: làm việc tích cực tiêt kiệm và vay mượn. 


Vậy tại sao phải có tăng sự thông minh tài chính? Bởi vì có như vậy bạn mới có thể tạo ra vận 
may cho chính mình, mới biết cách nam lay tat cả những gi xảy ra va làm cho nó tốt đẹp hon. Rất 
ít người nhận biết được rằng vận may là do con người tạo ra. Và tiền bạc cũng vậy. Nếu bạn 
muốn được may mắn và kiếm được nhiều tiền hơn mà không phải làm việc quá sức, khi ấy sự 
thông minh tài chính là rất quan trọng. Nếu bạn thuộc típ người chờ thời, bạn sẽ phải chờ rất 
lâu, cũng giống như ngồi chờ cho đến khi đèn xanh bật hết suốt 5 dặm thi mới chịu bắt đầu 
chuyên đi vậy. 


Khi Mike và tôi còn nhỏ, người cha giàu thường bảo chúng tôi rằng: "Tiền không có thực. 
Người nghèo và người trung lưu làm việc kiếm tiền, còn người giàu làm ra tiền. Các con càng 
nghĩ tiền bac là có thực thì các con càng phải làm việc vat vả hơn cho chúng. Nếu các con hiểu 
được rằng tiền bạc không có thực, các con sẽ làm giàu nhanh hơn.” 


“Vậy tiền bạc sẽ là gì neu chúng không có thực?” Mike và tôi cùng hỏi. 
“Các con nghĩ chúng là gì thi chúng sé là cái đó." Người cha giàu trả lời. 


Tài sản quyên lực nhât mà tât cả chúng ta đêu có chính là bộ óc. Nêu được huân luyện tôt, nó 
có thê tạo ra những của cải không lô trong chôc lát. 


Trong thời đại thông tin, tiền bạc gia tăng theo cấp số nhân. Một số người có thé lành giàu 
đến mức khó tin từ hai bàn tay trắng, chỉ với những ý tưởng và các thỏa thuận. Nếu bạn hỏi 
những người sống băng cách buôn bán chứng khoán hay các dạng đầu tư khác, bạn sẽ thấy rõ 
điều đó. Thường thì những người này kiếm được hàng triệu đồng trong chốc lát không nhờ một 
cái gì cả. Khi nói rằng “không nhờ gi cả”, tôi muốn nói là không hè có sự trao đổi tiền bạc. Điều 
đó được thực hiện qua các thỏa thuận: một tín hiệu tay tại nơi kinh doanh, một đốm sáng trên 
màn hình của một nhà buôn ở Lisbon truyền tới màn hình của một người ở Toronto, một cú 
điện thoại cho người môi giới dé mua và bán chúng ngay sau đó. Tiền không đổi chủ, chỉ có 


những thỏa thuận thay đổi mà thôi. 
Tóm lại, trí thông minh tài chính được tạo ra nhờ 4 kỹ năng chuyên môn sau. 
1. Sự hiểu biết tài chính. Khả năng đọc hiểu được các con só 
2. Những chiến lược đầu tư. Ngành khoa học tiền kiếm tiên. 


3. Thị trường. Cung và cầu. Alexander Graham Bell đã cung cấp cho thị trường những cái mà 
nó đòi hỏi. Bill Gates cũng vậy. 


4. Luật pháp. Sự hiểu biết về những điều lệ, phép tắc về kế toán, liên đoàn, chính quyên và 
quốc gia. Tôi khuyên bạn hãy luôn chơi cho đúng luật. 


Chính sự kết hop của bón kỹ năng trên là điều kiện cần dé thành công trên đường mưu cầu sự 
giàu có, dù bằng cách mua bán những ngôi nhà nhỏ, những căn hộ lớn, công ty, cô phiếu, ngân 
phiêu, quỹ chung, kim loại quý, chương trình bóng chày hay bât cứ cái gì tưởng tự vậy. 


Ở đây tôi muốn nói rằng vốn đầu tư sẽ đến rồi di, thị trường lên rồi xuống, kinh tế phát trièn 
rồi suy sup. Mỗi ngày trong đời, thế giới luôn luôn trao cho bạn những cơ hội trong cuộc song, 
nhưng thường thi ta không nhìn ra chúng. Nhưng chúng van ở đó. Và thé giới càng thay đổi, 
công nghệ càng thay đổi thì sẽ càng có nhiều cơ hội cho phép bạn va gia đình bảo đảm tài chính 
cho những thế hệ sau này. 


Như vậy tại sao phải nghĩ đến chuyện phát triển trí thông minh tài chính của bạn? Xin nhắc 
lại rằng: chỉ có bạn mới có thê trả lời được câu hỏi đó. Tôi biết vì sao tôi phải tiếp tục học và 
phát triển, bởi vì thế giới đang thay đổi. Tôi thích đón chào những thay đồi này hơn là cứ phải 
bam lay quá khứ. Tôi biết sẽ có những vụ bùng nö trên thương trường và những vụ sup đồ thị 
trường. Tôi muốn tiếp tục phát triển trí thông minh tài chính của mình vì một khi thị trường 
thay đổi thì sẽ có một số người phải quỳ lụy công việc của mình. Trong khi đó, những người khác 
sẽ nhận quả dang nà đời đem cho họ - thỉnh thoảng tat cả chúng ta đều ăn phải qua đắng đó - va 
biến chúng thành hàng triệu đô la. Đó chính là sự thông minh tài chính. 


Riêng cá nhân mình, tôi sử dụng hai phương tiện dé đạt được sự lớn mạnh về tài chính: bất 
động sản và những cô phiếu nhỏ. Tôi dùng bat động san làm nên tảng. Mỗi ngày trôi qua, tài sản 
của tôi cung cấp vòng quay tiền mặt và đôi lúc chúng bút nhanh nâng cao giá trị. Những có 
phiếu nhỏ thì được dùng dé phát triển nhanh. 


Tôi không khuyến khích bạn làm mọi thứ như tôi đã làm. Ví dụ thì chỉ là ví dụ. Nếu như cơ 


hội quá phức tạp và tôi không hiểu biết vẻ sự đầu tư thì tôi sẽ không thực hiện chúng. Những bài 
toán đơn giản và một giác quan nhanh nhạy là tất cả những gi cần thiết dé phát triển tài chính. 


Năm 1989, tôi thường chạy bộ qua một vùng ngoại 6 khá dễ thưởng ở Portland, Oregon. ở 
đây có những ngôi nhà nhỏ nhắn và xinh xắn đến mức tôi gần như nghĩ mình sẽ gặp được cô bé 
quàng khăn đỏ đang nhảy chân sáo đến nhà bà ngoại. 


Trên đường chạy, tôi nhìn thấy những tắm bảng nhà bán, ở khắp nơi. Lúc ấy thị trường gỗ 
đang rất khủng khiếp, thị trường chứng khoán vừa suy sụp và kinh tế bị đình trệ. Trên một con 
đường, tôi nhìn thay một tam bang “nhà bán" có vẻ như đã treo lâu làm rồi, nó rất cũ kỹ. Khi 
chạy ngang qua, tôi ghé vào gặp ông chủ nhà, trông ông ta day vẻ ưu tư. 


Tôi hỏi: "Ông bán ngôi nhà giá bao nhiêu?” 


Ong chủ mỉm cười yêu ót: “Ông cứ ra giá đi, tôi treo bảng bán nhà cả năm nay roi. Thậm chi 
không ai thèm ngó dèn nó nữa. 


Tôi nói: "Dé tôi xem nao." 
Và nửa tiêng sau, tôi mua ngôi nhà rẻ hon 20.000 $ so với giá ban đâu ông ta dè nghị. 


Đó là một ngôi nhà nhỏ xinh xắn có hai phòng ngủ và những đồ trang trí nhiều màu sắc trên 
các cửa só. Nö sơn màu xanh nhạt với những đường viền xám, được xây vào năm 1930. Bên 
trong là một lò sưởi đá còn tốt và hai phòng ngủ bé xíu. Nó sẽ là một ngôi nhà cho thuê hoàn 
hảo. 


Tôi trả cho người chủ 5.000 $ tiền mặt đặt trước cho ngôi nhà giá 45.000 $, mà thực sự nó 
đáng giá đến 65.000 $. Người chủ vui vẻ dời đi, làm như thoát nợ vậy. Và người thuê nhà đầu 
tiên chuyền đến, một giáo sư đại học địa phương. Sau khi trả hết mọi thứ nợ nàn và các chỉ phí 
quản lý tôi bỏ túi được khoảng 40 $ mỗi cuối tháng. Cũng khá thú vi day chứ. 


Một năm sau, thị trường bất động sản đình trệ ở Oregon bắt đầu hồi phục. Những nhà đầu tư 
California làm tiên từ thị trường bat động sản vẫn dang phát trién của họ chuyên dân sang miền 
băc đên vùng Oregon và Washington. 


Tôi bán ngôi nhà nhỏ này cho một cặp vợ chồng trẻ ở California với giá 95.000 $. Số vốn của 
tôi đã đem dën gân 40.000 $ tiên lời nhờ luật thanh toán thuê trễ hạn 1031, và tôi tiếp tục tìm 
chỗ đầu tư só tiên này... 


Diém chính trong ví dụ này là một só tiền nhỏ có thể phát triển thành một só tiền lớn như thế 
nào. Một lần nữa, đó là vấn đề hiểu biết các bản kê tài chính, chiến lược đầu tư nhạy bén thị 
trường và luật pháp. Nếu người ta không thành thạo những chủ đề này thì hiển nhiên là họ sẽ 
tuân theo những giáo lý chuän mực, hướng mọi người làm sao cho an toàn... 


Những thỏa thuận nóng sốt nhất thường không đến với những người mới học việc. Thường 
thì những vụ buôn bán tôt nhât làm cho người giàu ngày càng giàu hơn đêu dành riêng cho 
những người am hiêu trò chơi này. 


Tôi càng trở nên "sành sỏi” thì tôi sẽ càng có nhiều cơ hội trên đường đời của mình. Và trí 
thông minh tài chính của bạn càng cao thì nó sẽ càng dễ dàng mách bảo bạn là một thỏa thuận 
như vậy có tốt hay không. Chính sự hiệu biết của ban sẽ chỉ ra những vụ giao dịch tệ hại hoặc làm 
cho một vụ buôn bán tôi tệ trở nên tốt đẹp hơn. Tôi càng học được nhiều - và có rất nhiều thứ để 
học - tôi sẽ càng làm ra nhiều tiền, đơn giản vì khi năm tháng trôi qua thì tôi sẽ tích lũy được 
nhiều kinh nghiệm cũng như sự khôn ngoan. Tôi có những người bạn luôn muốn được an toàn, 
làm việc rất tích cực về chuyên môn, nhưng lại thất bại trong việc tìm kiếm sự khôn ngoan về tài 
chính, một điều cần phải có thời gian mới phát triển được. 


Nhìn chung, triết lý sống của tôi là hãy gieo hạt lên cột tài sản của mình. Tôi bắt đầu gieo 
trồng bằng những hạt giống nhỏ. Một số hạt lớn lên còn một số hạt thì không, nhưng tôi chang vi 
thê mà chùn bước... 


Trong liên minh bắt động sản, chúng tôi có một số tài sản trị giá vài triệu đô la. Đó là REIT 
của chúng tôi, còn gọi là bất động sản đầu tư ủy thác (real estate investment trust). Điều tôi 
muốn làm rõ ở đây là phần lớn trong vài triệu đô la này đều bắt đầu từ những só đầu tư nhỏ từ 
5.000 $ đến 10.000 $. Toàn bộ số tiền này đều thuận lợi trong việc bắt kịp một thị trường phát 
triển nhanh chóng, tăng số miễn thué, buôn bán trao đổi vài lần trong nhiều năm. 


Chúng tôi cũng sở hữu một danh mục vốn đầu tư chứng khoán, bao quanh là một liên minh 
mà vợ chong tôi gọi là quỹ chung cá nhân. Chúng tôi có những người bạn giao dịch buôn bán với 
những nhà đầu tư như chúng tôi và có một số tiền phụ thêm mỗi tháng dè đầu tư tiếp tục. Chúng 
tôi mua những công ty riêng vừa mới cô phần hóa trong thị trường chứng khoán Mỹ hay Canada 
dé đầu cơ, chấp nhận mạo hiểm cao. Chúng tôi đã từng mua 100.000 cổ phan với giá mỗi cổ 
phan là 25 xu trước khi cổ phan hóa một công ty. Sáu tháng sau, công ty được lên danh sách và 
100.000 cô phan này trị giá mỗi phần 2$. Nếu công ty được quan lý tốt cái giá sẽ tiếp tục tăng lên 
và mỗi cô phan có thé lên den 20 $ hay hon nữa. Có những lúc 25.000 $ của chúng tôi lên đến 1 
triệu đô trong vòng chưa day 1 năm. 


Đây không phải là một trò may rủi nếu bạn biết bạn đang làm gì, chứ không phải chỉ quăng 


tièn vào vu giao dich rồi ngòi nhà càu nguyên. Càn phải sử dụng kiến thức chuyên môn, sự khôn 
ngoan và lòng say mê trong trò chơi này đề hạn chế rủi ro. Dĩ nhiên có nhiều rủi ro là không thê 
tránh được, nhưng chính trí thông minh tài chính sẽ giúp bạn cải thiện tình hình. D6 là lý do đầu 
tiên mà tôi không ngừng khuyến khích mọi người đầu tư nhiều hơn vào việc giáo dục kỹ năng tài 
chính hơn là vào các cô phan, bất động sản hay những thị trường khác. Càng khôn khéo, bạn sẽ 
càng có nhiều cơ hội đánh bại đối thủ. 


Những cuộc chơi chứng khoán mà cá nhân tôi đầu tư vào đối với nhiều người thường là quá 
mạo hiểm và tôi hoàn toàn không khuyên khích ban làm như vậy. Tôi đã chơi trò chơi này từ 
năm 1979 và thường được trả nhiều hơn số phần mà đúng ra mình sẽ được hưởng. Nhưng có thê 
bạn sẽ bắt đầu cuộc sống của bạn theo một cách khác, sao cho bạn có khả năng biến 25.000 $ 
thành 1 triệu trong 1 năm mà ít phải mạo hiểm nhất. Những điều tôi đã làm chỉ là những giọt 
nước nhỏ trong biển cả, nhưng với một cá nhân trung bình thì số thu nhập không trả lãi hơn 
100.000 $ một năm cũng đã là khá tốt và muốn đạt được cũng không khó lắm. Tùy thuộc vào thị 
trường và độ nhanh nhạy của bạn, bạn có thé làm được điều đó trong khoáng thời gian từ 5 đến 
10 năm. Nếu bạn giữ cho mức sống cửa mình ở mức phải chăng thì 100.000 $ thu nhập bó sung 
là rất dễ chịu, bat ké bạn có làm việc hay không. Bạn có thé làm việc nếu bạn thích hay nghỉ ngơi 
nếu bạn muốn, nhưng nên sử dụng hệ thống thuế vụ của chính quyền theo ý mình hơn là để 
chống lại mình. 


Nền tảng của tôi là những bat đóng san phát sinh thu nhập. Tôi thích bất động sản vì chúng 
ồn định và thay đổi rat chậm. Tôi cố giữ cho nó ben vững. Vòng quay tiền mặt khá ôn định va 
nếu quản lý tốt thì ta hoàn toàn có cơ hội tăng giá trị của nó lên. Vẻ đẹp của một nên tảng bất 
động sản bèn vững là đôi khi nó cho phép chúng ta mạo hiểm hơn một chút với những chứng 
khoán đầu cơ. 


Nêu tôi thu được nhiêu lợi nhuận từ thị trường chứng khoán, tôi sẽ trả thuê cho lợi nhuận 
thu được từ việc bán tài sản, sau đó đâu tư phân còn lại vào bât động sản đê có thê một lân nữa 
làm kiên cô hơn nên tảng tài sản của mình. 


Một lời cuối cùng về bat động sản. Tôi đã du lịch khắp nơi trên thế giới và tại mỗi thành phó, 
tôi đều nghe người ta nói rang bạn không thé mua được bat động sản với giá rẻ. Đó không phải 
là kinh nghiệm của tôi. Ngay cả ở New York, Tokyo hay Bankok, vẫn có những cơ hội tốt mà 
người ta không chú ý đến. Vì vậy, khi tôi nghe người ta bảo rằng: Anh không làm được như vậy ở 
đây đâu, tôi sẽ nhắc nhở họ rằng thực ra câu nói đó chính là "Tôi không biết làm sao để làm như 
vậy ở dày...", 


Bạn chỉ có thể nhìn thấy những cơ hội tốt băng cái đầu của bạn và bằng sự nhạy cảm về tài 
chánh đã được huân luyện. Hầu hét mọi người không giàu lên được đơn giản vì họ không 
được huấn luyện về tài chính dé nhận ra những cơ hội ngay trước mắt. 


Trong chương cuối cùng, tôi đưa ra 10 bước mà tôi đã di trên con đường tự do tài chính của 
mình. Nhưng phải nhớ là hãy tìm thấy niềm vui trong đó. Đây chỉ là một trò chơi. Thỉnh thoảng 
bạn chiến thăng và đôi lúc bạn phải học hỏi. Nhưng hãy vui đùa với nó. Hầu hết mọi người không 
bao giù chiến thang vì ho sợ phải that bại. Trong trường, chúng ta học rằng phạm lỗi là một điều 
xấu, và neu phạm lỗi chúng ta sẽ bị phạt. Tuy nhiên, nếu bạn nhìn lại quá trình học tập của con 
người, bạn sẽ thấy chúng ta học bằng cách phạm lỗi. Chúng ta học đi bằng cách té. Nếu chúng ta 
không bao giờ té ngã thì chúng ta sẽ không bao giờ đi được. Tập chạy xe đạp cũng thé. Tôi đã bị 
vài vet sẹo trên đầu gối khi tập xe, nhưng ngày nay tôi có thể lái một chiếc xe đạp mà không cần 
suy nghĩ. Và làm giàu cũng vậy thôi. Nhưng không may, lý do chính mà hầu hết mọi người không 
giàu lên được là vì họ sợ mắt mát. Những người chiến thắng không sợ sự thất bại. Nhưng chính 
những người thất bại lại sợ điều đó. Thất bại là mẹ thành công. Những người né tránh sự thất bại 
cũng sẽ không gặp được thành công. 


Tôi xem tiên bạc cũng như môn quân vợt vậy. Tôi chơi tích ct~c, phạm lỗi rôi sửa chữa, 
phạm lỗi nhiêu hơn, sửa chữa nhiêu hơn và ngày càng giỏi hơn. Nêu thua, tôi sẽ đi ngang qua cái 
lưới, bat tay đôi thủ, mim cười và nói: “Thứ Ba y tới gặp lại nhé...”. 


Từ kinh nghiệm của mình, tôi chia đầu tư ra làm hai dạng: 


1. Dạng thứ nhất và thông thường nhất là mua đầu tư trọn gói. Nhà đầu tư gọi điện cho một 
đại lý bán lẻ, ví dụ như Công ty bat động sản, nhà buôn cô phan chứng khoán hay người lập kế 
hoạch tài chính dé mua một cái gì đó. Có thé là một quỹ chung, một REIT, một cổ phan hay một 
ngân phiếu. Đó là một cách đầu tư đơn giản và nhanh gọn. Cũng đơn giản như một người mua 
hàng đi đến cửa hàng máy tính và mua cả cái máy tính nằm ngay trên kệ vậy. 


2. Dang thứ hai là tạo ra đầu tư. Những nhà đầu tu dạng này thường thu thập các thỏa thuận, 
cũng giống như người ta mua từng linh kiện máy tính về và ráp lại vay. Đó la một dạng làm theo 
yêu cau. Tôi không hè biết gì về chuyện ráp máy tính cả, nhưng tôi biết làm thế nào để ráp từng 
mảnh cơ hội lại với nhau, hoặc tôi biết ai có thé làm điều đó. 


Một nhà đầu tư theo dạng thứ hai có thể gọi là một nhà đầu tư chuyên nghiệp. Có khi phải 
mat hang năm mới ráp được các mảnh này lại, và cũng có khi không thé nào gom chúng lai 
được. Người cha giàu luôn khuyến khích tôi trở thành một nhà đầu tư dạng thứ hai. Khi đó thì 
việc học cách ráp các mảnh này lại là rất quan trọng vì đó là một chiến thắng to lớn, và đồi lúc, 
nếu ban đi ngược dòng nước thì đó cũng sẽ là một thất bại không 16. 


Nếu muốn trở thành một nhà đầu tư chuyên nghiệp, bạn cần phát triển ba kỹ năng chính. 
Những kỹ năng này bó sung thêm vào bốn kỹ năng yêu cầu dé trở thành một người có sự thông 


minh tài chính. 
1. Lam thé nào dé tìm ra một cơ hội là mà người khác bo lð? 


Bằng đầu óc, bạn có thể nhìn thấy những thứ mà người khác không nhìn được bằng mắt 
thường. Ví dụ, một anh bạn mua một ngôi nhà cũ kỹ op ep trông như một ngôi nhà ma vậy. Mọi 
người tự hỏi tại sao anh ta lại mua nó. Điều anh thấy được còn người khác không thấy chính là vì 
ngôi nhà đi kèm với 4 lô đất phụ thêm. Sau khi mua ngôi nhà, anh phá sập nó và bán 5 lô đất cho 
một nhà xây dựng gấp. ba lần cái giá mà anh đã mua trọn gói. Anh kiếm được 75. 000 $ chỉ trong 
2 thàng làm việc. Số tiền này không phải là nhiều nhưng chắc chàn là vượt xa một số lương ít ỏi, 
và điều này hoàn toàn không khó khăn gì về mặt kỹ thuật 


2. Làm cách nào được tăng tiên? 


Những người bình thường chỉ biết một cách duy nhất là đi đến ngân hàng, còn những nhà 
đầu tư chuyên nghiệp biết nhiều cách tăng vốn mà không cần phải đến ngân hang. Dé bắt dau, 
tôi học cách mua nhà mà không cần ngân hàng. Những ngôi nhà không tốn quá nhiều tiền, 
nhưng kỹ năng tăng tiền mà tôi học được thì quả là vô giá. 


Tôi rất thường nghe mọi người nói: "Ngân hàng không cho tôi mượn tiền, hay "Tôi không đủ 
tiền mua.”, Nếu bạn muốn làm một nhà đầu tư chuyên nghiệp, bạn cần phải học cách làm những 
điều mà hầu hết mọi người không làm được. Nói cách khác phần lớn vì thiếu tiền nên không làm 
ăn được. Nếu có thé tránh được chướng ngại này, bạn sẽ có được hàng triệu đô la. Nhiều lần tôi 
mua một căn hộ, một lốc cô phần hay cả một tòa nhà mà không cần đến một xu trong ngân hàng. 
Có lần tôi mua một tòa nhà giá 1,2 triệu đô la. Tôi làm theo Ri éu mà người ta gọi là “giữ tiền lại”, 
với một hợp đồng viết tay giữa người mua và người bán. Tôi gọi đặt cọc 100.000 $, nó cho phép 
tôi có 90 ngày đề tăng phần còn lại của số tiền. Tại sao tôi làm thế? Đơn giản vì tôi biết rằng ngôi 
nhà trị giá đến 2 triệu đô la. Tôi không tăng tiền lên. Thay vào đó, người đã nhờ đặt trước 
100.000 $ sẽ cho tôi 50.000 $ vì đã tìm được vụ giao dịch, anh ta thế chỗ tôi còn tôi ra đi. Tổng 
thời gian làm việc: 3 ngày. Một lần nữa, điều chính yếu là cái bạn muốn chứ không phải cái bạn 
mua. Dau tư không phải là mua bán. Đó là sự hiểu biết. 


3. Lam sao tổ chức được những người thông minh? 


Người thông minh là nguòi thué muón hay làm việc chung với những người thông minh hơn 
anh ta. Khi bạn cần lời khuyên thì hãy chắc chan rang: ban đã chọn có van cho mình một cách 
khôn ngoan. 


Có quá nhiều điều phải học, nhưng phần thưởng thì vô cùng to lớn. Nếu bạn không muốn học 


những kỹ năng này thì hãy là một nhà đầu tu dạng thứ nhất. Chính những điều bạn biết là tài sản 
lớn chất. Chính những điều bạn không biết là rủi ro lớn nhất. 


Luôn luôn có những rủi ro, vì vậy hãy học cách xoay sở những rủi ro này thay vì né 
tránh chúng. 


CHƯƠNG 7 


Bài 6 


Hãy làm việc dé học - Đừng lành việc vì tiền 


Năm 1995, tôi được một tờ báo Singapore phỏng vấn. Người nữ phóng viên trẻ tuổi đến rất 
đúng giờ và cuộc phỏng vấn bắt đầu ngay lập tức. Chúng tôi ngồi trong đại sảnh của một khách 
sạn sang trọng, nhắm nháp cà phê và thảo luận về mục đích chuyên viếng thăm Singapore của 
tôi. Tôi cùng đứng trên buc diễn thuyết với Zig Ziglar. Ông ấy nói về những động cơ, còn tôi nói 
về “Những bí mật của người giàu.” 


Người nữ phóng viên nói: một ngày nào đó, tôi cũng sẽ là tác giả của những cuôn sách bán 
chạy nhât như anh vậy. Tôi đã doc một sô bài báo cô viét và rät lay làm thú vi. Cô có cách viét 
cứng coi và rõ ràng. Những bai báo cô viêt rat được độc giả yêu thích. 


Tôi trả lời: “Văn phong của cô rât hay. Điêu gi đã khiên cô không đạt được giàc mơ của mình 
vay?”. 


Cô gái nói: “Có vẻ như những tác pham của tôi không đến được với mọi người. Ai cũng nói 
răng những tiêu thuyêt của tôi rât tuyệt, nhưng không có gì xảy ra cả. Vì vậy mà tôi giữ nghê làm 
báo. ít nhât thì cũng có cái đê trả hóa đơn. Anh có khuyên tôi gì không 


Tôi hào hứng nói: “Có đấy. Ở Singapore tôi có một người bạn quản lý một trường học dạy 
cách buôn bán. Anh ta điều hành khóa huấn luyện thưởng mại cho rất nhiều công ty đứng đầu ở 
Singapore. Tôi nghĩ nếu cô tham dự một lớp học của anh ta, cô sẽ dày mạnh sự nghiệp của cô lên 
được nhiều đấy." 


“Anh muốn nói là tôi phải đến trường ấy để học cách bán sách à?" Cô gái hỏi lại một cách gay 
gat. Tôi gật đâu. 


“Anh đùa hả?” 


Tôi lắc đầu. Lúc này tôi cảm thấy dội. Cô gái cảm thấy mình bị xúc phạm và tôi ước sao mình 
chưa hề nói gì cả. “Tôi có bằng cử nhân Văn chương Anh. Tại sao tôi phải đi học cách làm người 
bán sách chứ? Tôi là một nhà chuyên môn. Tôi đến trường và được huấn luyện một nghề nghiệp 
để không phải làm một người buôn bán. Tôi ghét những người bán hàng. Tất cả những gì họ 
muốn chi là tiền thôi.” 


Cô gái thu dọn giấy tờ một cách giận dữ. Cuộc phỏng van cham dứt. 


Trên chiếc bàn cà phê là một trong những cuốn sách bán chạy nhất mà tôi đã viết. Tôi nhặt 
nó lên cùng tờ ghi chú của cô gái trong tập giây thâm. Tôi chỉ cho cô thây dòng ghi chú: “ Cô thây 
øì không?” 


Cô gái bôi rôi nhìn xuông: “Sao?” 


Tôi cô ý chỉ vào dòng ghi chú của cô. Trên tờ giây cô viêt: "Robert Kiyosaki, tác giả những 
cuôn sách bán chạy nhật...” 


"Nö viêt răng tôi la tác gia cuón sách bán chạy nhat’ chu không phải là tác gia cuốn sách 
m 


viết hay nhất”. 
Ngay lập tức cô gái mở to mắt, và lắng nghe tôi thật chăm chú. 


“Tôi là một người viêt văn tệ. Cô là một nha văn lớn. Tôi học cách buôn bán. Cô có bang cử 
nhân. Gom hai thứ đó lại cô sẽ là tác giả cuôn sách viêt hay nhât, và “tác giả cuôn sách bán chạy 
nhất”. 


Tia giận dữ lóe lên trong mắt cô gái: “Tôi sẽ không bao giờ hạ mình đi học cách bán hàng cả. 
Những người như anh chăng vièt lách gì hêt. Tôi là một người viêt văn chuyên nghiệp còn anh là 
một người buôn ban...” 


Và cô gái vội vã bỏ đi... 


Thế giới đầy những con người tài năng, thông minh, được giáo dục tốt và có năng khiếu... 
Chúng ta gặp họ mỗi ngày vì họ ở xung quanh chúng ta. Nhưng có một sự thật đáng buôn là chỉ 
có một tài năng vĩ đại thôi thì không đủ. 


Tôi thường rät sung sốt trước số tiền lương ít oi mà rất nhiều người day tài năng kiếm được. 
Tôi nghe nói rằng chỉ có không đầy 5% người Mỹ kiếm được hơn 100. 000 $ một năm. Tôi đã 
gặp những con người xuất chúng, học cao nhưng chi kiếm được chưa tới 20.000$ một năm. Một 
có van kinh doanh chuyên ngành y khoa mau dich bảo tôi rằng: có rất nhiều bác sĩ, nha sĩ và y sĩ 
rất vất vả về tài chính. Trước lúc đó, tôi cứ nghĩ trong khi họ tốt nghiệp, hắn là tiền bạc bắt đầu 
đồ vào. Người có van kinh doanh này đã nói rang: “Chỉ một tài năng thôi không đi cùng một tai 
sản lớn.” 


Trước đây tôi đã nói rằng trí thông minh tài chính là sự phối hợp của kế toán, đầu tư, thị 


trường và pháp luật. Kết hợp được bốn kỹ năng chuyên môn này, chuyện tiền kiếm tiền sẽ dễ 
dàng hơn nhiêu. Thê nhưng, khi nói dèn tiên bạc, kỹ năng duy nhât mà hâu hêt người ta biêt chỉ 
là làm việc chăm chỉ! 


Một ví dụ cô điển của việc phối hợp kỹ năng là chuyện người phóng viên trẻ tuổi tôi đã nói ở 
đầu bài. Nếu cô ấy cần man học thêm kỹ năng buôn bán và tiếp thị, thu nhập của cô sẽ tăng vọt 
ngay. Nếu tôi là cô ấy, tôi sẽ học thêm vài khóa viết bài quảng cáo cũng như buôn bán. Sau đó, 
thay vì làm việc cho tờ báo, tôi sẽ tìm việc ở những văn phòng quảng cáo. Ngay cả khi thu nhập 
có cắt giảm, cô ấy van sẽ học được cách truyền đạt thông tin bằng những “đường tắt" được dùng 
trong những mẫu quảng cáo thành công. Cô cũng nên dành thời gian để nghiên cứu những mối 
quan hệ với công chung, | mot ky nang kha quan trong. Cô sẽ hoc cách làm ra hàng triệu đô la từ 
việc quảng cáo không mat tiền. Và vào buöi tối hay những ngày cuối tuần, cô có the dành dé viét 
cuốn tiêu thuyết vĩ đại của mình. Khi nó hoàn thành, cô sẽ có thé bán dược cuốn sách nhanh 
hơn. Và sau một thời gian ngắn, cô có thê trở thành “tác giả những cuốn sách bán chạy nhất.” 


Lúc tôi cho ra mắt cuốn sách "Neu muon giàu có và hạnh phúc thì đừng đến trường?” một 
nhà xuất bản đề nghị tôi nên đôi tựa sách thành "Kinh té giáo đục”. Tôi bảo ho rằng, với cái tựa 
như thế, tôi sẽ chỉ bán được hai cuón: một cho bạn tôi và một cho gia đình mình. Tôi chọn cái 
tựa khó chịu. Nếu muốn giàu có và hạnh phúc thì đừng đến trường? vì tôi biết rằng nó sẽ thu hút 
công chúng. Vì vậy mà tôi chọn một cái tựa sẽ đưa tôi lên truyền thanh truyền hình, đơn giản là 
tôi sẵn sàng tranh luận với họ. Nhiều người nghĩ tôi giống một cái bánh trái cây cho ruòi bu, 
nhưng quyên sách thì vẫn bán chạy. 


Khi tôi tốt nghiệp Học viện Mậu dịch Hàng hải Mỹ vào năm 1969, người cha học thức cao của 
tôi rất hạnh phúc. Công ty Standard Oil California thuê tôi làm thủy sư cho những chiếc tàu chở 
dầu. Tôi là phó thuyền trưởng thứ ba, và tiền lương của tôi thấp hơn so với các đồng nghiệp, 
nhưng như vậy là tạm ôn với công việc thực sự đầu tiên sau khi ra trường. lương khởi điểm của 
tôi là 42.000 $ một năm ké cả thời gian làm việc ngoài giờ, và tôi chỉ phái làm việc trong bay 
tháng. Tôi có năm tháng nghỉ ngơi. Nếu muốn, tôi có thé đến Việt Nam với một công ty hàng hải 
trực thuộc và sẽ dé dàng tăng gap đôi tiền lương thay vì đi nghỉ 5 tháng. 


Tôi có cả một sự nghiệp to lớn phía trước, nhưng sau sáu tháng làm việc với công ty, tôi vẫn 
xin thôi việc và tham gia vào Marine Corps đê học cach lái may bay. Nguoi cha học thức cao rät 
giận dữ. Còn người cha giàu lại chúc mừng tôi, vì ông quan niệm răng "Bạn cân biêt môi thứ một 
chút.” 


Đó là lý do tại sao trong nhiều năm, tôi làm việc ở nhiều bộ phận khác nhau trong công ty 
của người cha giàu. Có lúc tôi làm việc ở bộ phận kế toán. Dù có lẽ là tôi không thể nào trở thành 
một kế toán viên giỏi được nhưng ông vẫn muốn tôi phải học bằng cách thắm từ từ. Người cha 
giàu biết rang tôi sẽ học được những “bier ngữ” và có khả năng thay được cái gi quan trong còn 


cái gi không. Tôi còn làm công vi ệc của một anh hầu bàn và một công nhân xây dựng, cũng như 
bán hàng, đặt chỗ và tiếp thị. Người cha giàu đang “chuẩn bị” cho Mike và tôi. Chính vì vậy mà 
ông khang khang bắt chúng tôi phải có mặt trong những buổi họp của ông với các nhân viên 
ngân hàng, luật sư, kế toán và những nhà môi giới... ông muốn chúng tôi biết mỗi thứ một chút 
về mọi khía cạnh trong đề chế của mình. 


Khi tôi xin nghỉ công việc có lương cao ở Standard Oil, người cha học thức cao đã có một 
cuộc nói chuyện thang thắn với tôi ông rất hoang mang, chang hiểu nỗi tại sao tôi quyết định bỏ 
một sự nghiệp lương cao, lợi nhuận lớn, thời gian nghỉ ngơi nhiều và nhiều cơ hội thăng tiến như 
thé... Tôi không thể giải thích cho ông hiệu được dù dà rất có gắng. Kiéu logic của tôi không phù 
hợp với logic của ông. Một van dé lớn khác, logic của tôi là logic của người cha giàu. 


Sự bảo đảm công việc là mọi thứ đôi với người cha học thức cao. Còn học tập là tât cả đôi với 
người cha giàu 


Người cha học thức cao nghĩ rằng tôi đến trường để học trở thành một sĩ quan hàng hải. 
Người cha giàu biết rằng tôi đến trường dé học về thương mại quốc tế. Là một sinh viên, tôi học 
trông nom hàng hóa, lái tàu chở hang, tàu chở dau va tàu chở khách sang vùng Viễn Đông va 
Nam Thái Bình Dương. Người cha giàu nhắn mạnh việc tôi nên ở lại Thái Bình Dương thay vì lái 
tàu sang châu Âu vì ông biết rằng những nước đang nỗi là những nước châu Á chứ không phải 
châu Âu. Trong khi những người bạn học của tôi đang bận tham gia vào Hội Học sinh Sinh viên 
thì tôi học cách kinh doanh, học về những kiểu người và những nèn văn hóa Nhật, Đài Loan, 
Thái Lan, Singapore, Hồng Kong, Việt Nam, Triều Tiên, Tahiti, Samoa và Philippines... Nhờ 
những việc học đó, tôi đã nhanh chóng trưởng thành. 


Người cha học thức cao chỉ không hiểu tại sao tôi quyết định nghỉ việc dé gia nhập Marine 
Corps. Tôi bảo ông rằng tôi muốn học lái máy bay, nhưng thực sự là tôi muốn học cách đứng đầu 
một tó chức. Người cha giàu giải thích rằng điều khó khăn nhất khi điều hành một công ty là 
quản lý nhân sự. Ông đã có ba năm phục vụ trong quân ngũ, còn người cha có học của tôi thì 
được miễn quân dịch. Người cha giàu cho tôi biết giá trị của việc học cách lãnh đạo mọi người 
trong những tình huống nguy hiểm. Ông nói: "Khả năng lãnh đạo là điều kế tiếp mà con cần phải 
học. Nếu con không phải là một nhà lãnh đạo giỏi, con sẽ bị bán sau lưng, trong kinh doanh cũng 
giống như vậy”. 


Năm 1973, tôi từ Việt Nam trở về và xin thôi việc, dù tôi rất thích được bay. Tôi tìm vi ệc ở 
Xerox Corps. Tôi tham gia vào däy vì một lý do riêng mà không phải vì lợi nhuận. Tôi là một 
người rut re và ý nghĩ phải di ban hàng là một van dè kinh khủng nhất thé giới. Tôi vào làm cho 
Xerox vì ở đây có một trong những chương trình huấn luyện bán hàng tốt nhất nước Mỹ. 


Người cha giàu rât tự hào về tôi, còn người cha học thức cao lại cảm thây xâu hô. Là một 


người lao động trí óc, ông nghĩ rằng những người bán hàng thuộc tầng lớp thấp kém. Tôi làm 
việc ở Xerox trong 4 năm cho đến khi vượt qua được nỗi sợ hãi khi phải gõ cửa từng nhà và bị 
xua đuổi. Khi đã trở thành một trong năm người bán hàng giỏi nhất, tôi lại xin thôi việc và 
chuyên di, dé lại sau lưng một sự nghiệp lớn với một công ty tuyệt vời. 


Năm 1977, tôi thành lập công ty đầu tiên của mình. Người cha giàu đã chuẩn bị cho Mike và 
tôi tiếp quản các công ty. Vì vậy lúc này tôi phải học cách thiết lập và kết hợp chúng lại với nhau. 
Sản phẩm đầu tiên của tôi, ví nilóng dùng khóa dán, được sản xuất ở Viễn Đông và vận chuyên 
đến một kho hàng ở New York, gần nơi tôi đi học trước kia. Việc học chính thức đã hoàn thành, 
và bây giờ là lúc tôi phải kiểm tra khả năng ứng dụng của mình. Nếu thất bại, tôi sẽ phá sản. 
Người cha giàu nghĩ rằng tốt nhất là bi phá sản trước tuổi 30. Lời khuyên của ông là: “Con sẽ vẫn 
còn thời gian dé đứng lên.” Vào đêm sinh nhật thứ 30 của tôi, chuyến tàu đầu tiên rời Trièn Tiên 
dé đến New York... 


Ngày nay tôi vẫn còn kinh doanh trên phạm vi quốc tế. Và như người cha giàu khuyến khích, tôi 
luôn tìm kiêm những đât nước đang nôi. Hiện nay công ty đâu tư của tôi đang đâu tư trên khắp các 
vùng Nam Mỹ, châu A, Norway và Nga. 


Có một câu nói cổ xưa rằng: “Công việc (JOB) là viết tắt của “Vượt qua sự túng quan’ (Just Over 
Broke).” Và không may là câu nói này đúng với hàng triệu triệu người. Vì trường học không nghĩ rằng 
hiểu biết tài chính cũng là một sự hiểu biết đáng giá, nên hầu hết các công nhân phải "sống trong kham 
khổ trong cái vòng luân quân làm việc và trả hóa don..." 


Tôi còn biết một lý thuyết quản lý khác cho rằng: "Công nhân nào làm việc Cham chi sè không bi 
duói, và nguòi chú sè chi trá luong dú để cho các công nhân không xin nghỉ việc”. Và néu bạn nhìn 
vào tỷ lệ tiền lương của hầu hết các công ty, bạn sẽ thấy răng có phần nào sự thật trong câu nói này. 


Kết quả cuối cùng là hầu hết các công nhân không bao giờ tién xa được. Ho làm theo những gi họ 
được dạy đô: “Tìm một công việc bảo đảm”. Hau het các công nhân déu tập trung vào làm việc de 
lãnh lương và được thưởng những lợi nhuận ngăn hạn nhưng dem den những bat hạnh dai han. 


Thay vào đó, tôi khuyến khích những người trẻ tuổi hãy tìm việc vì những øì họ đã học hơn là 
những gi họ sẽ kiêm được. Hãy nhìn xuông đường di của những kỹ năng mà họ muôn đạt được trước 
khi chọn một nghé nghiệp chuyên biệt và trước khi bi bây vào vòng "Rat Race”. 


Một khi người ta đã bị bẫy vào quá trình trả hóa đơn suốt đời họ trở nên giống như những con 
chuột đông bé nhỏ chạy vòng quanh một cái bánh xe kim loại... 


Trong bộ phim “Jerry Maguire” do ngôi sao điện ảnh Tom Cruise đóng vai chính có rất nhiều câu 
nói hay. Nhưng có một câu mà tôi nghĩ là chân thực nhất. Câu nói đó năm trong cảnh Tom đang rời 
công ty. Anh vừa bị sa thải và anh hỏi toàn công ty: “Ai muốn đi với tôi?” Và toàn cảnh như đông 
cứng lại trong im lặng. Chỉ có một phụ nữ lên tiếng: “Tôi cũng muốn đi lắm nhưng tôi sẽ được thăng 
chức trong ba tháng nữa.” 


Có lẽ đây là câu nói chân thực nhất trong suốt bộ phim. Đó là loại câu nói mà người ta thường 
dùng đê khiên mình luôn phải làm việc dé trả hóa đơn. Tôi biét rang ?gưởi cha học thức cao của mình 


luôn mong đợi được tăng lương vào mỗi năm, và mỗi năm trôi qua ông đều thất vọng. Vì vậy, ông quay 
lại trường đê học thêm những kỹ năng mới đê có thê được tăng lương, nhưng một lân nữa ông lại bị 
thât vọng... 


Khi nói chuyện với những người trưởng thành muốn kiếm được nhiều tiền, tôi luôn khuyến khích họ 
thử tìm một công việc thứ hai có thê dạy cho họ một kỹ năng mới. Thường thì tôi khuyến khích họ tham 
gia vào một công ty quảng cáo mạng lưới, còn gọi là tiếp thị nhiều mức độ, nếu họ muốn học kỹ năng 
buôn bán. Một số công ty như thế có những chương trình huấn luyện xuất sắc giúp người ta vượt qua 
nỗi sợ hãi thất bại và sợ bị từ chối, những lý do chính khiến con người không thành công. Nói cho 
cùng thì học tập còn giá tri hơn cả tiền bạc. 


Khi đưa ra những dé nghị này, tôi thường nghe câu trả lời: Như thé thật phiên phức hay là "Tôi chi 
muôn làm những gi tôi thích.” 


Với câu nói: “Như thế thật phiền phức”, tôi hỏi lại: “Vậy bạn thích làm việc suốt đời và đóng cho 
chính quyền 50% những gi bạn kiếm được hay sao?” Còn với câu trả lời “Tôi chỉ muốn làm những gì 
tôi thích”, tôi nói: "Toi không thích di đến phòng tập thé dục, nhưng tôi buộc phải di vi tôi muốn 
được khỏe mạnh và sống lâu." 


Không may là những người lớn tudi thường rất khó học những cái mới. Trừ phi một người đã quen 
với những biến đổi rồi, neu không rất khó mà thay đổi được. 


Nhưng với những người có thé dang do du khi nói dén chuyện học thêm một cai mới, tôi thường 
khuyến khích họ: Cuộc sống cũng như đi đến phòng tập thé duc. Vat vả nhất là lúc quyết định đi. Khi 
bạn vượt qua ròi thì mọi thứ đều dé dàng. Rất nhiều ngày cứ hè nghĩ đến chuyện đi tập thé dục là tôi 
phát sợ, nhưng khi tôi đã ở đó và bắt đầu vận động thì nó trở thành một thú vui. Sau khi luyện tập, tôi 
luôn thấy vui vẻ vì có thể làm được những gi mình nói. 


Thay vào đó, nêu bạn không sẵn sàng làm việc đê học thêm những điêu mới và khăng khăng muôn 
trau dôi chuyên môn cao chỉ trong lĩnh vực của minh, hãy chắc chăn răng công ty nơi bạn đang làm 
việc được tô chức thành công đoàn. Những công đoàn lao động luôn dành dè bảo vệ các chuyên gia. 


Nếu tôi tiếp tục sự nghiệp lái máy bay, han tôi sẽ tìm một công ty có tổ chức công đoàn phi công 
lớn mạnh. Vì sao vậy? Vì tôi sẽ dâng hiến hoàn toàn cuộc sống của mình dé học một kỹ năng chỉ có giá 
trị trong một lĩnh vực. Nếu tôi bị day khỏi ngành này, kỹ năng sống còn của tôi sẽ trở nên vô giá tri 
trong những ngành nghề khác. Một phi công lớn tuói bị sa thải - với 100.000 giờ bay vận tải hạng nặng, 
kiếm được 150.000 $ một năm - sẽ rất khó tìm được công việc có mức lương tương đương trong ngành 
giáo dục chàng hạn, vì những kỹ năng mà nhờ chúng, một phi công được trả lương trong công nghiệp 
hàng không lại không quan trọng trong một hệ thống khác, ví dụ như trường học. 


Vì vậy mà theo kinh nghiệm thì "Chuyên môn cao, công đoàn lớn. Đó là một việc rất nên làm. Khi 
tôi hỏi các sinh viên trong những lớp học mà tôi đang dạy: "Bao nhiêu người trong các bạn có thể làm 
một cái bánh hamburger ngon hon Mcdonald,s?” hầu như tất cả các sinh viên đều giơ tay. Sau đó tôi 
hỏi: “vậy néu hau hết các bạn đều làm được bánh ngon hơn thì tại sao Mcdonald’s lại kiếm được 
nhiều tiền hơn bạn?” 


Câu trả lời quá hiển nhiên: Mcdonald’s có một hệ thống kinh doanh xuất sắc. Lý do khiến hầu hết 
những người tài năng phải chịu cảnh nghèo là vi họ tập trung vào việc làm một cai bánh hamburger 


ngon, mà biết quá ít hoặc không biết gì về phương thức kinh doanh cà. 


Thế giới đầy những con người tài năng nhưng nghèo khổ. Và rất thường, họ nghèo phải đấu tranh 
tài chính hay chỉ có thé kiếm được ít hơn thực lực của mình không phải vì những gi họ biết mà chính vi 
những điều họ không biết. Họ tập trung vào việc hoàn thiện các kỹ năng để làm một chiếc bánh 
hamburger ngon hơn là kỹ năng bán và phân phối chiếc bánh hamburger đó. Có thé Mcdonald’s không 
làm nên chiếc bánh ngon nhất, nhưng họ có thê bán và phân phối những chiếc bánh trung bình tốt nhất. 


Người cha nghèo muốn tôi trở nên chuyên môn hóa. Đó là quan điểm của ông trong việc làm sao 
để được trả lương nhiều hơn. Thậm chí sau khi nhà cầm quyền | Hawaii nói rằng ông sẽ không còn được 
làm việc cho chính quyền nữa, người cha học thức cao van tiếp tục khuyến khích tôi phải chuyên môn 
hóa. Sau đó ông đề cập đến công đoàn giáo viên, việc vận động để bảo vệ hơn nữa quyền lợi của 
những người chuyên nghiệp có kỹ năng và học thức cao. Chúng tôi thường tranh luận với nhau, nhưng 
tôi biết ông sẽ không bao giò đồng ý rằng chính sự chuyên môn hóa quá mức đã dẫn đến yêu cầu cần 
được công doàn bảo vệ. Ông không bao giờ hiểu được rằng bạn càng trở nên chuyên môn hóa thì bạn 
sẽ càng dé bị rơi vào bay và càng bị phụ thuộc vào chuyên ngành đó nhiều hơn. 


Người cha giàu khuyên Mike và tôi phải chuẩn bị cho chính mình. Nhiều công ty kinh doanh cũng 
làm như vậy. Họ tìm những sinh viên trẻ tuói sáng da trong trường kinh tế và bắt đầu “chuẩn bị” cho 
những người này dé một ngày nào đó sẽ tiếp quản công ty. Vi vậy những nhân viên trẻ này không được 
chuyên nôn hóa trong một phòng ban nào cả, họ được chuyền từ phòng này sang phòng khác dé học mọi 
khía cạnh trong hệ thống kinh doanh. 


Người giàu thường “chuẩn bị” cho con cái của họ hay con của người khác như thế. Bằng cách này, 
đứa trẻ sẽ có được một kiên thức tông quát vé việc kinh doanh và sự tương quan giữa các phòng ban 
khác nhau. 


Đối với những thé hệ sinh ra trong chiến tranh thế giới thứ hai, việc chuyên từ công ty này sang 
công ty khác được xem là một việc "xấu xal". Ngày nay thì đó là một việc khôn ngoan. Người ta 
chuyên từ công ty này sang công ty khác mà không tìm kiếm khả năng chuyên môn hóa hơn vậy tại sao 
không tìm dé học hơn là dé kiếm tiền? Trong tương lai gần, có thể bạn sẽ kiếm được ít tiền hơn, nhưng 
trong tương lai xa, bạn sẽ được tưởng thưởng qua các cô tức lớn. 


Những kỹ năng quản lý chính cần thiết để đạt được thành công là: 

1. Quản lý vòng quay tiền mặt. 

2. Quan lý toàn hệ thống (ké ca bản thân ban và thời gian dành cho gia đình). 
3. Quản lý nhân sư. 


Kỹ năng chuyên môn hóa quan trọng nhất là kỹ năng bán hàng và hiểu biết thi trường. Khả năng bán 
hàng - hay khả năng giao tiếp với những người khác: một khách hàng, nhàn viên, ông chủ, vợ hoặc 
chồng hay ngay cả con cái mình - chính là kỹ năng cơ bản đem đến sự thành công cá nhân. Những kỹ 
năng giao tiếp như viết, nói và đàm phán là những điều cốt yếu của một cuộc sống thành công. Đó là 
một kỹ năng mà tôi liên tục rèn luyện, tham dự các khóa học hay mua những cuộn băng giáo duc dé mở 
rộng kiến thức. 


Như tôi đã nói, người cha học thức cao càng làm việc cham chỉ, tích cực hon thi ông càng thành 
thạo hơn. Và càng chuyên môn hóa hơn thì ông càng mắc bẫy nhiều hơn. Dù tiền lương tăng lên nhưng 
những lựa chọn của ông bi giới hạn lại. Ngay sau khi nghỉ làm việc cho chính quyên, ông mới thấy rằng 
thực sự ông dé bị tôn thương về mặt công việc như thé nào. Cũng giống như một vận động viên chuyên 
nghiệp thình linh bi chan thương hay quá lớn tuổi không thé chơi được nữa. Cái vị trí được trả lương 
cao mà họ từng nắm giữ đã trôi qua, và bây giờ họ phải dùng đến những khả năng hạn chế của mình. 
Tôi cho rằng đó là lý do tại sao người cha có học thức cao của tôi phải dựa quá nhiều vào công đoàn 
như vậy. 


Người cha giàu khuyen khích Mike và tôi tìm hiểu mỗi thứ một chút. Ông khuyến khích chúng tôi 
làm việc với những người thông minh hơn minh, và tập hợp những người thong minh này lại thành một 
nhóm. Ngày nay điều đó gọi là sự hòa hợp của những chuyên ngành nhà nghề. 


Hiện nay tôi có thể gặp được những người cựu giáo viên kiếm được hàng trăm ngàn đô la một năm. 
Họ làm ra nhiều như vậy vì họ có kỹ năng chuyên môn trong lĩnh vực của mình cũng như nhiều kỹ năng 
khác. Họ có thê dạy học và cũng có thé bán ‚hang hay tiếp thị. Tôi biết không có kỹ nang nao quan trọng 
hơn bán hàng và tiếp thị. Hai ky năng này rất khó học đôi VOL hau hét moi người chu yêu vi họ sợ bi từ 
chối. Bạn càng giao tiếp tốt, điều đình tốt và tự chủ được nỗi sợ bị từ chối thì cuộc sống sẽ càng dễ 
dàng. 


Việc chuyên môn hóa về mặt kỹ thuật có điểm mạnh và điểm yeu riêng của nó. Tôi có những người 
bạn thiên tài nhưng không thé giao tiếp với người khác một cách có hiệu qua và kết quả là số tiền họ 
kiếm được rất ít ỏi. Tôi khuyên họ chỉ cần dùng một năm để học bán hàng thôi! thậm chí néu không 
kiếm được đồng nào, họ vẫn có thé phát triển tốt khả năng giao tiếp. Và điều đó quả là vô giá. 


Bên cạnh việc làm một học viên giỏi, một người bán hàng được việc và một nhà tiếp thị tài ba, 
chúng ta còn cần phải là một giáo viên giỏi và một sinh viên cừ. Dé giàu có thực sự, ta cần phải biết 
cho và nhận. Trong những trường hợp phải đấu tranh về tài chính hay về nghề nghiệp, thường người ta 
không cho mà cũng không nhận. Tôi biết có nhiều người nghèo chỉ vì họ không phải là một sinh viên 
clr mà cũng chang phải là một giáo viên giỏi. 


Cả hai người cha của tôi đều là những người rộng rãi. Cả hai đều tập cho tôi thói quen cho trước 
khi nhận. Dạy là một cách cho. Họ cho càng nhiều thì họ sẽ nhận được càng nhiều. Nhưng có một khác 
biệt rõ ràng trong cách cho tiền. Người cha giàu cho đi rất nhiều tiền. Ông cho nhà thờ, cho các hội từ 
thiện, các học viên. Ông biết rang dé được nhận tiền thì bạn phải cho tiền. Cho tiền là một bi mật của 
hầu hết các gia đình giàu có lớn. Đó là lý do tai sao có những tô chức như Rockefeller Foundation va 
Ford Foundation. Những tổ chức này được thiết lập để nắm giữ của cải và gia tăng chúng cũng như 
cho đi mãi mãi. 


Người cha học thức cao của tôi luôn nói rằng: “Khi tôi có dư một so tiền, tôi sẽ cho đi hết.” Rắc 
rỗi ở chỗ là ông không bao giờ có tiền du cà. Vi vạy ông cô làm việc tích cực dé kiếm được nhiều tiền 
mà không tập trung vào quy luật quan trọng nhất của tiền bạc: Hãy cho đi và bạn sẽ được nhận”. Thay 
vì vậy ông tin rằng: "Cứ nhận đi rồi sau đó sẽ cho.” 


Tóm lại, tôi học cả hai người cha. Một phần trong tôi là một nhà tư bản nòng cốt yêu thích trò chơi 
tiên kiếm tiên. Ở một khía cạnh khác, tôi là một giáo viên có trách nhiệm xã hội, quan tâm sâu sắc đến 
khoảng trông ngày càng lớn giữa cái có và cái không. Riêng cá nhân tôi cho răng chính hệ thống giáo 


dục cô xưa phải chịu trách nhiệm đầu tiên với khoảng trông đang lớn dan này. 


CHUONG 8 


Vượt chướng ngại vật 


Có 5 lý do cốt yếu giải thích tại sao nhiều người hiểu biết về tài chính nhưng vẫn không thể phát 
triên được những cột tài sản có thê tạo ra một lượng vòng quay tiên mặt lớn, những cột tài sản có thê 
cho phép họ sông cuộc sông an nhàn thay vì phải làm việc toàn thời gian đê trả hóa đơn. Š lý do này 
là: 


1. Sự lo sợ 

2. Sự hoài nghi. 

3. Sự lười biếng. 

4. Những thói quen xấu. 
5. Tính kiêu ngao. 


Lý do thứ 1: Hãy vượt qua nỗi lo bi mất tiền. Tôi chưa bao giờ gặp ai thực sư muốn bị mắt tiền 
cả. Và suôt đời tôi cũng không gặp được người giàu nào mà chưa từng bị màt tiên. Nhưng tôi đã gặp 
rât nhiêu người nghèo không bao giờ đê mât một xu nào... Đó chính là đầu tư. 


Nỗi lo bị mắt tiền là rất thực tế. Mọi người đều lo, ngay cả những người giàu. Nhưng nỗi lo đó 
không phải là van dé. Van đề là ban xử lý női lo đó như thé nào, xử lý việc mat mát nhu thế nào, xử lý 
các sai lầm như thế nào... đó mới chính là điều làm nên sự khác biệt trong cuộc sống mỗi người. Điều 
này đúng với mọi thứ chứ không chỉ riêng tiền bạc. Khác biệt chủ yếu giữa người giàu và người nghèo 
chính là cách họ điều khiến nỗi sợ đó. 


Có sợ cũng không sao cả. Nhắc đến tiền bạc mà tỏ ra nhát gan cũng không sao. Bạn vẫn có thê giàu 
được. Chúng ta đều là những anh hùng ở một mặt nào đó và là những kẻ hèn nhát ở những khía cạnh 
khác. Vợ của bạn tôi là một y tá ở phòng cấp cứu. Mỗi lần nhìn thấy máu là cô lại lao vào hành động 
ngay, nhưng khi tôi nói đến việc đầu tư thì cô ấy chạy trốn mat. Còn tôi, mỗi lần nhìn thay máu, tôi 
không hè chạy đi mà chỉ lăn ra bắt tỉnh. 


Người cha giàu rät hiệu nỗi am ảnh vê tiên bạc. Ong nói: “Một sô người rät sợ ran. Một sô khác 
rat sợ bị mat tiên. Ca hai déu là những kiêu ám ảnh.” Vì vậy, giải pháp của ông với nội ám ảnh bi mat 
tiên là: “Nêu anh ghét mạo hiém và lo lăng, hay bat dau mọi việc ngay từ sớm.,” 


Đó là lý do tại sao các ngân hàng thường khuyến khích bạn biến việc tiết kiệm thành một thói quen 
ngay khi còn nhỏ. Nêu bat đâu lúc còn trẻ, ban sẽ rät dé làm giàu. Tôi sé không di sâu vào van đê này 
nhưng có một khác biệt lớn giữa những người bat đâu tiệt kiệm ở tuôi 20 và tuôi 30. Một khác biệt 
chóng mặt. 


Người ta nói rằng một trong những điều kỳ diệu trên thế giới là năng lực của tiền lãi kép. Người 
hàng xóm của tôi làm việc tai một công ty máy tính lớn. ông đã làm ở đây suốt 25 năm. Trong 5 năm 
nữa, ông sẽ rời công ty với 4 triệu đô la nằm trong kế hoạch về hưu của ông. Chúng được đầu tư gần 
hết vào quỹ công trái chung phát triển nhanh, mà sau đó ông sẽ biến chúng thành các dạng ngân phiếu 
và chứng khoán. Khi về hưu, ông chỉ mới 55 tuổi và ông có vòng quay tiền mặt không trả lãi là hơn 


300.000$ một năm, nhiều hon cà tiền lương của ông. Như vậy tức là có thé làm được điều này, dù ban 
sợ mat mát hay ghét phải mạo hiểm. Nhung bạn phải bắt đầu từ sớm và dứt khoát phải có một kế hoạch 
lương hưu, và cũng nên thué một người lập kế hoạch tài chính mà bạn tin tưởng dé huóng dàn ban 
trước khi đầu tư vào bắt cứ cái gì. 


Nhưng nêu bạn không còn nhiêu thời gian nữa hoặc nêu bạn muôn được nghỉ hưu sớm thì sao? Bạn 
có thê điêu khiên nổi sợ của mình như thê nào? 


Người cha nghèo của tôi không làm gì cả. Đơn giản là ông né tránh vấn đề này và từ chối thảo 
luận. 


Ngược lại, người cha giàu khuyên tôi hãy suy nghĩ như một người Texas. Ông thường nói: "Cha 
thích Texas và những người Texas. O Texas, mọi thứ deu lớn. Khi một người Texas chiên thang, đó 
là một chiên thăng lớn. Và khi họ thât bại, thàt bại đó cũng thật ngoạn mục.” 


Tôi hỏi: “Họ thích thất bại à?” 


Người cha giàu trả lời: “Cha có nói thế đâu. Không ai thích thất bại cả. Con hãy chỉ ra một người 
thua trận vui vẻ và cha sẽ cho con thấy thế nào là một người thua trận thực sự. Đó chính là phái độ 
cua người Texas khi đối mät VỚI Sự mao hiểm, sự tưởng thưởng và sự thất bại mà cha đang nói tới. Đó 
là cách mà họ xử lý cuộc sống, Họ sống rất phóng khoáng. Không như hầu hết những người quanh đây, 
mỗi khi nói đến chuyện tiền bạc là lại giống như những con gián vậy. Gián rất sợ người ta chiếu ánh 
sáng lên người chúng. Còn những người này rên rỉ khi bị người giúp việc ở cửa hàng tạp phẩm lừa gạt 
mât 25 xu.” 


Người cha giàu tiếp tục giải thích: 


“Điều cha thích nhất là phái độ của con người Texas. Họ tự hào khi chiến thăng và họ khoác lác 
khi thua cuộc. Texas có câu nói: “Nếu anh sấp bị phá sản thì hãy phá sản sao cho to tát. Họ không 
muốn thừa nhận họ bị phá sản vì một ngôi nhà. Hau hết mọi người quanh đây sợ bị mat đến nỗi ho 
không có cái nhà nào dé mat cả.” 


Người cha giàu thường bảo Mike và tôi răng: lý do lớn nhất dẫn đến việc không thành công tài 
chính là vì hau hêt mọi người muôn được an toàn. Ong nói: “Người ta sợ that bại den nỗi họ that bại 
thật” 


Fran Tarkenton, một cựu tiền vệ xuất sắc của NFL, nói điều này theo một cách khác: "Chiến thăng 
nghĩa là không sợ that bai.” 


Trong cuộc sống, tôi thày ràng chién thàng thuòng di sau su thất bai. Trước khi có thé chạy xe đạp, 
tôi đã bị ngã rất nhiều lần. Tôi chưa bao giờ gặp người choi gón nào chưa từng bị mat trái banh. Tôi 
chưa bao giờ gặp một người đang yêu nào chưa từng đau khô. Và tôi chưa bao giờ gặp một người giàu 
nào chưa từng bị mắt tiền. 


Vì vậy với hầu hết mọi người, lý do họ không thành công về tài chính là vì nỗi đau bị mat tiền còn 
lớn hơn rất nhiều so với niềm vui được giàu có. Ở Texas có một câu nói khác: "Mọi người đều muốn 
lên thiên đường nhưng không ai muốn chết.” Hầu hết mọi người đều mơ được trở nên giàu có, nhưng 
lại rat sợ phải mat tiền. Vi vậy mà họ không bao giờ giàu lên được. 


Người cha giàu thường kế cho Mike và tôi nghe những chuyến di đến Texas của ông: "Nếu các 
con thực sự muốn học cách xử lý các rủi ro, mat mát và thất bại, hãy đến San Antonio và thăm Alamo. 
Ở Alamo có một câu chuyện rất hay về những con người can đảm đã chon cách chiến đấu dé chống lại 
quân thù tràn ngập, dù biết rang không có một hy vọng chiến thắng nào. Họ thà chết chứ không chịu đầu 
hàng. Đó là một câu chuyện rất cảm động và đáng học tập, tuy nhiên, nó vẫn là một thất bại quân sự bi 
thảm. Những người lính nọ đã đưa mình vào chỗ chết. Một thất bại. Ho mat mát. Vậy người Texas đón 
nhận thất bại như thế nào? Họ vẫn gào lên: “Hãy nhớ lấy Alamo!” 


Mike và tôi được nghe câu chuyện này rất nhiều lần. Người cha giàu luôn ké cho chúng tôi nghe 
khi ông sắp có một vụ giao dịch lớn và ông cảm thấy căng thắng. Sau khi cần cù làm việc và cho dù 
thành công hay thất bại, ông vẫn kê lại câu chuyện này với chúng tôi. Mỗi lần ông sợ phạm sai lầm hay 
sợ bị mat tiền ông nhắc lại câu chuyện đó. Nó cho ông sức mạnh và nó nhắc nhở ông răng: trong vân 
đề tài chính, ông luôn có thê chuyên bại thành thắng. Người cha giàu biết rằng thất bại chỉ làm cho ông 
mạnh mẽ hơn và khôn ngoan hơn. Không phải ông muốn thất bại mà ông biết rõ ông là ai và ông sẽ xử 
lý thất bại như thế nào. Ông sẽ chấp nhận nó và biến nó thành chiến thắng. Điều đó đã giúp ông thành 
công, cho ông sự can đảm để vượt qua giới hạn mà người khác phải lùi lại. “Chính vì vậy mà cha rất 
thích người Texas. Họ chấp nhận một thất bại lớn và biến nó thành một địa điểm du lịch có thể 
đem đến hàng triệu đồng.” 


Nhưng ngày nay, có lẽ câu nói có ý nghĩa nhất với tôi là: “Người Texas không chôn vùi thất bại. 
Họ lay cảm hứng từ đó. Ho chấp nhận that bại va bien chúng thành những tiếng thét xung trận. That bại 
truyền cảm hứng cho người Texas chiến thắng. Nhưng đây không phải là một công thức dành riêng cho 
người Texas. Nó là công thức của tất cả những người chiến thắng.” 


Khi nói việc té xe đạp là một phan trong giai đoạn tập chạy xe, tôi nhớ là càng bi té xe nhiều, tôi 
càng quyết tâm học chạy xe nhiều hơn chứ không hề nhụt chí. Tôi cũng đã nói rằng tôi chưa bao gio 
gap một người choi gon chưa từng bi mat trai banh. Dé trở thành một người choi gon ĐIỎI, VIỆC mất 
trái banh hay thua trận đất chỉ khiến cho họ chơi tốt hơn luyện tập tích cực hơn, học hỏi nhiều hơn. Đó 
chính là điều làm cho họ giỏi hơn. Với những người chiến thắng, thất bại truyền cảm hứng cho họ. Với 
những người thua trận, thất bại đánh gục họ. 


John D. Rockefeller đã từng nói: “Tôi luôn có gắng biến tai họa thành các cơ hội” và tôi rất lấy 
làm thích thú với câu nói đó. 


Thất bại gây cảm hứng cho người chiến thắng và đánh gục người thua trận. Bí mật lớn nhất cua 
những người chiến thắng là thất bại gây cảm hứng cho sự chiến thăng, vì vậy mà họ không sợ thất bại. 
Fran Tarkenton đã đừng nói: "Chiến thắng nghĩa là không sợ thất bại.” Những người như Fran 
Tarkenton không sợ thất bại vì họ biết mình là ai. Họ ghét phải thất bại, vì vậy họ biết rằng sự thất bại 
sẽ chỉ gây cảm hứng cho họ trở nên giỏi hơn. Có một khác biệt lớn giữa việc sợ mất và ghét bị mat. 
Hầu hết mọi nguöi so mất tiền đến nỗi ho mt thật. Ho bi phá sản vì một căn nhà. Về mặt tài chính, họ 
quá an toàn và quá nhỏ nhặt. Họ mua những ngôi nhà lớn và những chiếc xe lớn, nhưng không chịu đầu 
tư lớn. Lý do chính mà hơn 90% dân chúng Mỹ phải vật lộn với vấn đề tài chính là vì họ không muốn 
bị thua lỗ. Nhưng lối chơi của họ không đem đến chiến thắng. 


Họ tìm đến những người lập kế hoạch tài chính, kế toán viên hay người mua bán chứng khoán và 
mua một danh mục vôn dau tư công ty đã cân băng. Hau het đêu có tiên mặt trong các tài khoản, ngân 


phiếu lợi tức thấp, quỹ công trái chung có thế buôn bán trong một gia đình công trái, và một só chứng 
khoan cá nhân. Dó là môt só vốn đầu tu lớn với những người thích được an toàn. Nhưng chơi an toàn 
và “cân đối”, danh mục vốn đầu tư này không phải là cách mà những nhà đầu tư thành công thường 
chơi. 


Nếu bạn có ít tiền mà muốn làm giàu, ban cần phải “tập trung” chứ không nên “cân đối”. Nếu nhìn 
vào điểm khởi đầu của một nhân vật thành công, bạn sẽ thấy họ không hề cân bằng. Những người cố 
làm cho cân bằng đều không đi đến đâu cả. Họ dậm chân tại chỗ. Đề tiến lên, đầu tiên bạn phải làm 
cho không cân đối. Cứ thử nhìn cách bước đi của bạn mà xem. 


Thomas Edison không cân đối. Ông rất tập trung. Bill Gates không cân đối. Ông ta tập trung. 
Donald Trump cũng tập trung. George Soros cũng tập trung. George Patton không dàn rộng hàng ngũ xe 
tăng. Ông tập trung chúng lại và đánh vào những điểm yếu trong hàng ngũ Đức. Người Pháp dàn quân 
theo phòng tuyến Maginot và bạn đã biết chuyện gi xảy ra với họ rồi day. 


Nếu bạn thực sự khao khát được giàu có, bạn phải có sự tập trung. Hãy đặt nhiều quả trứng vào 
it rô thôi. Đừng làn như những gi mà người nghèo và người trung lưu thường làm: đặt thật ít 
trứng vào nhiêu rô. 


Nếu bạn ghét bị mat mát, hãy chơi an toàn. Nếu những mất mát làm cho bạn yếu đi, hãy chơi an 
toàn. Hãy đi cùng sự đầu tư cân đối. Nếu bạn đã quá 30 tuổi và rất sợ phải mạo hiểm thi đừng thay 
đối. Hãy choi an toàn nhưng hãy bắt đầu thật sớm. Hãy bat đầu tích lũy giỏ trứng của bạn cảng sớm 
càng tốt vì việc đó sẽ rất mat thời gian. 


Nhưng nếu ban đang ôm giấc mộng tự do - thoát khỏi vòng Rat Race - câu hỏi đầu tiên bạn phải tự 
hỏi mình là: “ôi sẽ phản ứng lại với that bại như thê nao?” 


Nếu thất bại truyền cảm hứng cho bạn chiến thắng, thì có thể bạn nên đi theo chúng - nhưng chỉ "có 
thể" thôi. Nếu thất bại làm cho bạn yeu đi hay khiến bạn cáu kỉnh và nóng nảy - như những đứa bé hư 
hỏng gọi luật sư đến de sắp xếp việc kiện cáo mỗi lần có chuyện xảy ra - thì hãy chơi cho an toàn. Hãy 
giữ lấy công việc hàng ngày hoặc là mua công trái hay các dạng ngân phiếu. Nhưng hãy nhớ răng dù 
chúng có an toàn hơn thì vẫn luôn có một chút mạo hiểm trong những công cụ này. 


Tôi nói tất cả những điều này, nhắc đến những người Texas và Fran Tarkenton, vì chỉ muốn bạn 
nhớ rang: sắp xếp cột tài san là một việc rất dé dang. Nó thực sự là một trò chơi đòi hỏi ít năng khiếu. 
Nó không cần phải học hỏi nhiều, chỉ cần điểm 5 là đủ. Nhưng dẫn vốn cho cột tài sản là một trò chơi 
đòi hỏi rất nhiều sự can đảm, kiên nhẫn và một thái độ hào hiệp khi thất bại. Những người thua trận 
luôn né tránh thất bại. Nhưng thất bại lại biến người thua trận thành người chiến thắng. Hãy nhớ lay 
Alamo. 


Lý do thứ 2. Hãy vượt qua sự hoài nghỉ. “Trời sắp sập! Trời sắp sập?” Hầu hết chúng ta đều 
biết câu chuyện vê “chú gà con", chạy quanh sân gà vịt thông báo một sự tận só sắp đến. Sâu thắm 
trong tâm hồn của mỗi chúng ta đều có một “chú gà con”, như vậy. Tất cả chúng ta đều là những “chú 
gà con”, khi nỗi sợ hãi và sự nghi ngờ che phủ suy nghĩ của chúng ta. 


Tất cả chúng ta đều có những mối nghi ngờ, đại loại như: “Tôi không khôn ngoan”. “Tôi không đủ 
khả năng.” “Có rất nhiêu người tài giỏi hơn tôi.” Và những mối nghỉ ngờ này làm tê liệt chúng ta. Hoặc 


chúng ta luôn tự hỏi: “Điều gi sẽ xảy ra nêu nên kinh té bị khủng hoảng ngay sau khi tôi bỏ tiền đầu 
tư?” “Điều gi sẽ xảy ra nếu tôi không làm chủ được va không thé lấy tiền lại?” “Điều gì sẽ xảy ra néu 
mọi thú không theo kê hoạch?”... Hoặc chúng ta có những người ban hay những người ta yêu mên luôn 
nhắc nhở chúng ta về những thiếu sót của chúng ta bất kế chúng ta hỏi họ chuyện gì. Họ thường nói: 
“Sao anh lại nghĩ rang anh có thé làm được điều đó chứ?” “Nếu đó là một ý tưởng hay thi tại sao 
không ai chịu làm?”, “Điều đó không bao giờ thực hiện được. Anh không biết anh đang nói gì cả”, 
Những lời lẽ đầy nghi hoặc này thường nhiệt tình đến mức chúng ta không thể bắt tay hành động được 
nữa. Trong lòng chúng ta có một cảm giác khủng khiếp, đến độ chúng ta không tiến được lên phía 
trước. Vì vậy mà ta đứng lại với những gì an toàn và để cơ hội vuột qua. Chúng ta nhìn đời trôi đi khi 
chúng ta ngồi im bắt động với một khối u nhạt nhéo trong cơ thể. Tất cả chúng ta đều cảm thấy điều này 
vào một lúc nào đó trong cuộc sống, một só người thường xuyên hơn những người khác... 


Peter Lynch ở quỹ cong trái danh tiéng Fidelity Magenan nói ràng vice cảnh bao trời sập cũng 
giống như một thứ “tiếng ồn”, mà tat cả chúng ta đều nghe thấy. “Tiếng òn” này được tạo ra trong đầu 
chúng ta hoặc đến từ bên ngoài, thường là từ những người ban, gia đình đồng nghiệp hoặc các phương 
tiện truyền thông. Lynch nhắc lại những năm 1950, khi môi đe doa về một cuộc chiến tranh hạt nhân 
pho biến trên bao chí đến nỗi nguòi ta bất đầu xây dựng hàm trú än lánh phóng xa dự trữ thức ăn và 
nước. Nếu lúc ä ày ho dàu tu tièn bac vào thi trường một cách khôn ngoan thay vì xây dựng häm trú ân, 
có lẽ ngày nay họ đã trở nên sung túc về tài chính rồi. 


Hầu hết mọi người đều nghèo vì cứ hễ nói đến chuyện đầu tư là thế giới này lại đầy những "chú gà 
con” chạy quanh và la lên: “Trời sắp sập! Trời sắp sập?” Và vì những chú gà con này đều hiện diện 
trong mỗi chúng ta, nên phải rất can đảm mới không để cho những lời đồn về sự bất hạnh u ám tác 
động lên mối hoài nghi và nỗi lo sợ của bạn. 


Một ví dụ khác, tôi dé một phần nhỏ của cột tài sản trong giấy chứng nhận thé chap nợ thay vi cất 
trong tài khoản. Với số tiền nay, tôi kiếm được khoản lời 16% một năm, chắc chắn là nhiều hon con só 
5% do ngân hàng đưa ra. Tờ chứng nhận được bảo đảm bằng bất động sản và có hiệu lực theo luật 
pháp bang, còn tốt hơn hầu hết các ngân hàng. Cách thức mua giúp cho chúng an toàn. Chúng chỉ không 
có khả năng thanh toán ngay bằng tiền mặt thôi. Vì vậy mà tôi xem chúng như những tai khoản từ 2 đến 
7 năm. Hau như mỗi khi tôi ké cho người khác nghe, nhất là nêu họ cất tiền trong ngân hàng, rằng tôi 
giữ tiền bằng cách này, họ đều nói như vậy là mạo hiểm. Họ cho tôi biết những lý do vì sao không nên 
làm thế. Khi tôi hỏi họ lấy thông tin từ đâu, họ nói từ bạn bè hay từ một tạp chí đầu tư nào đó. Họ 
không bao giờ làm điều nay, và họ cho những người dang làm điều đó biết lý do tại sao không nên 
làm. Lợi nhuận thấp nhất mà tôi mong đợi là 16%, nhưng những người đây nghi ngờ thì luôn sẵn sàng 
chấp nhận 5%. Sự hoài nghi có cái giá quá đắt. 


Quan niệm của tôi là chính những hoài nghi và yếm thế này làm cho người ta nghèo đi trong khi cả 
thế giới đang chờ bạn giàu lên. Chỉ vì nghi ngờ và bám víu vào sự an toàn mà người ta cứ nghèo mãi. 
Như tôi đã nói, xét về mặt kỹ thuật thì thoát khỏi vòng Rat Race là một việc rất đơn giản, không cần 
phải hoc thật cao mới làm được. Nhưng chính sự hoài nghi đã làm lun bại mọi người. 

Người cha giàu nói: “Những người yém thế không bao giờ chiến thắng. Sự nghi ngờ cùng với nỗi 
lo sợ chính là hai nhân tố tạo nên một người yếm thế. Những người yếm thế thì hay phê bình, còn 
những người chiến thăng thì phân tích mọi việc”. 


Người cha giàu giải thích rằng những lời chỉ trích làm cho người ta mù quáng, còn những lời phân 


tích lại giúp con người sáng mắt ra. Sự phân tích giúp người chiến thăng nhận ra những co hội mà 
người khác bỏ qua, và đây chính là chìa khóa của mọi thành công. 


Trong thị trường chứng khoán, tôi thường nghe người ta nói: “Tdi không muốn mat tiền.” A, vậy thi 
điêu gi làm cho họ nghĩ là tôi hay những người khác thích được màt tiên chứ? Họ không làm ra tiên vì 
họ đã chọn không đê màt tiên. Thay vì phân tích sự việc, họ từ chôi một phương tiện đâu tư đây quyên 
lực khác... 


Tháng 12 năm 1996, tôi đạp xe đi dạo với một người bạn ngang qua trạm xăng của người hàng 
xóm. Anh ta nhìn bảng báo va thay giá dâu tăng. (xin nói thêm là anh bạn tôi luôn ôm một khôi ưu tư lo 
lăng, hay cũng có thê gọi anh ta là một “chú gà con”. Với anh ta, bầu trời thường xuyên sắp sập). 


Khi về nhà, anh ta nói với tôi về những con số thống kê cho thấy giá dầu sẽ tiếp tục tăng lên như 
thé nao trong những nam tới. Những thông tin nay tôi chưa bao giờ nghe noi đến, dù rằng tôi đang sở 
hữu một số lớn cô phần quan trọng của một công ty dầu hiện tại. Với những thông tin này, ngay lập tức 
tôi bắt đầu tìm kiếm và phát hiện ra một công ty dầu mới tỉnh đang tìm kiếm các mỏ dầu. Nguoi môi 
giới của tôi rat hứng thú với công ty mới nay, và tôi mua 15.000 cổ phan với giá một cô phan là 65 xu. 


Tháng 2 năm 1997, cũng anh bạn này cùng tôi đi ngang qua trạm xăng ấy, và rõ ràng là giá tiền mỗi 
lit dau đã tăng lên gần 15%. Một lần nữa, “chú gà con” lại lo lắng va phan nan. Tôi thi chỉ mỉm cười 
vì trong tháng giêng năm 19971 công ty dầu bé nhỏ của tôi đã thành công và trị giá 15.000 cổ phan kia 
tăng lên đến 3$ một phan. Và giá dầu sẽ còn tăng lên nữa néu như những gi anh bạn tôi nói là sự thật. 


Thay vì phải phân tích mọi chuyện, những “chú gà con” này lại không chịu suy nghĩ. Nếu hầu hết 
moi người đều hiểu được rằng một lệnh "stop" làm việc như thế nào trong việc đầu tư thị trường chứng 
khoán, hắn sẽ có nhiều người đầu tư để chiến thắng hơn là những người đầu tư chỉ để chuốc lấy thất 
bại. Lệnh "stop" đơn giản là một lệnh trong máy tính cho phép tự động bán các cổ phần khi gia bắt đầu 
hạ, giúp bạn giảm thiêu việc bị thua lỗ và tăng tối đa lợi nhuận. Nó là một công cụ có ích cho những 
người sợ bi mắt mát. 


Mỗi khi tôi thay người ta tap trưng quá nhiều vào chuyện “Tôi không muốn” hon là những gì họ 
thực sự muốn, tôi biết rằng “tiếng i ôn rong đầu ho quá lớn. Những “chú gà con” đã chiếm. lĩnh đầu óc 
của họ và đang la um lên: “Trời sắp sập”. Vì vậy mà họ né tránh những gì họ “không muốn”, nhưng họ 
phải trả một cái giá quá lớn. Có thể họ sẽ không bao giờ đạt được những gi họ muốn. 


Người cha giàu hay ké chúng tôi nghe câu chuyện về đại tá Sanders và ông thường kết luận: “Hãy 
làm như đại tá Sanders đã làm.” 


Năm 66 tuổi Sanders làm ăn thất bại và phải sống bằng những Gm ngân phiếu phúc lợi xã hội. 
Không hè nản lòng, Sanders bắt đầu đi vòng quanh nước Mỹ bán công thức làm món gà rán. Người ta 
đã quay lưng lại với ông cả 1009 lần trước khi có ai đó gật đầu “Được đấy”. Và Sanders lại trở thành 
một triệu phú ở lứa tuổi mà hầu hết mọi người đều bỏ cuộc. Người cha giàu nói về Harlan Sanders: 
“Ông ấy là một con người can đảm và ngoan cường.” 


Vì vậy, nêu bạn cảm thây nghi ngờ và e ngại trước một vụ đâu tư nào đó, hãy làm như đại tá 
Sanders đã làm với “chú gà con" của ông. Ong ran nó lên. 


Lý do thứ 3. Sự lười biếng. Người bận rộn thường là những người lười biếng nhất. Ta đã nghe 


nhiêu những câu chuyện về một nhà kinh doanh phải làm việc vat va dè kiếm tiên và chu cấp đây đủ 
cho vợ con. Ông ngôi lì trong văn phòng nhiễu gio lién va dem viéc 6 cong ty về nhà làm cả những 
ngày cuối tuần. Một ngày kia, ông trở vê và phải đối mặt với một ngôi nhà trong. Vợ con ¡ông dà bó di. 

Ông biết giữa hai vợ chồng đang có rắc rối, nhưng ông vẫn thích làm việc hơn là củng cô lại mối quan 
hệ, vì vậy mà ông để mäc và tiếp tục lao vào công việc. Mat hết tinh thần, công việc của ông trượt dài 
và cuôi cùng thì ông mat viéc. 


Ngày nay, tôi thường gặp nhiễu người rất bận bju với tai sản của ho. Và cũng có những người rät 
bận biu lo lang cho sức khỏe của ho. Dèu cùng một lý do ca. Ho ban rộn, và ho xem việc ban rộn là 
một cách để né tránh cái gì đó mà họ không muốn phải đối mặt. Không ai biết điều đó. Nhưng từ sâu 
thầm trong tâm hồn, họ biết. Thực sự, nếu bạn nhắc nhở họ thì họ thường trả lời bằng cách nồi giận hay 
cáu kỉnh. 


Nếu họ không bận làm việc hay bận rộn với những đứa trẻ, họ thường bận xem truyền hình, câu cá, 
chơi gôn hay đi mua sắm. Tuy nhiên! sâu trong tâm hôn, họ biết rằng họ đang né tránh một điều quan 
trọng. Đó là dạng lười biếng thông thường nhất. Lười biếng bằng cách giữ cho mình bận bịu. 


Thế cách điều trị bệnh lười biếng là gi? Câu trả lời là: một chút tham lam. 


Nhiều người trong chúng ta thường xem sự tham lam hay thèm muốn là những điều xấu. Mẹ tôi 
thường nói: “Người tham lam là người xấu.” Tuy nhiên, mỗi chúng ta đều ao ước có được những thứ 
đồ đẹp, đồ mới hay những dö vật ngộ nghĩnh. DE kiềm chế nỗi ham muốn này, thường thì các bậc phụ 
huynh tìm cách ngăn chặn bằng cách xem đó là một tội lỗi. 


Mẹ thích la chúng tôi: "Con chỉ nghĩ đến bản thân mình thôi. Con không biết là con có các anh chị 
nữa hay sao?" Còn cha tôi thì thích nói: "Con muôn cha mua cho con cái gì vậy? Con nghĩ cha mẹ đúc 
ra tiên hay sao? Con tưởng tiên mọc trên cây hả? Con biệt chúng ta chăng giàu có gi mà.” 


Không phải những lời nói mà chính sự sai lầm trong cơn giận dữ đi cùng những lời nói đó mới làm 
tôi nhớ mãi. 


Có những câu nói sai làm theo kiêu khác như: “Cha đã hy sinh cả đời đê mua nó cho con. Cha mua 
nó cho con vì chưa bao giờ cha có được nó khi còn nhỏ.” 


Tôi có một người hàng xóm không khá giả gì, nhưng cái gara của ông lại chứa đầy đồ chơi của bọn 
trẻ đến độ chừng đậu xe vào đó được. Những đứa trẻ con ông có mọi thứ mà chúng đòi hỏi. Lời nói 
cửa miệng của ông là: “Tôi không muốn chúng phải nếm trải cảm giác thèm khát như tôi hồi nhỏ.” Ông 
không có gì dé dành dụm cho việc học hành của chúng hay cho tuôi già của mình, nhưng bọn trẻ thì có 
mọi thứ đồ chơi mà người ta chế tạo ra. Gần đây ông vừa có một tam thẻ tin dụng mới va dan bon trẻ 
di Las Vegas chơi. Ông nói bang một giọng hy sinh to lớn: "Tôi làm mọi việc cho bọn trẻ." 


Người cha giàu thì ngược lại, hiếm khi ông cho không Mike và tôi cái gì. Thay vào đó, ông hỏi: 
“Các con sẽ làm thé nào dé mua được nó?” Ké cả học phi đại học chúng tôi cũng phải tự chi trả. Điều 
ông muốn chúng tôi học chính là quá trình để đạt được mục đích mình mong muốn. 


Người cha giàu cầm chúng tôi nói: “Tôi không mua nôi vật đó.” Thay vì thê, ông yêu cau con cai 
phải nói răng: “Làm thê nào đê mua được vật đó?” Lý do ông đưa ra là câu nói “Tôi không mua nôi” 
khiên đâu óc bạn ngưng làm việc. Còn câu nói: “Làm thê nào đê mua được vật đó?” sẽ giúp bạn mở trí 


óc ra, buộc bạn phải suy nghĩ và tim kiêm câu trả lời. 


Nhưng quan trọng nhất, người cha giau cảm thấy câu nói “Tôi không mua noi” là một lời nói dối. 
Ông nói: "Tinh thần Con người rất mạnh mẽ. Nó biết rang nó có thé làm được mọi việc." Khi đầu óc 
bạn lười biếng nói rằng: "Tôi không mua nổi," tinh thần nồi giận, còn đầu óc lười biếng của bạn thì có 
bào chữa cho lời nói dối của nó. Cái tinh thần la lên: “Day đi, hãy đến phòng tập thé dục đi!” Và cái 
đầu lười biếng than vãn: "Nhưng tôi mệt. Tôi đã phải làm việc mệt mỏi suốt ngày rồi." Hoặc là cái 
tinh thần sẽ nói: “Tôi muốn phát bệnh và mệt mỏi với cái nghèo lắm rồi. Ta hãy di làm giàu thôi.” Khi 
đó cái đầu lười biếng sẽ nói: "Người giàu tham lam lắm. Vả lại việc đó phiền phức lắm. Như thế 
không an toàn. Có thé tôi sẽ làm mat tiền. Tôi làm việc như thé là quá đủ rồi. Tôi có quá nhiều chuyện 
phải làm. Hãy xem tối nay tôi phải làm gì này. Ông chủ muốn tôi hoàn thành nó vào sáng mai đấy...” 


Câu nói "Tôi không mua nổi” còn mang đến nỗi buồn chán nữa. Việc không tự lo liệu được dẫn 
đến sự nản lòng và thường là cả tinh trạng tri trệ cùng tính lãnh đạm nữa. Còn cau nói “Làm thế nào để 
mua được?” mở ra cả một triển vọng, sự hứng thú và niềm mơ ước. Vì vậy mà e cha giàu không 
quá quan tâm xem các con ông muôn mua cái gì mà là “làm thế nào để mua được nó”, ông tin rằng có 
như thế mới tạo ra một đầu óc mạnh mẽ và một tinh thần năng động. 


Tôi hiểu được rằng ngày nay có hàng triệu người đang mang mặc cảm tội lỗi vì lòng tham lam của 
mình. Đó là một quy định cũ kỹ hình thành ngay từ khi họ còn nhỏ, khi họ ham muôn có được những thứ 
tốt đẹp hơn... 


Khi tôi quyết định phải thoát khỏi vòng Rat Race, mọi chuyện chỉ đơn giản là một câu hỏi: "Làm 
thế nào dé tôi không cần phải làm việc đầu tắt mặt tối nữa?" Và đầu óc tôi bắt đầu dua ra những câu 
trả lời và các giải pháp. Phần khó khăn nhất là phải đấu tranh với quan niệm của cha mẹ tôi rằng 
“Đừng chỉ nghĩ về bản thân mình như thế.” Hay “Tại sao con không nghĩ cho những người khác?” và 
những câu tương tự nhằm làm cho tôi thắm nhuàn cảm giác tội lỗi về sự tham lam của mình. 


Như vậy, làm cách nào để đánh bại được sự lười biếng? Câu trả lời là một chút tham lam. Nếu 
không có một chút tham lam, bạn sẽ không khao khát có được những điều tốt hơn và sẽ không thể tién 
bộ được. Thế giới phát triển là nhờ mỗi người trong chúng ta đều muốn có một cuộc sống tốt đẹp hơn. 
Có được những phát minh mới là vi chúng ta muôn có những thứ tốt hơn. Chúng ta đến trường và học 
hành chăm chỉ vì chúng ta muốn làm một việc gì đó giỏi hơn. Vì vậy, bất cứ khi nào bạn thấy mình 
đang lảng tránh một việc mà bạn biết là nên làm thì điều duy nhất bạn phải tự hỏi mình là “Cái gì dành 
cho tôi?" Hãy tham lam một chút. Đó là phương thuốc tất nhất để chữa sự lười biếng. 


Tuy nhiên, quá tham lam cũng không tốt. Nhưng theo tôi, câu nói hay nhất là của Eleanor 
Roosevelt: “Hãy làm những gì mà trái tim bạn cho là đúng - vì đăng nào thì bạn cũng sẽ bị phê bình. 
Nêu làm bạn sẽ bi chửi rua, còn không làm bạn cũng sẽ bi chùi rua.” 


Ly do thứ 4. Thói quen. Cuộc sống là tắm gương phản chiếu các thói quen hơn là sự giáo dục của 
chúng ta. Sau khi xem bộ phim "Conan" do ngôi sao điện ảnh Arnold Schwarzenegger đóng, một anh 
bạn của tôi ước ao: "Giá như tôi có được một thân hình đẹp như Schwarzenegger...” Hau hết các 
chàng trai khác đều gật đầu đồng ý. 


Một người bạn khác nói: "Tôi nghe nói lúc trước anh ta rất nhỏ bé và gầy trơ xương.” 


“Đúng đấy, tôi cũng nghe nói thế... một người khác thêm vào: “Tôi nghe nói anh ta ép mình tập thé 


dục ở phòng tập hầu như mỗi ngày.” 
“Dĩ nhiên rồi, tôi cá là anh ta sẽ phải làm thế.” 


Một người hay hoài nghi trong nhóm nói: “Còn khuya, tôi cá là anh ta sinh ra đã thé rồi. Mà thôi 
đừng nói chuyện Arnold nữa, chung ta đi uông bia di...” 


Trên day là một ví dụ vé việc các thói quen điêu khiên cách cư xử của con người. Tôi nhớ có lần 
tôi hỏi người cha giàu vé thói quen của những người giàu. Cũng như mọi khi, thay vì trả lời thăng, ông 
muôn tôi học hỏi qua các ví dụ. 

Ong hỏi: "Cha con thường trả hóa đơn khi nào?” 

Tôi nói: "Ngày đâu tháng ạ!” 

Ong lại hỏi: "Thé ông ay có còn lại gi không?” 

Tôi nói: "Rat it a.” 


Nguoi cha giau bao: “Do là ly do chinh khiến ô ong ay phải làm việc vất vả. Ông ấy có những thói 
quen xâu. Cha con thường trả cho người khác trước. Ông ay trả lương cho bản thân sau cùng, nhưng 
chỉ néu như ông ấy có chút gì còn lại.” 


Tôi nói: "Thường thì cha con không còn gì cả. Nhưng ông ấy phải trả hóa đơn mà... Cha muốn nói 
là không nên trả hóa đơn hay sao?” 


Người cha giàu nói: "Dĩ nhiên là không. Việc trả hóa đơn dúng lúc là rất nên làm, nhưng cha luôn 
trả lương cho mình trước, ngay cả trước khi trả cho chính quyên nữa. ” 


Tôi hỏi: "Nhung điều gi sẽ xảy ra nêu cha không có đủ tiên? Khi đó cha sẽ làm gi?" 


Người cha già nói: “Cũng thé thôi. Cha sẽ trả cho mình trước. Ngay cả khi cha đang túng tiền cũng 
vậy. Cột tài sản của cha quan trọng hơn nhiêu so với chính quyên.” 


“Nhưng... người ta không theo đòi nợ cha à?” 


“Có chứ, néu cha không trả tiền. Xem nào, cha không nói là không trả. Cha chỉ nói là cha sẽ trả cho 
mình trước, ngay cả khi cha đang túng tiên thôi...” 


“Nhưng tại sao cha làm được như thế?” 


“Động lực, con a. Con nghĩ ai sẽ phàn nàn nhiêu hơn nêu con không trả - con hay những người chủ 
nợ?” 


“Các chủ nợ chàc chăn sẽ la to hon con rôi. Con sẽ không nói gì nêu như con không trả lương được 
cho mình.” 


“Con thấy đấy, sau khi trả lương cho mình xong, áp lực trả thuế và trả cho các chủ nợ lớn đến nỗi 
buộc cha phải tìm kiêm những dạng thu nhập khác áp lực trả nợ trở thành động lực của cha. Cha phải 
làm thêm các việc khác, mở những công ty khác, buôn ban trong thị trường chứng khoán, làm bat cứ 


việc gì miễn là dé cho những người kia không la hét mình. Áp lực đó buộc cha phải làm việc tích cực 
hơn, buộc cha phải suy nghĩ và trên hết, nó buộc cha phải khôn ngoan hơn và chủ động hơn mỗi khi nói 
đến tiền bạc. Nếu cha trả lương cho mình sau, hắn cha sẽ không bị áp lực nào cả, nhưng cha sẽ khánh 
kiệt." 


“Nghĩa là chính nỗi sợ chính quyền và những người mà cha thiếu nợ đã thúc đây cha?” 


“Đúng đây con a. Con biệt cau chuyện vê một người yêu đuôi dé cho người khác đá cát vào mặt 
mình chưa?” 


Tôi gật dau. “Con đã thay mau quảng cáo cho các bài học cử tạ và rèn luyện thân thé trong truyện 
tranh.” 


“À, hầu hết mọi người đều dé cho những kẻ hay bat nat ay đá cát vào mặt. Cha quyết định tận dụng 
sự sợ hãi này để làm cho mình mạnh hơn, trong khi người khác trở nên yêu hơn. Buộc mình phải nghĩ 
xem làm thé nào dé kiếm thêm tiền cũng giống như đi tập thé dục và làm việc với những cái ta vậy. 
Càng bắt các cơ bắp tỉnh thần của mình luyện tập thì cha càng mạnh hơn. Bây giờ thì cha không e ngại 
gi những người thu thuế hay thu tiền hóa đơn nữa cả.” 


“Vì vậy mà nếu cha trả lương cho mình trước, cha sẽ càng mạnh hơn, cả về tinh thần và về tải 
chính, phải không ạ?” 


Người cha giàu gật dau, tôi nói tiếp: “Và néu cha trả cho mình sau cùng, hoặc không trả gì cả, cha 
sẽ bi yêu đi. Khi đó những người như chủ công ty, quản lý, người thu. thuế, thu tiền hóa đơn và các chủ 
đất sẽ xô day cha suốt đời. Chi vi cha không có những thói quen tốt về tiền bạc.” 


Người cha giảu lại gật đầu: "Cũng như anh chàng yeu ớt bi đá cat vào mặt vay.” 
Lý do thứ 5. Tính kiêu ngạo. Sự kiêu ngạo là một cái tôi quá lớn cộng với sự thiểu hiểu biết. 


Người cha giàu thường bảo tôi: “Những gì cha biết giúp cha kiếm tiền, những gì cha không biết 
làm cho cha mât tiên. Môi lần kiêu ngạo cha lại bị mât tiên vì khi tỏ ra kiêu ngạo, cha thực sự tin răng 
những gi mình không biét là không hê quan trong.” 


Tôi thấy có nhiều người dùng sự kiêu ngạo như một tắm bình phong dé có che giấu sự thiếu hiểu 
biết của mình. Điêu này thường xảy ra khi tôi thảo luận các vân đê tài chính với những kê toán viên 
hay thậm chí là những nhà đâu tư khác. 

Họ có thôi phòng bản thân ho qua cuộc thảo luận. Với tôi thì rõ ràng là họ không biết mình đang 
nói gi ca. Tôi không muôn nói là họ nói dôi, nhưng that sự là họ không nói thực. 

Nhiều người trong thế giới tài chính và đầu tư hoàn toàn không có khái niệm gì về những điều họ 
đang nói. Hâu hêt mọi người trong ngành công nghiệp tiên bạc này chỉ phun ra những lời rao hàng như 
những người ban xe hơi cũ vậy. 


Khi bạn biết rằng mình không hiểu biết về một lĩnh vực nao đó, hãy bắt đầu tự giáo dục chính minh 
băng cách tìm một chuyên gia hay tim đọc một cuôn sách nói vé lĩnh vực ây 


CHUONG 9 


SỰ KHỞI ĐÀU 


Để trả lời câu hỏi: "Tôi có thé bat đầu như thé nào?” tôi thường đưa ra phương pháp suy nghĩ ma 
tôi đã trải nghiệm qua một thời gian dài. Thực sự rất dễ tìm được những vụ giao dịch lớn. Tôi thề như 
thé day. Cũng như tập chạy xe dap vậy thôi, sau một chút lao đảo ban đầu thì mọi việc cũng giống như 
ăn bánh vậy. Nhưng khi nói đến tiền bạc thì quyết định vượt qua giai đoạn lao đảo này là chuyện riêng 
Của mỗi người. 


Dé tìm được một “vụ giao dich cả đời” trị giá hàng triệu đô la, chúng ta phải kêu gọi đến khả năng 
tài chính bàm sinh của mình. Tôi tin rằng mỗi người chúng ta đều có một khả năng tài chính thiên bam. 
Vấn dè là thiên tư này hãy còn yên ngủ và đang chờ được đánh thức. Nó ngủ yên vì nền văn hóa của 
chúng ta đã giáo dục chúng ta răng sự yêu thích tiền bạc là nguồn sốc của mọi tai hoa. Nó khuyến 
khích chúng ta học một nghề nghiệp dé có thé làm việc kiếm tiền, nhưng nó không dạy chúng ta phải 
làm thé nào để tiền bac làm việc cho mình. Nó bảo chúng ta đừng lo lắng về van đề tài chính trong 
tương lai, vì công ty hay chính quyền sẽ chăm sóc cho chúng ta khi ta về hưu. Tuy nhiên, cuối cùng thì 
chính con cái của chúng ta, cũng được giáo dục trong hệ khống trường học y như vậy, sẽ phải trang trải 
những điều đó. Những gi được truyền lại là hãy làm việc tích cực, kiếm tiền và dùng tiền, khi nào túng 
bắn thì luôn có thể đi mượn. 


Không may là đa số người ta tin vào những giáo điều trên, đơn giản vì tìm việc và kiếm tiền luôn 
dễ dàng hơn nhiều. Nếu bạn không nằm trong số đông này, tôi xin đưa ra 10 bước để đánh thức khả 
năng tài chính thiên bàm của bạn. Đây là 10 bước mà cá nhân tôi đã thực hiện và thấy rất hữu hiệu. 
Nếu bạn muốn làm theo một vài điều trong số nảy thì rất tốt. Nếu không thì hãy dựa vào khả năng tài 
chính thiên bàm của mình dé phát triển một danh sách riêng của bạn. 


Khi ở Peru với một người đã làm công việc đào vàng suốt 45 năm, tôi hỏi ông ày vi sao lại quá tự 
tin trong việc tìm vàng như vậy. Ong trả lời: “Vàng ở mọi nơi. Nhưng hâu hêt mọi người đều không 
được huàn luyện dé nhìn thây nó.” 


Và đó quả là sự thật. Đối với bất động sản, tôi có thể đi ra ngoài và trở về với bốn hay năm vụ 
giao dịch lớn trong một ngày, trong khi một người bình thường sẽ đi và không tìm thấy gi cả, cho dù cả 
hai cùng đến một vùng như nhau. Nguyên nhân là vi họ đã không dành thời gian dé phát triển kha năng 
tài chính thiên bam của mình. 

10 bước dé phát triển kha năng tài chính thiên bam của bạn - đây là quá trình phát triển một quyền 
năng mà Chúa đã ban cho bạn và nó sẽ thực sự là một quyền năng chỉ khi nào bạn có thé điều khién 
duoc no. 


1. TOI CAN LY DO HON LA MOT THUC TE: 


Sức mạnh của tinh than. Nếu bạn hỏi mọi người xem họ có thích được giàu có và tự do tài chính 
hay không, họ sẽ trả lời là “có”. Nhung con đường này có vẻ quá dai và phải leo qua nhiều đôi núi 
trong khi chỉ cần làm việc kiếm tiền và trao số tiền còn dư cho người môi giới sẽ dè dàng hơn rất 
nhiều. 


Có lần tôi gap một cô gái trẻ ôm mộng có mặt trong đội bơi thi Olympic của Mỹ. Trong thực té, cô 


gái phải thức dậy lúc 4 giờ sáng mỗi ngày dé tập bơi trong 3 giờ trước khi đến trường. Cô không đủ 
thời gian để tham gia tiệc tùng với bạn bè vào những tối thứ Bảy. Nhưng cô vẫn phải học và có đạt 
điểm cao như mọi người khác. Khi tôi hỏi điều gi đã thúc day cô đến mức có sự hy sinh siêu phàm như 
vậy, cô nói một cách đơn giản: "Tôi làm điều đó cho bản thân mình và cho những người mà tôi yêu 
mến. Chính tình yêu đã giúp tôi vượt qua trở ngại và hy sinh.” 


Một lý do hay một mục đích là sự kết hợp giữa cái “muốn” và cái “không muốn”. Khi người ta hỏi 
tôi nguyên nhân của việc muốn trở nên giàu có là gì, tôi thường trả lời: đó chính là sự kết hợp giữa 
những cảm xúc sâu sắc "muốn" và “không muốn”. 


Tôi sẽ liệt kê ra vài ví dụ. Đầu tiên là cái “không muốn”, vì nó tạo ra cái “muốn”. Tôi không muốn 
phải làm việc đầu tắt mặt tối suốt đời. Tôi không thích phải làm một nhân viên suốt đời. Tôi không 
thích cha tôi luôn phải làm việc vất vả suốt đời và bị lấy đi phần lớn những øì ông ấy làm ra cho đến 
chết. Người giàu thì không như thế. Họ làm việc tích cực và truyền lại mọi thứ cho con cháu mình. 


Bây giờ là den cái muôn. Tôi muôn rảnh rỗi đi du lịch vòng quanh thé giới và sông theo ý thích 
của mình. Tôi muôn có thê làm được như thê khi mình còn trẻ. Đơn giản là tôi muôn được tự do. Tôi 
muôn quan lý thời gian và cuộc sông của chính mình. Tôi muôn tiên bạc phải làm việc cho tôi. 


Đó là những nguyên nhân sâu kín đã giúp tôi đứng dậy, bước đi tiếp sau những thua cuộc và vấp 
ngã. Thé còn những ham muôn của bạn là gi? Nêu chúng không đủ mạnh mẽ, thực tê khó khăn của con 
đường trước mặt có thê sẽ khiên bạn nản lòng đây. 


2. MỖI NGÀY TÔI DEU CÓ NHỮNG LỰA CHỌN 


Quyền lực của sự chọn lựa. Đây là lý do chính khiến người ta muốn sống trong một đất nước tự 
do. Chúng ta muôn có quyên lựa chọn. 


Lúc nhỏ, tôi rất thích chơi cờ tỷ phú và khi đã trưởng thành tôi vẫn rất thích chơi trò này. Tôi còn 
có một người cha giàu, người đã chỉ cho tôi thấy sự khác biệt giữa tài sản và tiêu sản. Ngay từ lúc 
còn nhỏ, tôi đã quyết phải trở nên giàu có, và tôi biết tất cá những gì mình phải làm là học cách kiếm 
được tài sản, những tài sản thực sự. Người bạn thân nhất của tôi, Mike, đã có sẵn một cột tài sản trong 
tay mình, nhưng anh vẫn chọn phải học dé giữ và phát triển nó. Nhiều gia đình giàu có đánh mat tài sản 
ở các thế hệ sau, đơn giản vì những thế hệ sau đó không được huấn luyện để trở thành những người 
quản lý tài sản tốt. 


Với 90% dân số, giàu có sẽ đem đến “lắm rắc rối”. Vì vay mà họ nghĩ ra những câu nói như: “Tôi 
không quan tâm đến tiền bạc”, “Tôi sẽ không bao giờ làm giäu”, “Tôi không phải lo lang gi, tôi còn trẻ 
làm", “Khi nào kiếm ra tiền, lúc đó tôi sẽ nghĩ đến chuyện tương lai” hay “Chồng, vợ tôi mới là: 
người lo việc tài chính”. Vấn đề của những câu nói trên là chúng cướp đi từ những người chọn cách 
suy nghĩ như vậy 2 thứ: một là thời gian, tài sản quý nhất của bạn, và hai là sự học hỏi. Bạn không có 
tiền, đó không phải lý do để bào chữa cho việc không chịu học. Nhưng đó là cái mà hàng ngày chúng 
ta lựa chọn, và thực hiện với toàn bộ thời gian, tiền bạc và có nhét chúng vào đầu mình có là quyên 
lực của sự chọn lựa. Tất cả chúng ta đều được chọn lựa. Tôi đã chọn được giàu có, và mỗi ngày tôi 
đều lựa chọn như thé. 


HÃY ĐẦU TƯ VÀO VIỆC HỌC TRƯỚC TIÊN: Trên thực tế, cột tài sản thực sự duy nhất 
chính là trí óc của bạn, công cụ quyền lực nhất mà bạn có khả năng chỉ phối. Khi tôi nói vé quyền 


lực của sự lựa chọn, mỗi chúng ta dën đang chọn xem mình cân phải nhớ những gi khi đã đủ lớn. Bạn 
có thé xem MTV suốt ngày, đọc những tạp chí chơi gôn, học làm đồ góm hay đến một lớp học kế hoạch 
tài chính. Hầu hết mọi người đều chỉ bỏ tiền ra mua sự đầu tư hơn là phải đầu tư vào việc học cách 
đầu tư trước. 


Gần đây một người bạn của tôi, một phụ nữ giàu có, mới bị mat trộm. Tên trộm cuỗm mat một 
chiéc TV, VCR và không đụng dên một cuôn sách nào. Tương tự như vậy, 90% dân sô mua máy truyền 
hình và chi có khoảng 10% mua sách dạy kinh doanh hay dau tư vê đê nghiên ngầm. 


Tôi rất thích đến những hội nghị chuyên đề. Năm 1973, tôi xem TV và thấy quảng cáo về một hội 
nghị chuyên dé kéo dài 3 ngày về việc làm thé nào dé mua bat động sản mà không phải trả tiền mặt. 
Tôi bỏ ra 385 $ để tham dự và khóa học này đã đem lại cho tôi nhiều triệu đô la. Nhưng quan trọng 
hơn, nó đã đem sinh khí đến cho tôi. Tôi không phải làm việc gì trong suốt quãng đời còn lại nữa chỉ 
nhờ một khóa học này. Mỗi năm tôi tham dự ít nhất là 2 khóa như vậy. 


Tôi thích những cuốn băng ghi âm vì tôi có thé nhanh chóng quay lại từ đầu. Tôi đã nghe cuốn băng 
của Peter Lynch, có những điều ông ấy nói mà tôi hoàn toàn không đồng ý. Thay vì tỏ ra kiêu ngạo và 
phê phán ông, tôi bàm 1 nút “rewind” và nghe lại đoạn băng 5 phút của ông ít nhất là 20 lần hay nhiêu 
hơn nữa. Và bắt thình lình, bằng cách làm cho đầu óc mình cởi mở hơn, tôi đã hiểu được tại sao ông ấy 
lại nói như thế. Giống như một phép thần thông vậy. Tôi cảm thấy dường như mình vừa mở được một 
cánh cửa vào tư tưởng của một trong những nhà đầu tư lớn nhất thời đại. Tôi đã có thé hiểu thấu một 
cách sâu sắc nguồn tài nguyên học van và kinh nghiệm không 16 của ông. 


Kết quả thực tế là tôi vẫn giữ cách suy nghĩ cũ của mình, nhưng lại có thêm cách nhìn của Peter 
trong cùng một vấn đề hay tình huống tương tự. Tôi có hai cách nghĩ thay vì chỉ một. Có thêm một cách 
phân tích vẫn đề theo khuynh hướng khác quả là vô giá. Ngày nay tôi thường tự hỏi mình: “Peter Lynch 
sẽ làm điều nảy như thế nào? Hay Donald Trump, Warren Buffett, George Soros, họ sẽ giải quyết thế 
nào?" 


Cách duy nhất có thé thâm nhập vào năng lực tinh than không lồ của họ là cần phải khiêm tốn chịu 
khó tìm đọc hay lắng nghe những gi họ nói. Những người kiêu ngạo hay phê phán thường là những 
người có lòng tự trọng thấp và luôn sợ mạo hiểm. Bạn thấy đó, khi học một điều gi mới, bạn cần phải 
phạm sai lầm thì mới có thể hiểu thấu được tẤt cả những øì mình đang học. 


Nếu bạn đã đọc đến đây thì có lẽ sự kiêu ngạo đối với bạn không thành van đề nữa rồi. Những 
người kiêu ngạo hièm khi chịu đọc sách hay mua băng. Tại sao phải mua chứ? Họ là trung tâm của vũ 
trụ cơ mà. 


Rất nhiều người “thông minh” thường tranh cãi hay tỏ ra phòng thủ khi có một ý kiến khác mâu 
thuẫn với cách nghĩ của họ. Trong trường hợp đó, cái gọi là sự thông minh, kết hợp với tính kiêu ngạo 
sẽ thành ra "sự không hiểu biết." Chúng ta đều tin rằng những người có học vấn cao là những người 
khôn ngoan, nhưng bản cân đối thu cht của họ thường lại vẽ nên một bức tranh khác. Một người thực 
sự thông minh luôn chào đón những ý tưởng mới, vi chúng có thé bő sung vào khối hòa hợp những ý 
tưởng được tích lũy. Lắng nghe quan trọng hơn nói. Nếu đó không phải là sự thật thì hắn Chúa đã 
không ban cho chúng ta hai tai và chỉ có một miệng. Rất nhiều người nghĩ bằng miệng, thay vì lăng 
nghe đề tiếp thu những ý tưởng và triển vọng mới. Họ tranh cãi mà không chịu đặt một câu hỏi nào. 


Tôi không có tinh thần “Làm giàu nhanh” như thường thấy ở hàu hết những người chơi xố só hay 
các con bạc trong sòng bạc. Có thé tôi có vốn rồi lại hết vốn, nhưng tôi được, một sự rèn luyện đáng 
ké. Nếu bạn muốn lái máy bay, tôi khuyên bạn hãy di học trước đã. Tôi luôn rät sửng sốt trước những 
người mua chứng khoán hay bất động sản mà không bao giờ đầu tư vào tài sản lớn nhất - bộ óc của họ. 
Chỉ mua một hai ngôi nhà không thê bien bạn thành một chuyên gia bất động sản được đâu. 


3. CHỌN BẠN CHO CAN THẬN. 


Sức mạnh của sự giao thiệp. Trên hết, tôi không chọn bạn vì tình hình tài chính của họ. Tôi có 
những người bạn thực sự trung thành với cái nghèo cũng như những người bạn có thể kiếm được hàng 
triệu đồng mỗi năm. Vấn đề là tôi học hỏi từ tất cả những người bạn của mình và ý thức được rằng 
mình đang cô găng học hỏi họ. 


Ở đây có một khác biệt mà tôi muốn làm rõ. Tôi để ý thấy những người có tiền thường thích nói về 
chủ đề tiền bạc. Còn những người bạn mà tôi biết là đang gặp khó khăn về tài chính thì không thích nói 
đến chuyện tiền bạc, kinh doanh hay đầu tư. Họ nghĩ rằng như thé là khiém nhã hoặc không trí thức. 
Tôi học hỏi từ tät cả mọi người và tìm hiểu những gi mình không nên làm... 


Tôi có vài người bạn có thể phát triển được hơn một ty đô la chỉ trong một khoảng thời gian nhắn. 
Ba người trong sô họ cùng kế lại một hiện tượng giống nhau: những người bạn nghèo của họ không bao 
giờ đến hỏi xem làm thế nào để được như thế, mà họ chi đến hỏi xin một trong hai thứ hoặc cả hai: 1. 
một số tiền nợ, hoặc 2. một công việc. 


CANH BAO: Đừng nên nghe theo những người hay sợ hãi. Họ có thé rất đáng mến, nhưng khi nói 
đến chuyện tiền bạc, nhất là khi nói đến chuyện đầu tư thì họ giống những chú gà con cứ luôn miệng la 
“Trời sắp sập.” Lúc nào họ cũng có thê cho bạn biết tại sao một cái gì đó sẽ không có kết quả. Vấn đề 
là mọi người đều lắng nghe họ, nhưng những người chấp nhận các thông tin am đạm bat hạnh này một 
cách mù quáng cũng lại là những chú gà con, như thé thôi... 


Nếu bạn xem CNBC, mỏ vàng của cae thông tin đầu tư, ban sẽ thay ho thường có một danh sách 
những người được gọi là các “chuyên gia”. Khi một chuyên gia nói thị trường sẽ sup đồ người khác sẽ 
nói là thị trường sắp bùng nỗ. Nếu khôn ngoan, bạn hãy lắng nghe cả hai người. Hãy giữ một đầu óc 
phóng khoáng vì cả hai chuyên gia đều đưa ra những điểm rất có lý... 


Có nhiều người bạn thân có khuyên tôi nên tránh khỏi những vụ giao dịch. Vài năm trước môt 
người bạn nói với tôi rằng anh ta rất hào hứng vì có được một tờ giấy chứng nhận gởi tiền với lãi suất 
6%. Tôi nói anh ta là tôi kiếm được đến 16% từ chính quyền nhà nước. Ngày hôm sau, anh ta gởi cho 
tôi một bài báo nói rằng, việc đầu tư là rất nguy hiểm. Bây giờ hàng năm tôi nhận được 16% tiền lãi, 
còn anh ta vẫn chỉ có 6%. 


Có thể nói rằng một trong những điều khó nhất khi xây dựng tài sản là phải chân thực với chính 
mình và phải sẵn sàng không đi chung đường với đám đông. Bởi vì trong thị trường, một đám đông 
thường đến trễ và thường dé bi “làm thịt”. Nếu có một vụ làm ăn lớn được đăng ngay ở trang dau của 
một tờ báo thì trong hầu hết các trường hợp là bạn sẽ đến trễ. Hãy tìm một vụ giao dịch mới. Như 
những người chơi lướt sóng thường nói: "Luôn luôn có những cơn sóng khác." Những người hấp tấp 
bắt cho kịp một cơn sóng trễ thường chỉ là những người đi dọn đẹp. 


Các nhà đầu tư khôn ngoan không có điều chỉnh thị trường. Nếu bỏ lỡ một cơn sóng, họ sẽ 


tìm đợt sóng tiếp theo và vào đúng vi trí kịp thời khi chúng đến. Điều này rất khó với hầu hết các 
nhà đầu tư vì phải mua một thứ không được ưa chuộng quả là kinh khủng. Những nhà đầu tư nhút nhát 
cũng giống như những con cừu đi thành đám đông. Hoặc chính sự tham lam lôi kéo họ vào khi những 
nha đầu tư khôn ngoan đã giành phần xong và đi mat. Những nhà đầu tư khôn ngoan bỏ vốn đầu tư khi 
nó còn chưa phô biến. Họ biết răng họ kiếm được lợi nhuận khi mua chứ không phải khi bán. Họ kiên 
nhân chờ đợi. Như tôi đã nói, họ không điều chỉnh thị trường. Cũng như một người lướt sóng, họ phải 
vào vị trí săn sàng khi cơn sóng lớn kế tiếp sắp đến. 


Tất cả những điều này đều là “thương mại nội bộ”. Có những dạng thương mại nội bộ không hợp 
pháp và có những dạng thương mại nội bộ hợp pháp. Nhưng dù là dạng nào thì chúng van là thương 
mại nội bộ. Khác biệt duy nhàt là bạn đang ở cách xa "nội bộ đên mức nào”. 


Tiền bạc được làm từ thông tin. Bạn muốn nghe nói về một cuộc bùng nó sắp tới, tham gia vào 
hay tách ra trước cuộc suy sụp kế tiếp? Tôi không nói rằng hãy làm điều đó một cách bất hợp pháp, 
nhưng bạn càng hay biết sớm thì bạn sẽ cảng có nhiều cơ hội tốt để kiếm được lợi nhuận với mức rủi 
ro tôi thiểu. Đó là những điều mà bạn bè có thể giúp bạn. Và đó chính là trí thông minh tài chính. 


A. NAM VỮNG MOT CÔNG THỨC ROI HÃY HỌC MỘT CÔNG THỨC MỚI: 


Quyền lực của việc học hói nhanh chóng. Muốn làm ra bánh mì, mỗi người làm bánh mì phải 
theo một công thức. Với việc kiêm tiên cũng vậy. Đó là lý do tại sao tiên còn được gọi là "bột nhäo" 


(dough). 


Hầu hết chúng ta đã nghe câu nói: “Ăn thế nào thì người thế ấy”. Tôi có một câu tương tự: "Học 
thế nào thì nguòl thé ay.” Nói cách khác, hay cân thận với những øì bạn học tập và nghiên cứu, vì đầu 
óc bạn có khả năng tác động mạnh đến nỗi bạn sẽ trở thành những gi mà ban đưa vào trí óc mình. Vi 
dụ, neu ban học nấu ăn, bạn sẽ có khuynh hướng trở thành một đầu bếp. Nếu không muốn làm đầu bếp 
nữa thì bạn phải đi học thêm một cái khác, ví dụ như học ngành sư phạm. Sau khi nghiên cứu về việc 
giảng dạy, thường thì bạn sẽ trở thành một giáo viên. Và mọi chuyện cứ trôi di như thế. Hãy lựa chọn 
cần thận những øì mình muốn học. 


Khi nói về tiền bạc, phần lớn mọi người làm theo một công thức chung mà họ học được ở trường. 
Đó là làm việc để kiếm tiền. Một công thức mà tôi thấy có ảnh hưởng rất lớn trên thế giới là mỗi ngày, 
hàng triệu người thức dậy, di làm, kiếm tiền, trả hóa đơn, cân bang thu chi, mua ít công trái chung và 
lại đi làm tiếp. Đó là công thức hay một phương pháp cơ bản. 


Nếu bạn mệt mỏi với những gi đang làm hay nếu bạn không kiếm đủ tiền, đơn giản đó là lúc cần 
thay đôi công thức kiêm tiên của bạn. 


Khi 26 tuôi, tôi đến một lớp học cuối tuần có tên gọi “Làm thé nào dé mua những bất động sản bi 
tịch thu dé thé nợ”. Tôi học được một công thức. Điều kế tiếp là phải được rèn luyện dé có thé áp 
dụng những gi mình đã học vào thực tế. Hầu hết mọi nguòl dèu khựng lại tại điểm này. Trong 3 nam, 
khi làm việc với Xerox, tôi đã dùng thời gian rảnh của mình dé học cách năm vững nghệ thuật mua bat 
động sản tịch thu thế nợ. Tôi làm ra vài triệu đô la bằng công thức này nhưng với ngày nay thì như thế 
là quá chậm chạp và có quá nhiều người đang thực hiện điều đó. 


Vì vậy sau khi nắm vững công thức đó, tôi tiếp tục tìm kiếm các công thức khác. Trong nhiều lớp 
học, dù tôi không hê dùng đên những thông tin mình đã học trực tiêp nhưng vân luôn tìm kiêm những 


thông tin mới. 


Tôi tham gia những lớp học chỉ dành cho những nhà buôn gạo cội, những lớp học cho những nhà 
buôn hàng tùy chọn cũng như những lớp học cho tất cả mọi người muốn học. Tôi tách khỏi liên minh 
của mình, ở trong một căn phòng đầy những con người có học vị tiến sĩ vật lý nguyên tử và khoa học 
không gian. Tuy nhiên, tôi học được nhiều thứ làm cho việc đầu tư chứng khoán và bất động sản của 
mình có ý nghĩa hơn và sinh lợi nhiều hơn nữa. 


Hầu hết những trường đại học mới thành lập và đại học công lập đều có lớp học về lập kế hoạch 
kê toán tài chính va dau tư truyền thông. Đó là những nơi tuyệt vời dé bat dau. 


Vì vậy, tôi luôn tìm kiếm một công thức nhanh chóng hơn. Đó là lý do tại sao dù cùng có một nền 
tảng khá thông thường nhưng trong một ngày tôi vân có thê làm ra nhiêu tiên hơn nhiêu người khác làm 
việc suốt đời. 


Còn một khía cạnh khác cần lưu ý. Thế giới thay đổi như vũ bão ngày nay không thèm xét đến phần 
nhiều những điều bạn biết, vì thường thì những điều bạn biết đều đã cũ mắt rồi. Cái chính là bạn có thể 
học nhanh đến mức nào. Kỹ năng này quả là vô giá. Nó vô giá vì néu có thé, nó sẽ giúp bạn tìm ra 
những công thức - phương pháp kiếm tiền nhanh hơn. Làm việc vất vả để kiếm tiền chỉ là một công 
thức cũ mà người ta đã nghĩ ra vào thời thượng cổ. 


5. HÃY TRẢ CHO MÌNH TRƯỚC 


Sức mạnh của kỷ luật bản thân. Nếu bạn không thể kiềm chế được chính mình thì đừng cố làm 
giàu. Có thé gia nhập quân đội hay một tôn giáo nào đó để có thể tự kiềm chế chính mình. Thật chẳng 
có ý nghĩa gì khi đầu tư, kiếm tiền rồi lại quăng nó qua cửa số. Chính sự thiếu kỷ luật bản thân đã làm 
cho hầu hết những người trúng số bị phá sản sau khi trúng hàng triệu đô la. Chính sự thiếu kỷ luật bản 
thân đã làm cho những người được tăng lương lập tức đi ra ngoài và mua một chiếc xe hơi hay làm 
một chuyến du ngoạn và sau đó thì mắc nợ... 


Thật khó mà nói bước nào trong 10 bước này là quan trọng nhất. Nhưng trên hết, đây có lẽ là bước 
khó thực hiện nhât nêu đó không phải là một phân bản chât của bạn. Tôi dám nói rắng: chính sự thiêu 
kỷ luật cá nhân là nhân tô khác biệt sô 1 giữa người giàu, người nghèo và người trung lưu. 


Nói một cách đơn giản, những người có lòng tự trọng và tinh thần chịu đựng thấp đối với các áp 
lực tài chính sẽ không bao giờ giàu lên được. 


Như đã nói, tôi học được một bai học từ người cha giàu là “thé giới sẽ xô day con di”. Thế giới 
xô đây những người thiêu khả năng tự kiêm chê và kỷ luật bản thân, và đây họ trở thành nạn nhàn của 
những người có kỷ luật riêng mình. 


Trong những lớp học kinh doanh mà tôi dạy, tôi thường nhắc mọi người không nên tập trung quá 
nhiều vào san phẩm hay dịch vụ của mình mà hãy tập trung vào việc phát triển kỹ năng quản lý. Ba kỹ 
năng quan trọng nhất cần có dé bắt đầu việc kinh doanh riêng là: 


1. Quản lý vòng quay tiền mặt. 


2. Quản lý nhân sự. 


3. Quản lý thời gian cá nhân. 


Có thé nói rằng ba kỹ năng quản lý trên được áp dụng cho mọi thứ chứ không chỉ cho các doanh 
nghiệp, đó là ba vân dè trong cuộc sông của mỗi cá nhân, mỗi gia đình, mỗi công việc kinh doanh, mỗi 
tô chức từ thiện, mỗi thành phố hay mỗi quốc gia. 


Mỗi kỹ năng đều được nâng cao nhờ kỷ luật bản thân. Tôi không bao giờ xem nhẹ câu nói của 
người cha giàu: “Hãy trả lương cho mình trước nhàt. " 


Như tôi đã nói, sự hiểu biết tài chính cho phép người ta đọc các con số, và các con số kế chuyện 
cho họ nghe. Nhìn vào bản kê thu nhập và bản cân đôi thu chi của ai đó, tôi có thê thây liệu một người 
hùng hôn nói “hãy trả cho mình trước” có thực sự làm như những gi ho thuyét giáo hay không. 


Một bức tranh đáng giá bằng hàng ngàn lời nói. Vì vậy, một lần nữa hãy so sánh bản kê tài chính 
của những người trả lương cho mình trước với những người khác. 


Những người trẻ 
cho mình trước Công việc 


Thuế 
ién thuê nha 
Thức ăn 


Tải sản 
Tiet kiệm 
Dau tư 


Hãy nghiên cứu sơ đồ trên và chú ý xem bạn có thê thay được sự khác biệt hay không. Xin nhac lại 
là phải hiểu được vòng quay tiền mặt thì bạn moi hiểu được câu chuyện. Hầu hết mọi người chỉ nhìn 
vào những con số mà không đọc được gì cả. Nếu thực sự có thê hiểu được quyền lực cửa vòng quay 
tiền mặt, bạn sẽ nhanh chóng nhận ra những sai lầm trong bức tranh kế tiếp, hoặc tại sao hơn 90% dän 
số phải làm việc cật lực suốt đời và cần đến những hỗ trợ của chính quyền như phúc lợi xã hội khi 
không còn có thé làm việc nữa. 


Bạn có thấy không? Sơ đồ trên phản ánh những hoạt động của một cá nhân chọn trả cho bản thân 
trước. Môi tháng, họ bỏ tiên vào cột tài sản trước khi trả chi phí hàng tháng. Dù có hàng triệu người 
hiệu được câu nói "Hãy trả cho mình trước”n hưng trên thực tê, họ vân luôn trả cho bản thân sau cùng. 


Giờ thì tôi đã có thể nghe những tiếng la ó từ những người tin tưởng một cách chân thành vào việc 
cần trả hóa đơn trước nhất, và tiếng phản đối của những người “có trách nhiém" luôn trả hóa đơn đúng 
lúc. Tôi không bảo bạn nên tỏ ra vô trách nhiệm và đừng trả hóa đơn. Tôi nói rằng hãy làm theo những 
gi cuốn sách nói, hãy “trả cho mình trước”. Và sơ đồ trên là bức tranh kế toán mô tả chính xác hành 
động đó chứ không phải như bức tranh sau đây: 


Công việc 


Những người trả 
cho người khác 
trước và thương thi 
không côn lại gi cà 


Thuê 
Tiên thuê nhà 


Tiêu sản 


Có nhiều năm tháng trong đời tôi, vì một nguyên nhân nào đó mà vòng quay tiền mặt ít hơn rất 
nhiều so với các hóa đơn nhưng tôi vẫn luôn trả cho mình trước. Các nhân viên kế toán của tôi kinh 
hoảng la lên: “Cơ quan thuế vụ sẽ tống anh vào tù.” “Anh sẽ không được dùng loại thẻ tin dụng này 
nữa đấy!” “Người ta sẽ cắt điện mất!” Tôi vẫn cứ trả cho mình trước. 


Vì sao vậy? Vì đó là sức mạnh kỷ luật bản thân và sức mạnh của tinh thần, hay nói một cách bình 
dân hơn, đó là sự gan góc. 


Như người cha giàu đã dạy tôi trong tháng đầu tiên làm việc với ông ấy, hầu hết mọi người đều để 
cho thê giới xô day mình di. Hay can đảm di ngược dòng nước va bạn sẽ giàu lên. Có thê ban không 
yêu đâu, nhưng khi nói đên tiên bạc thì hâu hêt mọi người đêu trở nên nhút nhát. 


Dù luôn trả hóa đơn sau cùng nhưng tôi đủ khôn ngoan tai chính để không bị rơi vào một tình trạng 
khó khăn. Tôi không thích chịu những món nợ tiêu dùng. Thực sự thì tôi có rất nhiều món tiêu sản, 
nhưng tôi không phải trả tiền cho chúng mà người khác phải trả cho các tiêu sản của tôi. Đó là những 
người thuê nhà. Vì vậy, quy luật đầu tiên khi trả lương cho mình trước là không để bị mắc nợ. Dù trả 
hóa đơn sau cùng nhưng tôi phải thu xếp sao cho mình chỉ phải trả những hóa đơn nhỏ không quan 
trọng mà thôi. 


Thứ hai, khi thỉnh thoảng bi túng tiền, tôi vẫn trả cho mình trước. Tôi để cho các chủ nợ la làng 
lên. Tôi thích họ tỏ ra kiên quyết với mình. Vì sao vậy? Vì chính những người này đã giúp tôi. Họ 
buộc tôi phải đi ra ngoài và kiếm nhiều tiền hơn. Vì vậy mà tôi luôn trả cho mình trước, cứ đầu tư tiền 
bạc và cứ để các chủ nợ la ó. Nói chung thì dú sao, tôi vẫn thường trả họ đúng hạn mà. Vợ chồng tôi 
có một uy tín tuyệt vời. Chúng tôi không dé mình bi áp lực phải sử dụng số tiền tiết kiệm hay thanh 
toán các cô phần đề trả những món nợ tiêu dùng. Như thế là không thông minh tài chính. 


Vậy câu trả lời là: 


1. Đừng vướng vào những món nợ qua lớn mà bạn phải trả. Hãy chi phí ít thôi. Hãy xây dung tài 
sản trước roi hãy mua một ngôi nha lớn hay một chiếc xe dep. Dé bi kẹt vào vòng Rat Race là một 
điều không thông minh chút nào. 


2. Khi bị túng tiên, hãy dè các áp lực dè xuóng bạn làm nên chuyện và đừng lún sâu vào việc tiêu 


xài hay đầu tư quá mức. Hãy dùng áp lực dé buộc thiên tư tài chính của bạn phải nghĩ ra những cách 
kiếm tiền mới và sau đó hãy trả hóa đơn đi đã. Hăn sau đó bạn sẽ có thể tăng khả năng kiếm tiền cũng 
như trí thông minh tài chính của mình lên. 


Nhiều lần tôi đã bị kẹt vào tình trạng khó khăn tài chính và phải tìm cách tạo ra nhiều thu nhập hơn, 
trong khi vẫn trung thành bảo vệ những tài sản trong cột tài sản của mình. Nhân viên kế toán của tôi la 
làng lên và bién di tìm cách trang trải, nhưng tôi vẫn như một người lính anh düng bảo vệ Pháo đài Tài 
sản của minh. 


Người nghèo có những thói quen nghèo. Một thói quen xấu phô biến là tính “xài hoang”. Người 
giàu biét rang chỉ nên tiệt kiệm dé làm ra nhiêu tiên hơn chứ không phải đê trả hóa don. 


Tôi biết những câu này nghe có vẻ thô bạo, nhưng như tôi đã nói, nếu bạn không cứng răn với 
chính mình thì thê giới sẽ xô đây bạn đi. 


Nếu bạn không thích phải chịu áp lực tai chính thì hãy tìm một công thức cho riêng mình. Một công 
thức tôt là cat giảm chi phi, cat tiên vào ngân hang, trả thuê thu nhập, mua công trái bao đảm và giữ 
mức sông trung bình. Nhưng điêu này lại trái với quy luật “trả cho mình trước”. 


Quy luật này không khuyến khích bạn tự hy sinh hay kiêng khem tài chính. Sống phải có thụ hưởng. 
Nếu bạn kêu gọi thiên tư tài chính của mình, bạn có thể tận hưởng những niêm vui trong cuộc sông, 
giàu có và thanh toán hết hóa đơn mà không phải hy sinh cuộc sống tươi đẹp của mình. Và đó chính là 
trí thông minh tài chính. 


6. HÃY TRÀ LƯƠNG HẬU HĨNH CHO NHỮNG NGƯỜI MÔI GIỚI: 


Sức mạnh của những lời khuyên tốt. Tôi thường thay người ta treo một tắm bảng trước nia ghi là 
“Nhà bán”. Hay tôi thay trên TV ngày nay, nhiều người tự nhận là “những nhà môi giới ha giá.” 


Người cha giàu dạy chúng tôi hãy làm theo điều ngược lại ông tin vào việc trả công hậu hĩnh cho 
những nhà chuyên môn, và tôi cũng làm theo chính sách đó. Ngày nay, tôi có những luật sư, kế toán, 
những nhà môi giới bất động sản và những người mua bán cô phần chứng khoán tuyệt vời. Vì sao vậy? 
Vì nêu những người này có chuyên môn giỏi thì sự phục vụ của họ sẽ đem tiền đến cho bạn. Và họ cảng 
làm ra nhiều tiền thì tôi sẽ càng làm được nhiều tiền. 


Chúng ta đang sống trong thời đại thông tin. Thông tin là vô giá. Một người môi giới chứng khoán 
có thê cung càp thông tin cho bạn hay dành thời gian để hướng dẫn bạn. Có một số nhà môi giới chứng 
khoán sẵn sàng làm việc này cho tôi. Một số người đã dạy tôi khi tôi có rất ít hay không có tiền, và cho 
đên ngày nay tôi vân còn làm việc với họ. 

Những gi tôi trả cho một người môi giới chứng khoán là quá bé nhỏ so với số tiền mà tôi kiếm 
được nhờ những thông tin họ cung câp. Tôi thích những người môi giới bât động sản hay môi giới 
chứng khoán của tôi kiêm được nhiêu tiên. Vì như vậy thường có nghĩa là tôi làm ra ràt nhiêu tiên. 

Một người môi giới giỏi sẽ tiết kiệm thời gian kiếm tiền cho tôi - ví dụ như khi tôi mua một miếng 
dat trông với giá 9.000 $ và bán đi với giá 25.000 $, nhờ đó mà tôi có thê mua được chièc Porch 
nhanh hơn. 


Một người môi giới là tai mắt thị trường của bạn. Họ ở đó mỗi ngày thế cho tôi. Và thay vì phải 


đến đó thì tôi có thế ở nhà chơi gôn. 


Cũng vậy, trong suy nghĩ của tôi, những người tự đi bán nhà không xem trọng thời gian của mình. 
Tại sao tôi phải tiết kiệm vài đồng trong khi tôi có thé dùng thời gian này dé kiếm được nhiều tiền hơn 
hoặc dành thời gian để ở bên những người mình yêu mến? Điều tôi thấy buồn cười nhất là rất nhiều 
người nghèo hay người trung lưu luôn cho tiền huê hong nhà hàng từ 15 đến 20% dù phục vụ có tệ cách 
may đi nữa, nhưng họ lại phan nàn vì phải tra cho người môi giới từ 3 đến 7%. Họ thích cho tiền 
những người làm tăng chi phi của họ, nhưng lại hà khắc với những người giúp họ phát triển tài 
sản. Như thế là không thông minh tài chính. 


Không phải tất cả các nhà môi giới đều ngang tài ngang sức. Điều không may là hầu hết các nhà 
môi giới chỉ là những người bán hàng. Có thể nói rằng những người buôn bán bất động sản là những 
người tệ hại nhất. Họ buôn bản nhưng bản thân họ sở hữu rất ít hay không hề có một bất động sản nào 
cả. Có một khác biệt rất lớn giữa người môi giới nhà cửa và người môi giới đầu tư. Và điều đó là có 
thật với những người môi giới chứng khoán, ngân phiếu, quỹ công trái và bảo hiểm thường tự gọi mình 
là nhà thiết kế tài chính. Cũng như trong truyện cô tích, bạn phải hôn rất nhiều con ếch thì mới tìm ra 
một hoàng tử thực sự. Hãy ghi nhớ câu nói cũ kỹ này: “Đừng bao giờ hỏi một người bán sách giáo 
khoa néu bạn cần một cuốn sách giáo khoa.” 


Khi phỏng van một nhà chuyên môn làm việc lãnh lương, đầu tiên là tôi phải tìm hiểu xem họ có 
bao nhiêu tài sản hay chứng khoán và họ phải trả thuế bao nhiêu phần trăm. Tôi áp dụng điều đó cho 
những luật sư thuế vụ cũng như kế toán viên của mình. Tôi có một kế toán viên có kinh doanh riêng. Cô 
ay làm kế toán cho tôi nhưng cô ấy kinh doanh bất động sản. Tôi cũng từng có một kế toán viên là một 
nhân viên kế toán kinh doanh nhỏ, nhưng anh ta không có bất động sản nào cả. Tôi đã thay anh ta vì 
chúng tôi không có cùng ngành kinh doanh yêu thích. 


Hãy tìm một người môi giới mà bạn thực sự yêu thích. Nhiều người môi giới sẽ dành thời gian để 
huân luyện bạn, và có thê họ sẽ là tài sản tot nhât ban có được. Hãy đôi xử tôt với họ và hau hêt ho sẽ 
tót với bạn. Nêu tât cả những gi bạn nghĩ đên là cắt giảm huê hông của họ thì tại sao họ phải đên với 
bạn chứ? 


Như tôi đã nói trước đây, một trong những kỹ năng quản lý quan trọng là quản lý nhân sự. Nhiều 
người chỉ quản lý được những người kém thông minh hơn họ và có ít quyền lực hơn họ. Nhiều viên 
quan ly mãi mai không được thăng chức vì họ chỉ biết cách làm việc với những người dưới quyền mà 
không biết cách làm việc với cấp trên. Kỹ năng thực sự là quản lý và trả lương hậu cho những 
người giói hơn mình trong một lĩnh vực kỹ thuật nào đó. Đó là lý do tại sao các công ty thường có 
một ban giám đốc. Bạn cũng nên như thế. Và đó chính là sự thông minh tài chính. 


7. HÃY LÀM MỘT “NGUỜI TÀNG QUÀ DA ĐỎ”: 


Khi những người da trắng đầu tiên đến định cư ở châu Mỹ, họ rất sửng sốt bởi nhiều nét văn hóa 
của người da do chau Mỹ. Vi dụ nêu một người da trăng bị lạnh, người da đỏ sẽ dap mên cho anh ta. 
Cứ tưởng đó là một món quan én khi người da đỏ đòi lại cái mên anh chàng da trang thường rät bực 
minh. 

Người da đỏ cũng rất bực minh khi nhận ra rằng người da trắng không muốn trả nó lại. Vi vậy ma 


~ 


ra đời thuật ngữ “Người da đỏ tặng quà.”, Chi đơn giản là một sự hiểu lầm về văn hóa thôi. 


Trong thế giới của những cột tài sản, làm một “người da đỏ tặng quà” là một điều rất quan trọng 
đối với tài sản. Câu hỏi đầu tiên của những nhà đầu tư sành điệu là: “Bao lâu thì tôi có thé lấy tiền 
lai?” Họ cũng muốn biết họ có thé lấy không những gi, đó cũng là một phần công việc. Đó là lý do tại 
sao những khoản ROI, hay tiền lời đầu tư (Return of and on Investment), là rất quan trọng. 


Ví dụ, tôi tìm ra một số lô đất trong vùng đang bị tịch thu để thế nợ. Ngân hàng đòi giá 60.000 $, 
tôi đặt giá 50.000 $ và họ chap nhận, đơn giản vì trong cuộc dau thâu, tôi đưa ngay một tờ séc 50.000 
$. Họ biết rằng tôi đang nói chuyện nghiêm chỉnh. Hầu hết các nhà đầu tư sẽ nói: “Anh là trùm tư bản 
tiền mặt a?” “Nhận một giấy báo nợ có phải tốt hơn không?” Câu trả lời cho trường hợp này là không. 
Công ty đầu tư của tôi cho thuê nhà nghỉ mùa đông, với cái giá 2.500 $ một tháng suốt 4 tháng mùa 
dong trong năm. Trong mua van khách, ngồi nhà được cho thuê với giá 1.000 $ một tháng. Tôi lay lại 
von trong khoảng 3 năm. Giờ thi tôi sở hữu tài sản này, nó đồ tiền cho tôi từ tháng này qua tháng khác. 


Với chứng khoán cũng vậy. Thường thì người môi giới của tôi sẽ gọi điện và khuyên tôi nên 
chuyên một lượng tiền đáng kế vào những cô phần của một công ty mà anh ta cảm thay no sap sua di 
một nước co làm tang vọt giá tri cô phan, vi du nhu tuyèn bó mót sàn phàm MỚI chang hạn. Tôi sé 
chuyên tiền vào trong thời gian khoảng một tuần đến một tháng, trong khi giá trị cô phần đang tăng lên. 
Sau đó, tôi rút sô vôn ban đầu ra và không phải lo lắng gì về sự dao dộng của thị trường nữa, vì só 
vón ban dàu dà quay vè và sàn sàng làm viéc vói nhtmg tài sản khác. Vi vậy mà tiền tiếp tục đi vào rồi 
đi ra, và tôi sở hữu một tài sản hoàn toàn tự do về mặt kỹ thuật. 


Thực sự là rất nhiều lần tôi bị mắt tiền. Nhưng tôi chỉ chơi với số tiền mà tôi có thể để mất. Có thê 
nói rằng trung bình 10 lần đầu tư thì tôi đánh trúng đích hai hoặc ba lần, năm hoặc sáu lần là không 
được gì cả, còn thì sẽ thua mất hai hay ba lần. Nhưng tôi giới hạn số thua lỗ của mình chỉ trong số tiền 
tôi có vào lúc đó. 


Với những người ghét phải mạo hiểm, họ bỏ tiền vào ngân hàng. Và nói cho cùng thì tiết kiệm vẫn 
tôt hơn không làm gi cả. Nhưng cân phải màt thời gian rât lâu mới có thê lây tiên lại được, và trong 
hàu hêt trường hop, bạn chăng được nhận không thứ gi cả. 


Trong mỗi vụ đầu tư của tôi, luôn phải có một bè nổi, một cái gi đó không mất tiền. Một kho dự trữ 
nhỏ, một mảnh đất trồng, một ngôi nhà, một cổ phan chứng khoán, một cao ôc văn phòng. Và đó phải là 
một y tưởng it mạo hiểm hay giới hạn rủi ro. Có những cuốn sách viết riêng vê chủ đề này nên tôi 
không muốn nhac đến ở đây. Ray Kroc, hay ông chủ của tập đoàn Mcdonald's nổi tiếng, ban hamburger 
không phải vì ông thích ăn hamburger mà vì ông muốn có không những bất động sản dưới các đặc 
quyền của công ty. 


Vì vậy những nhà đầu tư khôn ngoan phải nhìn xa hơn ROI (tiền lời đầu tư). Một khi đã lấy tiền lại, 
bạn phải có thêm những tài sản khác mà không phải mat tiên. Như thê mới là thông minh tài chính. 

8. TAI SAN XA XI PHAM 

Sức mạnh của việc tập trung. Con của bạn tôi có một thói quen rat xấu là hay đốt sạch đến đồng 
cuôi cùng trong túi. Mới 16 tuôi nó đã muôn có chiéc xe hơi của riêng mình với lý do: “Tat cả bạn bè 
con đêu được cha mẹ mua cho xe hơi riêng.” Thăng bé muôn lây sô tiên tiêt kiệm của nó và đôi hêt 
thành tiên mặt. Khi đó thì cha nó gọi điện cho tôi. 


“Theo anh, tôi có nên cho nó làm thế không? Hay tôi nên làm như những bậc phụ huynh khác là 
mua han chiéc xe cho nó?” 


Tôi trả lời: “Điều đó sẽ làm giảm áp lực cho anh trong một tương lai gàn, nhung làm nhu thé, anh 
sẽ dạy nó điều gi trong tương lai xa? Anh thử dùng cái mong muốn có một chiếc xe này và khuyến 
khích con mình học được cái gì đó xem sao?” 


Hai tháng sau, tôi gặp lại anh ta và hỏi. “Con trai anh có chiếc xe mới chưa?” 


“Chưa. Nhưng tôi đã cho nó 3.000 $ để mua xe. Tôi nói nó hãy dùng số tiền này thay vì dùng tiền 
tiêt kiệm học đại học của nó.” 


Tôi nói: "A, anh thật rộng rãi đây!” 
; at rc y 


“Không đâu. Tôi cho nó sô tiên này với một điêu kiện. Tôi dà làm theo lời khuyên của anh, lợi 
dụng khao khát muôn mua xe của nó đê nó có thê học được cái gì đó.” 


“The điêu kiện gì?” 


“À, đầu tiên chúng tôi mở bộ đồ chơi của anh ra, trò choi “Vong quay tiền mat” ấy mà. Chúng tôi 
chơi và thảo luận rât lâu vê cách sử dụng tiên bạc sao cho khôn ngoan. Sau đó tôi đặt mua dài hạn tờ 
báo Wall Street Journal và một sô sách vé thị trường chứng khoán cho no.” 


“Rôi sao nữa?” 


“Tôi bảo 3.000 $ này là của nó, nhưng nó không được trực tiếp dùng số tiền này để mua xe. Nó có 
thê dùng dé mua ban chứng khoán, tìm một người môi giới chứng khoán riêng và khi nó đã làm ra 
được 6.000 $ từ 3.000 § này thì nó có thê dùng phân nửa đê mua xe và phân nửa đê dành đên khi vào 
đại học.” 


Tôi hỏi: “Và kết quả thế nào?” 


“À, ban đầu nó buôn bán rät may mắn, nhưng vài ngày sau thì thua hết số lời. Sau đó nó lại có tiền 
lãi. Đến hôm nay thì nó chỉ còn khoảng 2.000 $ thôi, nhưng số tiền lãi thì đang tăng lên. Nó đã đọc tất 
cả những cuốn sách tôi mua và nó còn đến thư viện mượn thêm những cuốn khác nữa. Nó đọc ngẫu 
nghién tờ Wall Street Journal, tìm các hướng dẫn và đã biết xem CNBC thay vì MTV Sắp tới chắc nó 
chỉ còn 1.000 $ thôi, nhưng số lợi tức và những gi nó học được thì rất nhiều. Nó biết là néu làm mat 
tiền, nó sẽ phải đi bộ thêm 2 năm nữa. Nhưng dường như nó không còn quan tâm gì đến chuyện đó cả. 
Thậm chí nó còn tỏ ra không hứng thú với cái xe hơi vì nó đã tìm được một trò chơi khác vui hơn 
nhiều!” 

Tôi hỏi: “Thế néu nó làm mắt hết tiền thì sao?” 

“Đã phóng lao thì phải theo lao thôi. Chàng thà tôi để nó mất mọi thứ lúc này còn hơn là chờ đến 
khi nó bằng tuổi chúng ta rồi mới bắt nó phải mạo hiểm. Vả lại, 3.000 $ này là số tiền tốt nhất mà tôi 
đầu tư cho việc học của nó. Những gi nó đã học sẽ giúp ích cho nó suốt đời, và có vẻ như nó đã bắt 


dau biét coi trọng tiên bạc. Tôi nghĩ nó sẽ không con dot dën đông xu cuôi cùng trong túi nữa dau.” 


Như tôi đã nói trong phân ““Irả cho mình trước”, nêu một người không năm được sức mạnh kỷ luật 


bản thân thì tốt nhất là đừng nên làm giàu. Trong thời gian dau, quá trình phát triển vòng quay tiền mặt 
từ cột tài sản trên lý thuyết là rat dé dàng, nhưng chính sức chịu đựng tinh thần khi điều khiến tiền bạc 
mới là chuyện khó. Trong thé giới tiêu dùng ngày nay, những quyên rũ bên ngoài rất dễ đây tiền của 
chung ta qua cột tiêu san. Vi sự chịu đựng tinh thần kém mà tiền bạc chảy ra ở nơi có sức kháng cự yếu 
nhất. Đó là nguyên nhân của cái nghèo và việc phải vật lộn với tài chính. 


Tôi đã đưa ra nhiều ví dụ số học về sự thông minh tài chính, nhưng trong trường hợp này, chính 
khả năng chỉ huy tiên bạc mới làm ra tiên. Nêu chúng ta cho 100 người moi người 10.000 $ vào dau 
năm thì theo tôi, đên cuôi năm mọi chuyện sẽ như sau: 


80 người sẽ không còn gì cả. Sự thật thì nhiều người sẽ phải mang những món nợ lớn vì họ trả tiền 
mặt cho những chiéc xe hơi, tủ lạnh, TV, VCR hay một kỳ nghỉ nào đó. 


16 người sẽ tăng được số 10.000 $ này khoảng 5% đến 10%. 


4 người sẽ có thê tăng đến 20.000$ hay lên đến hàng triệu đô la. Giống như mọi người khác, tôi 
cũng thích những thứ đồ xa xỉ phẩm. Khác biệt ở chỗ là một số người mua những thứ xa xi phẩm này 
bằng thẻ tín dụng. Nó là một cái bẫy “đứng núi này trông núi nọ.” Với rất nhiều người khi muốn mua 
một chiếc Porsche, cách dè nhất là gọi điện cho ngân hàng vay nợ. Còn tôi, thay vì chọn cách tập trung 
vào cột tiêu sản, tôi chọn sẽ tập trung vào cột tài sản cửa minh. 


Như một thói quen, tôi biến những mong muốn được tiêu xài thành nguồn cảm hứng thúc đây thiên 
tư tài chính của mình trong việc đâu tư. 


Ngày nay, chúng ta thường mượn tiền để có được những thứ ta muốn thay vì tập trung lo kiếm tiền. 
Cách này quả là dé dàng hon trong thời gian ngăn nhưng lại vất vả hơn trong thời gian dài. Đó là một 
thói quen xâu mà chúng ta, dù là một cá nhân hay một quôc gia, cũng thường xuyên mắc phải. 


Bạn huấn luyện mình và những người thân làm chủ tiền bạc cảng sớm chừng nào thì càng tốt chừng 
này. Tiền bạc là một quyền lực hùng mạnh. Không may là người ta thường để cho sức mạnh của tiền 
bạc chống lại mình. Nếu bạn có một trí thông minh tài chính không cao, ban sẽ không thê giữ được 
tiền. Nó sẽ khôn ngoan hơn bạn. Mà nếu tiền bạc khôn ngoan hơn bạn thì bạn sẽ phải làm việc cho nó 
suôt đời. 


Đề làm chủ tiền bạc, bạn cần phải khôn ngoan hơn nó. Khi đó tiền sẽ làm theo những gi bạn yêu 
câu. Nó sẽ tuân lệnh bạn. Thay vì phải làm một nô lệ cho đông tiên, bạn sẽ là chủ nhân của nó. Đó 
chính là sự thông minh tài chính. 


9. CÂN CÓ NHỮNG ANH HÙNG. 


Sức mạnh của chuyện thần thoại. Khi còn nhỏ, tôi rất khâm phục Willie May, Hank Aaron, Yogi 
Berra. Họ là những người anh hùng. Là một đứa trẻ, tôi muôn được như họ. Tôi muôn biệt mọi thứ vê 
họ vì tôi muôn được giông như họ. 


Khi còn là một đứa trẻ 9 - 10 tuổi, mỗi lần đánh bóng hay chụp bóng, tôi không còn là tôi nữa. Tôi 
trở thành Yogi hay Hank. Đó là một trong những cách học có tác động mạnh nhât mà khi lớn lên chúng 
ta thường đê màt. Chúng ta làm mât những người anh hùng cửa mình. Chúng ta làm mât sự ngây thơ của 
minh. 


Hôm nay, tôi nhìn bon trẻ chơi bóng chày ở gần nhà. Trên sân bóng, chúng không còn là Johny bé 
bỏng nứa, chúng là Michael Jordan, Sir Charles hay Clyde. Bắt chước hay tranh đua với những người 
hùng của minh là một cach học thực sự mạnh mẽ. Va đó là ly do tại sao khi một người như O. J. 
Simpson đánh mắt danh dự, nhiều người đã la ó kịch liệt. Có nhiều thứ còn hơn cả một phiên tòa xử 
án. Đó là sự mat đi một anh hùng. Nhiều người đã lớn lên với ho, kính trọng họ va muốn được giöng 
như họ. Thế mà bắt thình lình, ta phải giù sạch mình ra khỏi con người ay. 


Khi lớn hơn, tôi co thêm những anh hùng khác. Tôi co những người hung choi gon như Peter 
Jacobsen, Fred Couples và Tiger Woods. Tôi bắt chước những cú đánh của họ và cé sức đọc tat cả 
những gi nói về họ. Tôi cũng có những người hùng như Donald Trump, Warren Buffett, Peter Lynch, 
George Soros và Jim Rogers. Lớn hơn chút nữa, tôi biết về cuộc sống của họ cũng như tôi biết ERA 
và RBI của những người hùng bóng chày của tôi vậy. Tôi làm theo những gì mà Warren Buffett đầu tư 
vào và đọc mọi thứ nói vê quan điểm của ông đối với thị trường. Tôi đọc sách của Peter Lynch để 
hiểu ông chọn các cổ phần như thé nào. Và tôi đọc sách nói về Donald Trump, cô tìm hiểu xem ông 
thương lượng và dàn xếp các vụ giao dịch ra sao. 


Cũng như khi tôi cảm thấy mình không phải là mình lúc sắp đánh bóng, khi đang nghiên cứu thị 
trường hay đang điều đình một vụ giao dịch, trong tiềm thức, tôi luôn hành động với sự bạo dạn của 
Trump. Hay khi phân tích một khuynh hướng, tôi nhìn nó như thể Peter Lynch đang nhìn vậy. Khi có 
những người hùng, chúng ta có thê rút ra được một nguồn lực ghê gớm từ thiên tư của chính mình. 


Nhưng những người hùng còn làm được nhiều việc hơn là chỉ truyền cảm hứng cho chúng ta. Họ 
làm cho mọi thứ trở nên dê dàng. Chính việc làm cho mọi thứ dê dàng hon đã thuyết phục chung ta 
muôn làm được như họ. “Nêu người khác làm được thì mình cũng làm được.” 


Khi nói đến chuyện đầu tư, rất nhiều người cảm thấy việc đó quá khó khăn. Thay vào đó, hãy đi 
tim một người anh hùng có thê làm cho mọi chuyện có vẻ dê dàng hơn. 


10. HAY DAY VÀ BẠN SẼ DUOC HOC 


Sức mạnh của việc cho đi. Cả hai người cha của tôi đều là giáo viên. Người cha giàu đã dạy tôi 
một bài hoc mà tôi đem theo suốt đời, đó là sự cần thiết của lòng từ thiện hay sự cho di. Người cha có 
học thức cao cho tôi rất nhiều thời gian và kiến thức, nhưng gần như không bao giờ cho tiền. Như tôi 
đã nói, ông bảo rang ông sẽ cho nếu ông có tiền dư. Dĩ nhiên là rất hiếm khi có một số dư nao. 


Người cha giàu cho cả tiền lẫn sự giáo duc. Ông tin tưởng chắc chan vào việc chịu thuế thập phân. 
Ong luôn nói: "Nêu bạn muôn có cái gi đó, bạn phải cho di trước dä." 


Nếu chỉ được ghi lại một ý tưởng cho bạn, tôi sẽ ghi lại câu nói đó. Mỗi khi bạn cảm thấy mình 
đang “nghèo” hay đang " cần” một cái gì đó, trước tiên hãy cho đi cái mình muốn và nó sẽ trở lại gấp 
nhiều lần. Đó hoàn toàn là sự thật đối với tiền bạc, tình bạn, mình yêu hay chỉ một nụ cười. 


Tôi biết thường không ai muốn làm thế cả, nhưng với tôi điều đó luôn xảy ra. Tôi tin vào quy luật 
có đi có lại và tôi cho đi những gì tôi muốn. Tôi muốn có tiền nên tôi cho tiên, và nó quay lại gấp 
nhiều lần. Tôi muốn buôn bán nên tôi giúp người khác buôn bán và tôi có thể bán được hàng. Tôi 
muốn có cơ hội gặp gỡ nên tôi giúp người khác giao tiếp, và như một phép thần, những cơ hội ‚gap go 
lại đến với tôi. Có một câu nói cổ xưa: “Chúa không cần phải nhận, nhưng con người lại cần phải 


cho.” 

Người cha giàu thường nói: “Người nghèo tham lam hon người giàu. ’ Ông giải thích rằng một 
người giàu thường cung câp cái gì đó mà những người khác cần có. Suốt những năm tháng trong đời, 
môi khi tôi cam thay tung quan, thiếu tiền hay cần giúp đỡ, tôi chỉ don giản di ra ngoài hay suy nghĩ 
xem mình muốn øì và quyết định cho nó đi. Và khi tôi cho đi, nó luôn luôn quay lại. 


Điều này nhắc tôi nhớ lại câu chuyện về một anh chàng ngồi trong đêm lạnh giá với một đống củi 
trên tay, anh ta hét lên với cái lò sưởi phệ bụng: “Khi nào mày cho tao một ít lửa thì tao mới bỏ cui 
vào.” Và mỗi khi nói đến tiền bạc, tình yêu, hạnh phúc, buôn ban hay giao dịch, mong ban hãy nhớ 
rằng: đầu tiên phải cho đi cái bạn muốn và rồi nó sẽ quay lại. Thường thi chỉ cân quá trình suy nghĩ 
xem tôi muốn øì và làm sao để đem cho người khác những øì tôi muốn cũng đủ làm phát sinh một dòng 
chảy hào phóng. Mỗi khi cảm thấy người ta không cười với mình, tôi mim cười với họ và nói: “Xin 
chao” và như một phép màu bỗng có nhiều người mỉm cười với tôi. Quả thực thé giới chỉ là một Gm 
gương để soi lại chính mình. 


Vì vậy mà tôi nói: “Hãy dạy mọi người và bạn sẽ được học.” Tôi thấy rằng mình càng nhiệt tình 
dạy cho những người muốn học thì mình càng học được nhiều hơn. Nếu muốn học về tiền bạc, hãy dạy 
điều đó cho người khác. Một dòng tư tưởng mới và những điều đặc biệt tốt đẹp hơn sẽ đến với bạn. 
Cũng có đôi lúc tôi cho đi và không có gì quay lại hay những thứ nhận được lại không phải thứ tôi 
muốn. Nhung sau khi xem xét và tự van mình kỹ hơn, tôi thay rang trong những trường hợp như thé, 
thực sự tôi đã cho dé nhận chứ không phải là cho dé mà cho. 


Cha tôi dạy các giáo viên và ông trở thành một giáo viên đứng đầu. Người cha giàu luôn day 
những người trẻ tuôi cách kinh doanh của ông. Khi nhìn lại, chính sự rộng rãi cùng những gi họ biết đã 
làm cho họ khôn ngoan hơn. Trong thế giới này có những quyền lực mạnh mẽ hơn chúng ta rất nhiều. 
Bạn có thê tự mình đạt được chúng, nhưng với sự giúp đỡ của những quyền lực này thì mọi việc sẽ dễ 
hơn nhiều. Tat cả những gi bạn cần là phải rộng rãi với những gi mình có, và các quyền lực sẽ rộng rãi 
lại với bạn. 


CHUONG 10 


Vẫn còn muốn nhiều hơn? Đây là một số việc phải làm 


Nhiều người không thỏa mãn với 10 bước trên của tôi. Họ thấy chúng có vẻ triết lý hơn là hành 
động. Tôi nghĩ rằng hiểu được triết lý cũng quan trọng như hành động vậy. Có nhiều người muốn làm 
mà không suy nghĩ và có những người chỉ muôn nghĩ mà không muôn làm. 


Vi vậy với những người “muốn làm” những gì bat đầu, tôi xin chia sẻ với bạn một só điều tôi đã 
làm dưới dạng tóm tắt: ‚Häy ngừng làm những gì ban đang làm. Nói cách khác, hãy nghỉ tay một chút và 
suy nghĩ xem cái gi tiến triển còn cái gi không tién triển. Một định nghĩa của sự điên rò là làm cùng 
một việc nhưng lại mong có được một kết quả khác. 


Hãy ngưng những gì không tién triển và tìm xem có gì mới dé làm không. Hãy tìm kiếm những ý 
tưởng mới. Dé có những ý tưởng dau tư, tôi đi đến nhà sách và tìm những cuôn sách nói về các chủ đề 
khác nhau. Tôi gọi chúng là các công thức. Tôi mua những cuốn sách “làm thế nào dé..." nói về những 
công thức mà tôi không biết gì về chúng cả. Ví dụ như trong hiệu sách, tôi tìm thấy cuốn “76 gidi pháp 
phan tram” của Joel Moskowitz. Tôi mua cuốn sách và đem về đọc. 


HÀNH ĐỘNG! 


Ngày kế tiếp, tôi làm theo chính xác những gì cuốn sách đã nói. Từng bước một. Tôi tìm những 
mối hời bất động sản trong văn phòng luật sư và ngân hàng. Hầu hết mọi người không bắt tay vào hành 
động, hoặc họ mài nghe theo những điều người khác bàn tán về công thức mới mà họ đang nghiên cứu. 
Người hàng xóm của tôi cho tôi biết những lý do tại sao “giải pháp 16%” sẽ không tiến triển. Tôi 
không nghe anh ta vì anh ta chưa bao giờ làm điều đó cả. 


Hãy tìm một người đã từng làm những øì bạn muốn làm. Rủ họ đi ăn trưa. Hỏi họ những mẹo 
nhỏ, những kỹ xảo trong kinh doanh. Về tờ chứng nhận thuế bảo đảm 16%, tôi đã đến sở thuế trong tinh 
và tìm một nhân viên làm việc ở đó. Tôi thay cô ấy cũng đang đầu tư vào thuế bao đảm. Ngay lập tức 
tôi mời cô đi ăn trưa. Cô ấy vui vẻ nói mọi thứ cô biết và phải làm điều đó như thế nào. Sau bữa trưa, 
cô đã dành suốt buổi chiều dễ chỉ vẽ cho tôi. Ngày hôm sau, nhờ sự giúp đỡ của cô mà tôi tìm được 
hai tai sản lớn va bắt đầu tích lũy được 16% lợi nhuận ké từ đó. Chi mất một ngày dé đọc sách, một 
ngày dé bắt tay vào việc, 1 giờ ăn trưa và 1 ngày dé kiếm được 2 vụ giao dich lớn. 


Hãy đến lớp học. Tôi tìm trong báo thông tin về những lớp học mới mà mình quan tâm. Nhiều lớp 
không phải mắt tiền hay chỉ phải tốn một cht phí nhỏ. Tôi cũng tham gia và trả cht phí cho những hội 
nghị chuyên dè lớn về những điều mình muốn học. Tôi giàu có và không phải làm việc vất vả, đơn giản 
là nhờ những khóa học này. Có nhiều người bạn không tham gia học, họ bảo tôi lãng phí tiền bạc, song 
họ vẫn đang phải nai lưng ra làm việc. 


Hãy ra giá. Khi muôn có một mảnh bât động sản, tôi xem xét nhiêu tài sản và việt vài dòng ra giá. 
Nêu bạn không biết một cái gia “hợp lý” là gi thì tôi cũng không biệt. Đó là công việc của những nhân 
viên bât động sản thực sự. Họ đưa ra cái giá. Tôi chỉ phải làm càng Ít việc càng tôt. 

Một người bạn muôn tôi chỉ cho cô ây cách mua nhà. Vào ngày thứ Bảy, cô ây và một nhàn viên 


cùng tôi đi xem xét 6 căn hộ. Bôn căn rât tệ hại, nhưng hai căn còn lại thì khá tôt. Tôi bảo cô ây hãy ra 
giá cho cá 6 căn, nhưng chi đưa ra nửa giá tiên người chủ nhà đòi hỏi mà thôi. Cô gái và người nhân 


viên suýt nữa lên cơn dau tim. Họ nghĩ như thế thật khiếm nhã và xúc phạm người bán, nhưng tôi cho 
răng thực sự là anh chàng nhân viên kia không muôn phải làm việc vat va qua. Vì vậy họ không làm gi 
cả và Dën tục di tìm một vụ giao dịch khác tot hon. 


Không có chuyện ra giá gì hết, và cô bạn của tôi vẫn còn đang tìm kiếm một vụ giao dịch đúng đắn, 
với một cái giá hợp lý. Như thế bạn sẽ không biết giá hợp lý là bao nhiêu cho đến khi bên kia muốn 
giao dịch với bạn. Hầu hết những người bán hàng đều ra giá cao. Rất hiếm khi một người bán hàng 
đòi cái giá thấp hơn giá trị thực của nó. 


Bài học rút ra từ câu chuyện này: Hãy ra giá. Ai không phải là một nhà đầu tư thường không biết 
cái cảm giác khi bán một thứ gì đó như thế nào. Tôi có một mảnh bất động sản mà tôi muốn bán hàng 
tháng nay, và tôi sẽ không quan tâm đến đến việc cái giá thấp đến mức nào. Người ta có thé ra giá 
bằng 10 con lợn và tôi cũng rất hài lòng. Không phải là vì cái giá mà là vì có người quan tâm đến nó. 
Có thé tôi sẽ phản đối neu phải trao đôi với một nông trại chăn lợn. Nhưng trò chơi này hoạt động như 
thế đó. Trò chơi mua bán này rất vui thú. Hãy nhớ điều đó. Nó rất vui thú và nó chỉ là một trò chơi 
thôi. Hãy ra giá và sẽ có ai đó trả lời: “Được thôi.” 


Và tôi luôn chào giá với một ước khoản giải thoát. Trong bất động sản, tôi dùng những từ như “với 
sự đồng ý của cộng sự kinh doanh.” Tôi không bao giờ nói rõ cộng sự kinh doanh của tôi là ai. Hầu hết 
mọi người không biết rằng cộng sự kinh doanh của tôi chính là con mèo trong nhà. Nếu họ chấp nhận 
cái giá mà tôi lại không muốn vụ gia dịch này nữa, tôi sẽ gọi điện về nhà nói chuyện với con mèo của 
mình. Tôi nói những điều ngớ ngân như thế để bạn thấy rằng trò chơi này dè dàng và đơn giản đến mức 
vớ van. Rất nhiều người làm cho mọi chuyện phức tạp lên và khiến chúng trở nên nghiêm trọng qua 
mức. 


Tìm một vụ gia dịch có lợi, một việc kinh doanh đúng dàn, những con người thích hợp, những nhà 
đầu tư tốt hay bất cứ cái gì cũng đều như một cuộc hẹn. Bạn phải tiếp cận thị trường, nói chuyện với 
nhiều người, trả giá nhiều, thương lượng, phản đối và chấp nhận. Tôi biết có những người chỉ ngôi nhà 
chờ điện thoại reo, nhưng trừ phi bạn là Cindy Crawford hay Tom Cruise, nêu không tốt nhất là bạn 
nên đi ra chợ, hoặc ra siêu thị. Tìm kiếm ra giá, phản đối, thương lượng rồi chấp nhận là toàn bộ quá 
trình dièn biến của gần như mọi việc trên đời. 


Hãy chạy bộ, đi bộ hay lái xe đến một vùng nào đó trong khoảng mười phút, cứ một tháng một lần. 
Tôi đã tìm được một số vụ đầu tư bất động sản tốt nhất khi đang chạy bộ. Cứ một năm tôi lại đến chạy 
bộ ở một vùng lân cận nhất định. Tôi tìm những thay đôi. DE có lợi nhuận trong một vụ giao dịch cần 
phải có hai yêu tó: một giá hoi và sự thay đổi. Những món hoi thì rất nhiều, nhưng chính sự thay đổi 
mới biễn một món hời thành cơ hội đem đến lợi nhuận. Vì vậy mà khi chạy bộ, tôi chạy đến những nơi 
tôi muôn dau tư. Sự lặp đi lặp lại này giúp tôi thấy được những thay đôi từ từ. Tôi thay những tam 
bảng bất động sản nằm đó trong một thời gian dài. Như vậy có nghĩa là người bán hàng sẽ dễ đồng ý y 
ban ngôi nha hơn. Tôi nhìn những chiếc xe chạy ra chạy vào. Tôi đứng lại nói chuyện với tài xê. Tôi 
tán gàu với những người phát thư. Những người này có một lượng thông tin rất đáng ngạc nhiên về khu 
vực ây. 


Tôi tìm đến một khu vực tệ hại, nhất là những nơi mà tin đồn về chúng làm cho người ta sợ hãi 
tránh xa. Tôi lái xe qua đó vài lần một năm, chờ đợi những dấu hiệu thay đôi tốt. Tôi nói chuyện với 
những người bán lẻ, nhất là những người mới, và tìm hiểu tại sao họ lại chuyên đến đây. Việc này chỉ 
mất vài phút trong một tháng và tôi làm chuyện này trong khi đang làm những chuyện khác, ví dụ như 


tàp thé duc hay di mua sàm chàng han. 


Với chứng khoán, tôi thích cuốn sách “Đánh bại hàng pho” của Peter Lynch, nói về công thức thu 
thập các cô phần đang tăng giá trị. Tôi thấy mọi quy luật tìm kiếm những thứ có giá trị đều như nhau, 
bat ké là bất động sản, cổ phân, quỹ công trái chung, những công ty mới hay một vật nuôi mới, một 
ngôi nhà mới, một người hôn phối mới, hoặc một cơ hội tốt dé mua bột giặt... 


- Quá trình thì luôn giống nhau, bạn phải biết bạn đang tìm kiếm cái gì và khi đó hãy lên đường tim 
kiếm nó! 


Tại sao những người tiêu dùng luôn bị nghèo? Khi một siêu thị bán giảm giá, ví dụ như giấy vệ 
sinh chống hạn, thì khách hang ùa đến mua về tích trữ. Khi thị trường chứng khoán bán ha giá thì hầu 
hết lại xem đó là một sự suy sụp hay sai lầm và khách hàng bỏ đi. Khi siêu thị tăng giá, khách hàng đi 
mua đồ ở chỗ khác. Và khi thị trường chứng khoán tăng giá thì khách hàng lại đồ xô vào mua. 


Hãy nhìn cho đúng chỗ. Một người hàng xóm của tôi mua một ngôi nhà với giá 100.000 $. Tôi 
mua một ngôi nhà tương tự kế bên với giá 50.000 $. Ông ta nói ông đang chờ cho cái giá tăng lên. Tôi 
bảo ông rằng lợi nhuận được làm ra khi bạn mua chứ không phải lúc bạn bán. Ông ta đi mua nhà với 
một người môi giới bất động sản không có một tài sản riêng nào cả. Tôi đi mua tại một văn phòng tịch 
thu tài sản thế nợ ở ngân hàng. Tôi đã trả 500 $ để tham dự một khóa học về vấn đề này. Ông hàng xóm 
nghĩ răng 500 $ cho một lớp học đầu tư bất động sản là quá đắt. Ông nói ông không có dư tiền và cũng 
không có nhiều thời gian. Vì vậy mà ông phải ngồi chờ cho đến khi giá nhà tăng lên... 


Còn tôi, đầu tiên tôi tìm người muốn mua, sau đó mới tim người muốn bán. Một người bạn của tôi 
đang tìm một miếng đất. Anh ta có tiền và không muốn lãng phí thời gian. Tôi tim được một miếng đất 
hơi rộng hơn miêng đất mà anh ấy muốn mua giữ nó lại bằng quyền mua bán cô phan, gọi điện cho anh 
bạn tôi và anh ta đồng ý mua một phần của nó. Vì the tôi bán nó cho anh ta rồi mới mua mảnh đất. Tôi 
giữ phần đất còn lại làm của mình mà không phải mat thêm đồng nào cả. Bài học rút ra từ câu chuyện 
này: Hãy mua một cái bánh và cắt làm nhiều phần. Hầu hết mọi người đều tìm kiếm những gi họ có thé 
mua được, vì thé mà tầm nhìn của họ quá hẹp. Những người suy nghĩ hẹp không có những dip may lớn. 
Nếu bạn muốn giàu hơn thì việc đầu tiên là phải nghĩ xa hơn. 


Những người bán lẻ thích giảm giá cho người mua số lượng nhiều đơn giản vì hầu hết các nhà kinh 
doanh đều thích những người chi tiêu lớn. Vì vậy thậm chí nếu ban quá nhỏ, bạn vẫn có thé suy nghĩ 
lớn được. Khi công ty tôi gia nhập thị trường máy tính, tôi gọi điện cho vài người bạn và hỏi họ có 
muon mua với tôi không. Sau đó chúng tôi đến gặp các nhà buôn và thỏa thuận một vụ giao dịch lớn vì 
chúng tôi muốn mua nhiều. Với các cô phần cũng vậy thôi. Những người bé nhỏ thì mãi mãi bé nhỏ vì 
họ suy nghĩ quá hẹp, làm việc một mình hoặc không hễ làm gì cả. 


Hãy học từ lịch sử. Tất cả những công ty lớn trong sở giao dịch chứng khoán đều bắt đầu từ những 
công ty nhỏ. Mãi đên những năm 60 tuôi đại tá Sander mới làm giàu được. Nhưng Bill Gates lại là một 
trong những người giàu nhât thê giới khi chưa dën tuôi 30. 

Hoạt động luôn chiến thắng sự không hoạt động. 


Với tôi, những từ ngữ quan trọng là “được làm” và “làm”. Như tôi đã nói nhiều lần trong cuốn 
sách này, bạn phải bắt tay vào việc thì bạn mới nhận được một phân thưởng tài chính xứng đáng. 


Hãy hành động ngay bây giừ di! 


Phần kết 


Cảm ơn bạn đã đọc cuốn sách này. Tôi hy vọng nó sẽ cung cấp cho bạn một số hiểu biết về việc sử 
dụng sức mạnh của tiền bạc dé làm việc cho mình. Ngày nay, chúng ta cần thông minh tài chính hơn chỉ 
đơn giản là để ton tai. Y tưởng cho rang phải có tiền mới làm ra tiền được là suy nghĩ của những người 
quá ngây thơ về tài chính. Điều đó không có nghĩa là họ không thông minh. Đơn giản là họ chưa học 
được khoa học kiếm tiền. 


Tiền chỉ là một quan niệm. Nếu muốn có nhiều tiền hơn, bạn chỉ cần thay đối cách suy nghĩ 
của mình. Tất cả những người tay trang làm nên, đều bắt dau rät ít oi bang một ý tưởng sau đó biến nó 
thành một cái gì đó thật to lớn. Việc đầu tư cũng giống như vậy. Chi cần một ít tiền dé bắt đầu và lớn 
lên. Tôi thấy rất nhiễu người theo đuôi một vụ giao dịch suốt đời hoặc cố găng tích lũy thật nhiều tiền 
để có được một vụ làm ăn lớn. Nhưng với tôi, điều đó quả là điên khùng. Tôi rất thường gặp những 
nha đầu tư ngây thơ bỏ những quả trứng lớn nhất vào một cái giỏ và nhanh chóng dé mất hết. Có thé họ 
là những nhân viên tốt, nhưng họ không phải những nhà đầu tư giỏi. 


Một vốn học và sự từng trải về tiền bạc là rất quan trọng. Hãy bắt đầu thật sớm. Hãy mua những 
cuốn sách. Hãy đến các hội thảo. Hãy luyện tập. Hãy bắt đầu nhỏ thôi. Tôi đã biến 5.000 $ tiền 
mặt thành 1 triệu đô la tài sản có thê tạo ra vòng quay tiền mặt hàng tháng là 5.000$ chỉ trong sáu năm. 
Nhưng tôi bắt đầu học tập từ khi mình còn là một đứa trẻ. Tôi khuyến khích bạn nên học vì chuyện đó 
không khó khăn gì. Thực sự điều đó rất dễ, một khi bạn đã hiểu được nó. 


Tôi nghĩ tôi đã nói rất rõ mọi chuyện với bạn trong cuốn sách này. Chính những øì trong đầu bạn 
sẽ quyết định những gi trong tay ban. Tiền chỉ là một quan niệm. Có một cuốn sách rất hay tên là 
“Suy nghĩ la Làm Giau.” Cai tựa của nó không phải là “Làm Việc là Làm Giau.” Hãy học cach 
khiến tiền bạc làm việc cho bạn và cuộc sống của bạn sẽ trở nên dễ dàng hơn, hạnh phúc hơn. 
Ngày hôm nay, đừng có chơi cho an toàn nữa, hãy chơi cho thật khôn ngoan. 


HÃY TIẾP TỤC HỌC 


Bạn đã học 6 bài học cơ bản mà Người Cha giàu dạy tôi về tiền bạc, tôi muốn bạn hãy suy nghĩ và 
hiệu biệt sâu hơn vê những bài học này. 


HÃY HÀNH ĐỘNG! 


Tất cả các bạn dèu được ông Trời ban tặng 2 món quà quý giá: trí óc và thời gian. Ban có quyền 
làm mọi điều mình muốn với cá hai thứ này. Với mỗi đồng tiên trong tay, bạn và chỉ có bạn mới có kha 
năng quyết định số phận của minh. Nếu sử dụng nó một cách vô ích, bạn đã lựa chọn cái nghẻo. Nếu 
dùng nó vào những tiêu sản, bạn chọn trở thành một người trung lưu. Hãy đầu tư nó vào trí óc và học 
cách kiếm được tai sản, bạn sẽ trở thành một người giàu có, đạt được những mục đích và có một tương 
lai tươi sáng. Sự lựa chọn là của bạn và chỉ của riêng bạn. Mỗi ngày, với mỗi đồng tiền, bạn đang 
quyết định xem mình sẽ trở nên giàu nghèo hay trung bình. 


Hãy chia sẻ những kiến thức này với con cái bạn, và bạn sẽ chuẩn bị cho chúng bước vào một thế 
giới đang thay đôi đừng ngày. Không ai có thê làm điêu đó thay bạn được. 


Ban và tương lai của các con ban sẽ được quyết định bởi những lựa chọn của ngày hôm nay chứ 
không phải của ngày mai. 


Chúng tôi mong rằng bạn sẽ làm giàu nhanh chóng và hạnh phúc hơn nhiều với một món quà than 
thoại này, đó chính là cuộc sông. 


Robert Kiyosaki 


Sharon Lechter 


